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RESUMO

RIBAS, Marcelo Ferreira. Persuasdo em Wittgenstein. 2025. 122 p. Tese (Doutorado em
Filosofia) — Universidade Estadual de Londrina, Londrina, 2025.

A persuasdo em Wittgenstein é ainda pouco abordada pela literatura filos6fica, seja pela
escassez de referéncias diretas nos textos do autor, seja pelas interpretacdes restritivas de seu
sentido. Este trabalho tem por objetivo evidenciar o tema e sustentar a tese de que se trata de
uma pratica filosofico-terapéutica de reorientacdo do olhar do interlocutor para considerar como
legitimas perspectivas diferentes da sua. O sentido terapéutico dessa pratica emerge do contexto
de sua filosofia tardia e mantém estreita relacdo com sua concepc¢éo de linguagem e de filosofia.
Em contraste com o modo dogmaético de persuadir, o filosofo busca persuadir em sentido
oposto, conduzindo o interlocutor a superacdo do dogmatismo. A persuasdo é compreendida
como uma terapia de imagens, na medida em que, ao mobilizar a vontade do sujeito para o
reconhecimento da legitimidade de perspectivas distintas, liberta-o das estruturas de
pensamento que o aprisionam. Reconhece-se, assim, a possibilidade de aplicar essa concepcao
de persuasdo a dissolucdo de conflitos entre diferentes imagens de mundo e visdes de mundo.
Além disso, identificam-se certas estratégias ou habilidades que Wittgenstein emprega para
persuadir e que aqui denominamos “artes de persuasdo”. Com todo o exposto, conclui-se que,
na acepgdo wittgensteiniana, persuasdo constitui uma pratica filosofico-terapéutica que,
primeiramente aplicada aos problemas filosoficos, pode contribuir para o tratamento de
questdes nao-filosdficas, a medida que promove o didlogo como via de superacdo dos desafios
atuais que permeiam o debate pablico contemporaneo.

Palavras-chave: Wittgenstein; persuasao; terapia; imagem de mundo; visdo de mundo.



ABSTRACT

RIBAS, Marcelo Ferreira. Persuasion in Wittgenstein. 2025. 122 p. Thesis (PhD) — State
University of Londrina, Londrina, 2025.

Persuasion in Wittgenstein remains a topic still scarcely addressed in philosophical literature,
whether due to the scarcity of direct references in the author’s texts or to restrictive
interpretations of its meaning. This work aims to shed light on the theme and to support the
thesis that persuasion, in Wittgenstein, constitutes a philosophical-therapeutic practice of
reorienting the interlocutor’s gaze to consider as legitimate perspectives different from their
own. The therapeutic sense of this practice emerges from the context of his later philosophy
and maintains a close relation to his conception of language and of philosophy. In contrast to
the dogmatic mode of persuading, the philosopher seeks to persuade in the opposite direction,
leading the interlocutor toward overcoming dogmatism. Persuasion is understood as a therapy
of images, insofar as, by mobilizing the subject’s will to recognize the legitimacy of distinct
perspectives, it frees them from the structures of thought that imprison them. Thus, it is possible
to recognize the applicability of this conception of persuasion to the dissolution of conflicts
between different world-pictures and world-views. Furthermore, certain strategies or skills
employed by Wittgenstein to persuade can be identified—what we refer to here as “arts of
persuasion”. In conclusion, it is inferred that, in the Wittgensteinian sense, persuasion
constitutes a philosophical-therapeutic practice which, though originally applied to
philosophical problems, may also contribute to addressing non-philosophical issues, insofar as
it promotes dialogue as a means of overcoming the contemporary challenges that pervade public
debate.

Keywords: Wittgenstein; persuasion; therapy; world-picture; world-view.
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INTRODUCAO

Ao se preocupar com 0 modo como conferimos sentido as experiéncias de mundo,
Wittgenstein volta-se a investigacdo da linguagem por entender que € por meio dela que o
sentido se constitui. O modo como nos orientamos no mundo é mediado pela linguagem e
indissociavel desta, sendo essa uma convic¢do que perpassa — como fio condutor — momentos
distintos de sua filosofia.

No entanto, a maneira com que o autor compreende a linguagem passa por significativa
alteracdo no curso de seu trabalho filosofico. Entre os comentadores, o pensamento de
Wittgenstein € dividido em dois momentos distintos, a fim de refletir a mudanca na orientacdo
metodologica por ele experimentada. Assim, temos o “Primeiro Wittgenstein”, designacédo que
remete a fase da juventude e que reflete as ideias ventiladas no Tractatus Logico-
Philosophicus?, e o “Segundo Wittgenstein”, que compreende o periodo tardio ou maduro de
suas reflexdes, tendo Investigacdes Filosoficas? como obra mais emblematica.

A divisdo em periodos justifica-se pela reorientacdo do modo como Wittgenstein
concebe a linguagem. Antes, em TLP, o filésofo interessou-se em mostrar que a linguagem
possui uma estrutura logica que espelha a estrutura do mundo, de modo que o sentido de uma
proposicdo é dado pela correspondéncia dos seus elementos com os elementos do mundo — o
que resulta serem dotadas de um Gnico sentido. Nessa perspectiva, a linguagem tem como
funcdo exclusiva afirmar algo sobre o mundo por meio de proposicdes que podem ser
verdadeiras ou falsas conforme correspondam a estados de coisas ou nao.

Trata-se de uma visdo reducionista que Baker e Hacker apontam como equivocada: “O
Tractatus era alheio aos usos da linguagem que ndo fossem assertoricos, e erroneamente
afirmava que todos os usos assertdricos da linguagem representavam estados de coisas e
afirmavam sua existéncia” (2005b, p. 87, traducdo nossa). De acordo com essa perspectiva, a
linguagem descreve a realidade, sendo que as suas expressdes sdo reduzidas a funcdo de
referenciar fatos do mundo, o que o aforismo 6.53 de TLP denomina “proposi¢des da ciéncia
natural” (Wittgenstein, 2017, p. 261), isto &, os enunciados descritivos oriundos da experiéncia
empirica. A linguagem € assertorica porgquanto afirma ou nega algo; assim, ndo ha espago para
considerar outros sentidos que palavras e expressdes possam assumir, evidenciando um

horizonte limitado de compreensao linguistica.

! Doravante TLP.
2 Doravante IF.



Posteriormente, essa concepcdo ndo se manteve, pois Wittgenstein passou a reconhecer
que, além das proposicGes da ciéncia natural, a linguagem pode assumir uma pluralidade de
funcdes, as quais ndo se reduzem a mera descricdo de fatos. Nesse novo movimento, o filosofo
valoriza o uso efetivo da linguagem — a linguagem real — sobre um ideal de linguagem, tal como
proposto em TLP. Com isso, em vez da analise ldgica, o filosofo apresenta a analise gramatical
como método adequado para o esclarecimento do significado das palavras nos contextos em
que sdo empregadas na linguagem ordinaria.

A chamada “gramatica filosofica™®, sugerida por Wittgenstein, & medida que se volta
para a descricdo do uso contextualizado da linguagem, tem por objetivo dissolver problemas
filosoficos, vistos como equivocos conceituais que, por sua vez, nascem de uma compreensao
equivocada do modo como a significagdo funciona. Nesse sentido, o proprio autor reflete sobre
0 seu metodo no parédgrafo 90 de IF: “Nossa perspectiva €, assim, uma perspectiva gramatical”
(2022a, p. 90). Essa abordagem filosofica ndo visa descobrir fatos novos sobre o mundo, nem
pretende propor teorias, mas sim descrever as regras de uso das palavras — a “gramatica” dos
conceitos.

E no contexto da maturidade de suas reflexdes — o “Segundo Wittgenstein” — que
identificamos uma perspectiva de persuasao que esta intrinsecamente ligada a sua abordagem
filosofica. Destarte, perpassando textos desse periodo nos quais o termo ‘“persuasdo” ¢
diretamente mencionado e eventualmente discutido, e considerando o contexto geral da
filosofia tardia do autor, pretendemos dar destaque a um tema que, embora presente em suas
investigacOes, ainda é pouco explorado pela pesquisa filoséfica.

De fato, a persuasdo tem sido tratada como um tema marginal nos estudos sobre
Wittgenstein, sendo raramente abordada de forma sistematica. Embora haja, na literatura
especializada, um incremento significativo de produc6es dedicadas a interpretacdo das ideias
centrais do filésofo, 0 mesmo ndo se verifica no que diz respeito a persuasdo. H4 uma lacuna a
ser considerada no que se refere a reflex@o sobre a perspectiva de persuasdo e a funcao estrutural
que ela desempenha no pensamento e na atividade filoséfica do autor.

Um possivel motivo para essa lacuna é a prépria escassez de referéncias explicitas a
persuasdo nos textos de Wittgenstein. Tal raridade, somada a dispersdo, em diferentes textos,

das poucas mencgdes existentes, podem sugerir, equivocadamente, tratar-se de um tema

SEm Wittgenstein, a gramatica filosofica ndo se confunde com a gramatica tradicional, pois ndo se ocupa dos
padrdes de correcdo linguistica segundo a norma culta de uma lingua, mas busca investigar as condi¢des que
possibilitam o uso significativo da linguagem, com o intento de esclarecer significados e eliminar confusdes
conceituais.



secundario, de pouca relevancia e sem maiores desdobramentos no interior de sua abordagem
filosofica. Assim, a primeira vista, tais fatores apresentam-se como 6bices para uma exposicao
sistematica e coesa da compreensdo de persuasdo do fildsofo.

Entretanto, defendemos que tais dificuldades, embora reais, ndo so intransponiveis para
0 reconhecimento dessa perspectiva e para a exposi¢cdo, com o devido rigor, do tema. Mesmo
fragmentado e espalhado, consideramos ser possivel reunir o material e organiza-lo de modo
coerente a fim de se poder apresentar, com clareza, esse aspecto do pensamento de Wittgenstein
ainda negligenciado pela literatura filoséfica. Além disso, uma anélise mais atenta revela que a
escassez, na realidade, restringe-se as ocorréncias de “persuasio” nos textos, ndo se estendendo
a prética persuasiva, a qual se mostra como uma constante em sua abordagem filosofica.
Portanto, longe de ser um tema marginal, a persuasdo em Wittgenstein demonstra ser, na
verdade, estrutural ao seu préprio fazer filosofico.

Outro ponto a se considerar € que as poucas interpretacdes existentes sobre o tema na
literatura especializada sdo, em geral, restritivas. A persuasdo em Wittgenstein €
frequentemente associada a contextos especificos, notadamente o da educacdo. Por exemplo,
para o filosofo italiano Diego Marconi, persuadir, em sentido wittgensteiniano, significa o
mesmo que educar: “Assim, a persuasdo de Wittgenstein ndo ¢ algum tipo de condicionamento
subliminar de sujeitos indefesos; ela ¢ simplesmente o que chamamos de ‘instrucdo’ e
‘educagao’ (2016, p. 136, tradugdo nossa).

O autor compreende a persuasdo como 0 processo pelo qual o sujeito é convidado a
juntar-se a “nossa comunidade” que, em parafrase ao paragrafo 298 de Sobre a Certeza, estaria
unida pela ciéncia e pela educacdo (cf. Wittgenstein, 2023, p. 107). De acordo com essa
interpretacdo, a persuasédo é reduzida a um processo educativo: diante de alguém que pertence
a uma cultura que, diferentemente da nossa, fundamenta suas praticas em outros tipos de saberes
que ndo o cientifico, ela serve para instruir o sujeito a fim de que ele possa compartilhar de
nossa cultura. Uma vez instruido e educado, ele pode, eventualmente, integrar-se a nossa
comunidade.

Por sua vez, outro filosofo italiano, Luigi Perissinotto (2016, p.173-174, traducédo

nossa), assim considera a persuasao:

N6s persuadimos os outros, tendo sido por nossa vez persuadidos; aquilo que
Wittgenstein chama de “imagem do mundo” deve ser entendido como "o pano
de fundo herdado no qual distingo entre verdadeiro e falso” (SC § 94). Nesse
sentido, nossa educagdo, nas varias formas como aconteceu, ¢ uma forma do
gue Wittgenstein chama de "persuasdo™; da mesma forma, o tipo de persuaséo



que consiste em tentar transmitir a alguém nossa imagem do mundo
(lembramos da secéo § 262) pode ser considerado uma forma de reeducacao.

Segundo Perissinotto (2016), a persuasao em Wittgenstein pode ser compreendida tanto
como educacdo como reeducacdo. A primeira acepgcao assume a premissa de que, antes mesmo
de persuadir, em algum momento fomos persuadidos a respeito de nossa propria imagem de
mundo. Nesse ponto, o autor repercute o paragrafo 94 de Sobre a Certeza em que o fildésofo
reflete acerca de sua propria imagem de mundo: “Trata-se, antes, do pano de fundo que herdei,
contra o qual distingo o verdadeiro do falso” (Wittgenstein, 2023, p. 50). Perissinotto (2016)
considera que nossa propria educacdo nos fez adotar uma determinada imagem de mundo
(aquela de que compartilham nossos pais, bem como professores, grupos sociais, comunidades).
Fomos persuadidos a esse respeito e, assim, essa mesma imagem de mundo passou a ser
também nossa, sendo, portanto, a educacdo uma forma de persuasao.

Por sua vez, a reeducacao indica um outro modo de persuadir, que reflete a nossa
tentativa de influenciar outras pessoas a assumirem a nossa propria imagem de mundo. Assim,
a educacao reflete precipuamente a persuasao em relagdo a cada um de n6s mesmos, a medida
que possibilita assumir como prépria uma determinada imagem de mundo, enquanto a
reeducacdo aponta primeiramente para a persuasao em relacdo aos outros sujeitos. Uma vez que
também as outras pessoas foram educadas — isto €, foram persuadidas — a acolher uma
determinada imagem de mundo, caberia, entdo, reeduca-las - persuadi-las novamente —para que
efetuem a substituicdo de uma imagem por outra.

Ha um terceiro autor, também italiano, Alessio Persichetti, que reforca essa mesma linha
de interpretacdo ao equiparar persuasdo a educacéo, tal como os autores precedentes. Em uma
nota do seu texto sobre persuasdo como ferramenta educativa, o filésofo deixa claro o seguinte:
“usarei o termo ‘educador’ para se referir a qualquer adulto que persuade uma crianga sobre
uma imagem de mundo; eles podem ser tanto o professor quanto os pais ou qualquer outra
pessoa” (Persichetti, 2020, p. 9). Em sua reflexdo, o autor considera aquele que persuade como
um educador, argumentando que o ato de educar uma crianca, ao apresentar-lhe uma imagem
de mundo, é uma pratica persuasiva.

Por sua vez, o filésofo espanhol José Maria Ariso segue na contramdo dessa tendéncia
em associar persuasao a educacdo, embora apresente uma interpretacdo também restritiva do
tema. Ainda que admita certa proximidade entre ambas as ideias, no entanto, o autor considera
que educagdo ndo consiste, necessariamente, em uma transmissao de imagem de mundo.

Geralmente, em sala de aula aprendemos com nossos professores conteidos que estdo baseados
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em evidéncias cientificas como, por exemplo, o caso da matematica e suas demonstragdes (ou
provas). Nesse ambiente, na verdade, somos antes convencidos do que persuadidos.

Diferente dos autores anteriores, Ariso considera que somente ha persuasdo quando,
antes, ha certezas a serem modificadas: “As certezas sdo adquiridas inicialmente por meio do
que poderiamos chamar de ‘imersdo’ ou 'iniciacdo’, mas a persuasdo entra em cena quando hé a
necessidade de corrigir certezas que ndo se alinham com aquelas esperadas pelo persuasor”
(2021, p. 4, traducdo nossa). O autor efetua a seguinte distingdo: no caso da educacdo, desde
pequenos os seres humanos séo inseridos na imagem de mundo da cultura de que fazem parte,
0 que ele chama de imersdo ou iniciacdo em vez de persuasdo; por sua vez, a persuasao envolve
a ideia de um embate entre imagens de mundo, ja que pressupde que o sujeito a ser persuadido
detenha certezas a serem modificadas.

Portanto, segundo a leitura do autor, ndo se pode considerar que criangas S&o
persuadidas ao adquirem uma imagem de mundo, sendo mais razoavel afirmar que séo inseridas
(ou iniciadas) nessa imagem. A persuasao atua em momento posterior, pois € proprio dela haver
substituicdo, e ndo aquisicdo, de certezas. Assim, se a crianga simplesmente nao as tem, entdo,
também ndo faz sentido algum tentar persuadi-la.

N&o obstante a persuasdo ser um recurso a disposicao de educadores e poder ocorrer em
contextos educacionais, a perspectiva wittgensteiniana de persuasdo ndo se confunde com
educacdo, reeducacao ou instrucdo. As poucas interpretaces do tema revelam-se redutoras ao
associarem-na quase exclusivamente a esse ambito, pois falham em apreender o sentido mais
amplo que a persuasdo assume no contexto da filosofia de Wittgenstein. Em vez disso,
interpretamos persuasdo no autor como um elemento presente e constituinte de sua prépria
atividade filosofica, assumindo, assim, 0s contornos de uma pratica filosofica e terapéutica.

Portanto, defendemos, neste trabalho, a tese de que a persuasdo em Wittgenstein
constitui uma pratica filosofico-terapéutica que, ao promover o deslocamento de perspectivas,
integra o préprio modo como o filésofo compreende e exerce a filosofia. Em outras palavras, a
tese central aqui sustentada é que a concepg¢do wittgensteiniana de persuasdo — que orienta o
modo como ele pensa e pratica a filosofia — consiste em um exercicio terapéutico que,
mobilizando diferentes estratégias, busca provocar uma reorientacdo do olhar do interlocutor,
levando-o a reconhecer outras possibilidades de constituicdo de sentido como sendo igualmente
legitimas.

Para Wittgenstein, como se procurara demonstrar neste texto, a persuasao ndo visa
impor uma Vviséo; antes, ela expressa o esfor¢o de mobilizar a vontade do interlocutor para que

ele possa ver e considerar a legitimidade de perspectivas distintas da sua, isto €, de outras
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possibilidades de constituicdo de sentido. Ndo se trata, portanto, de educar o outro, ou mesmo
de impor-lhe uma imagem de mundo, mas do exercicio terapéutico de reorientacdo do olhar,
promovendo a abertura necessaria para o reconhecimento da diversidade de sentidos e fungdes
que a linguagem é capaz de desempenhar.

Portanto, ainda que a persuasdo em Wittgenstein tenha recebido um tratamento marginal
— tanto pelas escassas mengdes ao termo, quanto pelas interpretagdes restritivas encontradas na
literatura filosofica — defendemos que ela ndo é, de fato, um elemento secundario. Ao contrério,
na prética filos6fica de Wittgenstein, a persuasdo exerce uma funcdo que é fundamental e
estruturante, posto estar intrinsecamente relacionada a sua atividade filoséfico-terapéutica.

E com o intuito de demonstrar a tese acima que, no texto, 0s argumentos estio
articulados em quatro secdes. Em cada uma delas, o tema € retomado sob diferentes
perspectivas, de maneira a proporcionar, ao final, uma maior compreensédo do sentido de
persuasdo em Wittgenstein — tal como se desvela, aos poucos, a imagem de uma paisagem,
conforme se desloca de ponto de vista.

Na primeira secdo, abordamos a concepcéo de linguagem de Wittgenstein como sendo
0 contexto geral a partir do qual emerge a sua perspectiva de persuasdo. A argumentacéo €
apresentada em oposicdo a concepcao referencialista (ou “visdo agostiniana”) de linguagem.
Enguanto essa perspectiva € essencialista — por pressupor uma esséncia Unica da linguagem —
e dogmatica — por admitir apenas o0 modelo designativo de sentido (no qual as palavras nomeiam
objetos) — o filésofo sugere um outro modo de ver a linguagem que é radicalmente distinto. Sua
concepcao € antiessencialista e antidogmatica precisamente por recusar tanto a ideia de uma
esséncia da linguagem quanto a de um unico sentido legitimo. Em vez de propor uma teoria da
linguagem, Wittgenstein desloca o olhar para o uso efetivo da linguagem em suas multiplas
praticas; desse modo, a compreensdo de linguagem do fildsofo mantém-se aberta aos diferentes
significados que as palavras e as expressdes podem vir a assumir nos mais variados contextos
em que sdo empregadas.

A persuasao apresenta-se, precisamente, nesse movimento de conduzir o interlocutor a
ver e a admitir outras possibilidades distintas de constituicdo de sentido como legitimas. A
filosofia, para Wittgenstein, ndo impde teses, mas procura mostrar alternativas, deslocar visées
rigidas e possibilitar uma nova forma de ver — e é nesse exercicio que a persuasdo ganha lugar
como pratica. Defendemos, portanto, que a persuasdo € um elemento estruturante do proprio
exercicio filoséfico do autor.

Na segunda segéo, voltamos o olhar para as ocorréncias do termo ‘“persuaséo” no

contexto de Aulas e Conversas sobre Estética, Psicologia e Fé Religiosa. Embora breves e
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pontuais, essas referéncias sdo significativas porque revelam, de modo mais explicito, as
consideracOes de Wittgenstein a respeito do tema, oferecendo-nos elementos para fundamentar
nossa intepretacdo de persuasdo no autor como exercicio filosofico-terapéutico que visa
promover o deslocamento de perspectivas.

Nesse texto, analisamos a critica de Wittgenstein & absolutizacdo de um modelo
especifico de explicacdo — as explicagdes causais (tipicas das ciéncias) — que ocorre quando
esse modelo é transposto indevidamente para outros dominios que ndo sdo 0s da experiéncia
empirica. A critica se dirige, em particular, & tentativa de se explicar, dessa maneira, a
experiéncia estética, sendo esse o eixo em torno do qual a discusséo se desenvolve. O fildésofo
considera que a busca por explicacdes causais em dominios ndo-cientificos, incentivada pelo
cientificismo, constitui medida que reduz o sentido das mais diversas experiéncias humanas.

Wittgenstein reconhece que esse tipo de explicacdo tende a exercer certo fascinio nas
pessoas por pretender desvelar mistérios e solucionar problemas de maneira definitiva, mas
adverte o quanto isso é enganador. Ele menciona, como exemplos, a psicanalise de Freud e a
teoria evolutiva de Darwin, as quais sdo simplesmente tomadas como explicac6es legitimas em
suas respectivas areas da experiéncia. Além disso, o filésofo alerta para o fato de que as
explicagdes causais tém o potencial de persuadir.

Interpretamos a referéncia do filésofo a persuasdo provocada pelas explicagdes causais
como sendo o0 modo dogmatico de persuadir, posto encerrar o entendimento a um unico sentido,
isto é, a uma Unica forma de se compreender 0s mais variados aspectos da experiéncia humana.
Em contrapartida, ao chamar atengéo para esse aspecto, Wittgenstein passa a tecer suas proprias
consideracOes sobre a persuasdo, inclusive referindo-se ao que ele mesmo estava fazendo como
um modo de persuadir.

Diante disso, a perspectiva de persuasdo de Wittgenstein emerge como uma alternativa
ndo-dogmatica, pois em vez de se encerrar a um Unico sentido, busca promover a reorientacao
do olhar do interlocutor, de maneira que ele possa reconhecer outros sentidos possiveis de
constituicdo de sentido. As explicacdes causais funcionam bem para as ciéncias naturais, mas
ndo podem ser indevidamente transpostas para dominios distintos. Assim, ao modelo
dogmatico, o filésofo contrapde o seu modo ndo-dogmatico de persuasdo.

Tal pratica fundamenta-se nas ideias ventiladas em Investigacbes Filosoficas,
especialmente a concepcdo de filosofia como terapia que dissolve problemas filosoficos e
proporciona a cura do entendimento. E precisamente nesse contexto que a persuasio em

Wittgenstein se revela como expressdo do exercicio da atividade filoséfico-terapéutica.
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Na terceira secdo, tratamos de persuaséo, desta vez, no contexto de outro trabalho do
autor, a sua ultima obra, que é Sobre a Certeza. E no interior dessa investigacio de carater
epistemoldgico — que reflete sobre o papel desempenhado pelas certezas sobre as quais se
alicerca o nosso conhecimento e, consequentemente, sobre os limites da ddvida — que emerge
a perspectiva de persuasdo alinhada a dois outros conceitos, a saber, imagem de mundo
(Weltbild) e visdo de mundo (Weltanschauung).

Enquanto o primeiro refere-se ao conjunto articulado de certezas implicitas
fundamentais que estruturam o conhecimento, a segunda nocéo reflete o conjunto de crengas
ideolégicas ou filosoficas que sdo mais explicitas. Na relagdo com esses conceitos,
consideramos que a persuasdao pode provocar mudanga em visdes de mundo e em imagens de
mundo, porém, a natureza dessas transformacdes € diferente, dadas as diferencas entre os
conceitos. Por fim, refletimos sobre a possibilidade de se persuadir para trazer o sujeito a
razoabilidade, ja que uma pessoa razoavel é aquela que se situa no equilibrio entre o cético e o
dogmatico.

Na quarta e Ultima secdo tratamos de analisar as “artes de persuasdo”
(Uberredungskiinste), expressdo encontrada em um dos textos do filésofo que utilizamos para
nos referir as técnicas, estratégias ou habilidades por ele utilizadas para persuadir. Nos escritos
de Wittgenstein, identificamos diversos recursos estilisticos — como o uso de exemplos,
exemplos pessoais, analogias, repeticdes e diferencas — que, além de revelarem o modo singular
com que o autor se expressa, podem ser também considerados recursos retdricos, pois
funcionam como expedientes voltados ao propdsito de provocar a reorientacdo do olhar dos
interlocutores. A esse conjunto soma-se, ainda, a analise gramatical, que também pode operar
de maneira persuasiva. Com isso, demonstramos que a concep¢do de persuasao em Wittgenstein
é efetivamente pratica, uma vez que o autor ndo apenas sugere um modo proprio de considerar
o0 tema, mas também o coloca em acao.

Com todo o exposto, este trabalho visa lancar luz a um aspecto ainda pouco explorado
da filosofia tardia de Wittgenstein. Embora o filosofo ndo tenha elaborado uma teoria
sistematica da persuasdo, ele desenvolveu uma forma singular de compreendé-la e, ainda, fez
disso uma pratica. Podemos, portanto, afirmar que Wittgenstein concebeu a persuasao como
uma perspectiva pratica.

Diversos elementos, reunidos como pecas de um quebra-cabega, compdem um quadro
que revela o sentido mais amplo de persuasdo em Wittgenstein. Esse tema esta intimamente
ligado as concepgdes de linguagem e de filosofia do autor e sintetiza o esfor¢o de reorientar

olhares, suscitando a abertura para diferentes formas de compreensdo de nossas experiéncias
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humanas. Dessa forma, longe de se tratar de elemento secundario, entendemos que a persuaséo

é parte integrante do proprio exercicio filosofico de Wittgenstein.
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1 LINGUAGEM E SENTIDO: O CONTEXTO GERAL DE PERSUASAO EM
WITTGENSTEIN

O presente capitulo propde examinar a concepcdo de linguagem desenvolvida na fase
tardia da filosofia de Wittgenstein, identificando-a como sendo o horizonte filosofico a partir
do qual se delineia a perspectiva de persuasao no autor. O modo diferenciado de compreender
a relacdo entre linguagem e realidade, proposto por Wittgenstein em IF — que permite
vislumbrar a constituicdo de sentido de nossas experiéncias a partir de préaticas linguisticas
cotidianas — repercute diretamente na maneira como ele concebe a filosofia e,
consequentemente, a persuasdo. Sua perspectiva de linguagem constitui o contexto do qual
emerge uma compreensdo de persuasdo que, desvinculada de um modelo de argumentacéo
tradicional, opera como um desdobramento de seu modo ndo-dogmatico de abordar problemas
filosoficos.

Isso ocorre porque, longe de se tratar de um recurso meramente retorico, a persuasao
apresenta-se como uma dimensao que € constitutiva do proprio exercicio filosofico, ja que
remete a tentativa de provocar o deslocamento do olhar do interlocutor para outras formas
possiveis de se ver a linguagem em funcionamento. A medida que mostra que os significados
surgem do uso efetivo e contextualizado da linguagem, Wittgenstein esta a persuadir, isto €, a
procurar mobilizar a vontade dos sujeitos aos quais ele se dirige para que estes reconhecam a
multiplicidade de funcdes assumidas pela linguagem. Nesse passo, ele desestabiliza posicoes
dogmaticas em favor de uma forma mais aberta e critica, ndo apenas de investigacao filoséfica,
mas de compreensdo do proprio mundo.

A persuasdo opera uma mudanca de olhar, mas para que issO ocorra, é necessario
disposicéao para abandonar pressupostos que, além de equivocados, estdo fortemente arraigados
no pensamento. E por essa razdo que a perspectiva de persuasdo de Wittgenstein parte de seu
novo modo de conceber a linguagem: com o deslocamento do foco de um emprego metafisico
para um uso cotidiano da linguagem, o filésofo dissolve ilusdes, rompe com a rigidez do
dogmatismo e promove nos sujeitos a abertura necessaria para identificar e compreender outras
tantas possibilidades de significacdo. E, portanto, como um desdobramento natural que a
compreensdo de persuasdo no autor emerge de sua filosofia tardia.

O novo modo de Wittgenstein abordar a linguagem — que caracteriza a segunda fase de
sua filosofia — constitui-se a partir do contraste com a fase inicial de seu pensamento,
notabilizada no TLP. Contrastar teses € um traco recorrente da filosofia tardia de Wittgenstein,

e isso ocorre por forca do caréter dialégico que, nesse periodo, as suas reflexdes passam a
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assumir. Ao dialogar com vozes distintas, Wittgenstein posiciona-se de maneira critica,
inclusive com relacdo a sua posicao filosofica anterior. Essa oposicdo é evidenciada ja no
Prefécio, onde o filésofo expressa o desejo de publicar em conjunto os antigos e 0s novos
pensamentos por entender que o contraste entre eles é capaz de possibilitar a compreenséo
adequada de sua nova perspectiva filosofica: “estes s6 poderiam se mostrar sob a luz correta
por meio do contraste com e sobre o pano de fundo de meu antigo modo de pensar”
(Wittgenstein, 2022a, p. 18). Portanto, é por via do contraste que toma forma a nova perspectiva
de linguagem de Wittgenstein que aqui se pretende examinar.

Ao contrastar diferentes teses, Wittgenstein ndo o faz segundo o procedimento
argumentativo caracteristico de debates filosoficos, isto é, ele ndo procura demonstra-las ou
refutd-las. Em vez de ocupar-se com a constru¢cdo de argumentos no padrdo filoséfico
tradicional, o filésofo opta por dialogar com seus interlocutores. E no dialogo que ideias e
objecdes sdo constantemente retomadas para serem analisadas sob diferentes angulos, em um
movimento que resiste a inclinagdo filosofica de teorizar.

Por essa razdo, os paragrafos de IF ndo se organizam como um tratado filosofico
tradicional, cujos argumentos visam construir um sistema ou provar uma tese. Ao contrario, o
texto revela-se fragmentado e n&o-sistematico. E nesse ambiente de didlogo que posicoes
antagobnicas sdo repassadas e que assuntos diversos sdo retomados e analisados sob diferentes
perspectivas. “Assim, ha certamente um bom motivo para ler o livro como pertencente ao
género filosofico familiar do didlogo” (2004, p. 24, traducdo nossa)?*, conclui David G. Stern
ao identificar alguns recursos estilisticos proprios do metodo socréatico. Pelo menos a partir do
foco no didlogo, em certo sentido, pode-se pensar em Wittgenstein como um Sécrates moderno.

A tbnica da conversacao € caracteristica do modo wittgensteiniano de filosofar, tal como
observado por Marie McGinn (2013, p.12):

Assim que abrimos o livro, torna-se evidente que o modo como Wittgenstein
trata esses temas é bastante diferente do de qualquer outro filésofo.

[...]

Muitas das observacdes assumem a forma de uma conversa entre Wittgenstein
e um interlocutor, e nem sempre é claro se devemos tomar as palavras na
pagina como uma afirmacdo de Wittgenstein, de seu interlocutor, ou
simplesmente como a expressdo de um pensamento a ser considerado.

4Os dois elementos basicos da tradicdo retdrica grega presentes em Socrates que Stern (cf. 2004, p. 24) identifica
no dialogo wittgensteiniano de IF sdo a sincrese, que é a comparagdo entre ideias opostas ou contrastantes, e a
andcrise, que consiste no processo de fazer com que o interlocutor exponha as suas ideias para, entdo, examina-
las. Wittgenstein contrapde ideias para mostrar ao leitor as consequéncias de cada visdo, ao passo que instiga seu
interlocutor a reconhecer os problemas que decorrem de uma imagem equivocada da linguagem.
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As observacdes frequentemente incluem perguntas para as quais Wittgenstein
parece ndo fornecer resposta, ou analogias cujo sentido ndo conseguimos
perceber de imediato.

Como decorréncia do aspecto dialdgico da filosofia de Wittgenstein, o autor ndo produz
uma filosofia da linguagem & maneira tradicional. N&o obstante ser reconhecido como um
filosofo da linguagem, Wittgenstein ndo tomou a linguagem como algo analisdvel em si mesmo,
nem seu objeto de investigacdo, nem propds uma filosofia da linguagem no sentido de
exposicdo de uma teoria que pudesse explicar o seu funcionamento. Em vez disso, o autor volta
o olhar a compreensdo do modo como a linguagem confere sentido a realidade, isto €, como ela
organiza e constitui os sentidos de nossas inimeras experiéncias de mundo, em um movimento
que parte de dentro da propria linguagem, e ndao de fora dela. Wittgenstein sustenta ndo haver
necessidade de se sair da linguagem para se compreender e explicar os seus diversos
significados, como se pudessemos examina-la como um fendmeno observavel do lado de fora.
A linguagem nos envolve, molda nossos pensamentos e ndo podemos organizar 0 mundo fora
desse ambito. Portanto, dado o modo como Wittgenstein compreende a linguagem, se podemos
situa-lo como um filésofo da linguagem, é apenas em um sentido ndo convencional que
podemos identifica-lo como tal.

A nova perspectiva linguistica de Wittgenstein, como vimos, é manifestada no interior
de um dialogo constante entre o filosofo e seus interlocutores, sendo contrastada com uma
posicdo em particular, fortemente arraigada na tradicdo filosdfica, que se convencionou
denominar de concepcéo referencialista de linguagem. Assim, para maior esclarecimento da
perspectiva wittgensteiniana de linguagem, € necessario explicitar, antes, a abordagem com a

qual ela contrasta.

1.1 Essencialismo e dogmatismo: a concepcao referencialista de linguagem

A nova abordagem linguistica de Wittgenstein desenvolveu-se a partir da tomada de
posicdo critica face a uma perspectiva de linguagem que, em sintese, caracteriza-se por
privilegiar um modelo especifico de significacdo em detrimento das demais possibilidades de
constituicdo de sentido. A abordagem em questdo é a concepcdo referencialista, a qual
pressupde a existéncia de um fundamento objetivo da linguagem que constituiria a sua propria
esséncia.

Para a concretizacdo desse projeto, Wittgenstein adota uma estratégia pouco usual na

literatura filosofica, que é a de iniciar um texto com uma citagdo de outro autor. Destarte, 0
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primeiro paragrafo de IF principia com uma referéncia em latim de Agostinho, excerto retirado
do parégrafo 8° do Livro | de Confissdes. A razdo para Wittgenstein assim proceder encontra-
se exposta no seguinte trecho: “Quando os adultos nomeavam alguma coisa e, assim fazendo,
voltavam-se para ela, entdo eu via isso e compreendia que aquela coisa era chamada pelo som
que eles emitiam quando queriam indica-1a” (Wittgenstein, 2022a, p. 21). Embora Agostinho
esteja a rememorar uma situacéo especifica de sua vida, que foi a ocasido em que teria aprendido
a falar, Wittgenstein identifica nesse relato um modo de se compreender a linguagem com o
qual passa a discutir nos paragrafos seguintes. Quer, assim, iniciar um didlogo no qual expde a
posicdo de seu interlocutor para, entdo, tecer suas proprias consideracdes de maneira a ampliar
0 horizonte do debate, tornando-o um espaco propicio para que, diante dos argumentos
apresentados, o leitor possa refletir por si mesmo®.

No trecho acima Agostinho descreve o que foi 0 seu processo pessoal de aprendizado
da linguagem, que teria ocorrido a partir da observacéo do ato de se nomear objetos, de maneira
que, pela indicacdo de coisas, pode-se compreender o que as palavras significam. Em outra
parte de Confissdes, desta vez ndo mencionada por Wittgenstein, o autor sugere que esse
momento marcou um ponto de inflexdo em sua existéncia porque representa um instante de
transicdo de uma fase a outra de sua vida: “De fato, eu ja ndo era uma crianga que nao fala, mas
um menino falante. Disso eu lembro; mas como aprendi a falar, s6 o compreendi mais tarde”
(Agostinho, 2017, p. 32). A aquisicdo da linguagem permitiu-lhe desenvolver suas capacidades
enquanto sujeito no mundo, ja que a diferenca entre a crianca ndo-falante e o menino falante
repousa, justamente, na participacao deste Gltimo em uma comunidade linguistica como usuéario
da linguagem. Gracas ao aprendizado de palavras e expressdes, 0 sujeito falante torna-se capaz
de compreender o que os outros dizem e, também, de se fazer compreendido pelos seus
semelhantes, como um participante de pleno direito do mundo em que esta inserido.

Dado o teor autobiografico da referida passagem, ndo se depreende do texto que
Agostinho estaria a formular uma teoria da linguagem. No entanto, o texto despertou a atencéo
de Wittgenstein simplesmente pelo fato de ele descrever um modo particular de se conceber o

funcionamento da linguagem que considera que o significado de uma palavra se refere ao objeto

°No Prefacio de IF, Wittgenstein expressa o seguinte desejo: “Com meu escrito, €U N0 gostaria de poupar outros
de pensar. Pelo contrario, se isso fosse possivel, gostaria de incitar alguém a pensar por conta propria” (2022a, p.
19). Por essas palavras, percebemos que o objetivo do filésofo €, no fim das contas, estimular o leitor a pensar
autdnoma e autenticamente. Como se verd adiante, esse propésito estd afinado a concep¢do de filosofia e a
perspectiva de persuaséo do autor, pois o leitor é levado a participar ativamente do dialogo encetado no texto, em
um exercicio de pensamento no qual o sentido ndo é simplesmente dado, mas é construido a partir dessa interacao.
Assim, ouvidas as diferentes vozes do debate, pode entéo o leitor tirar suas préprias concluses.
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por ela designado. Dada a énfase na referéncia, isto €, na relacdo entre linguagem e mundo, essa
perspectiva é conhecida como concepcéo referencialista da linguagem.

Outra denominacdo encontrada na literatura secundéaria para essa perspectiva linguistica
é “visdo agostiniana da linguagem”. Nesse caso, 0 epiteto “agostiniana” estd meramente a fazer
referéncia ao autor da citacdo empregada por Wittgenstein na abertura de IF®, sem que se
pretenda atribuir a Agostinho a autoria dessa concepgao ‘.

Se, por um lado, Wittgenstein identifica na passagem de Agostinho o retrato de uma
perspectiva linguistica com a qual pretende dialogar, por outro, reconhece ali a expressao de
um ideal tdo enraizado no pensamento que permaneceu incontestado por séculos, sem sequer
ser problematizado. E por isso que, talvez, a referéncia a Agostinho ndo seja acidental: ainda
que se trate de um texto autobiografico, Wittgenstein o emprega com o intuito de destacar o
fato de que uma figura relevante da tradicdo filoséfica estaria a reproduzir uma concepc¢éo de
linguagem que, no minimo, é reputada como limitada e problemética. Se mesmo um pensador
da envergadura de Agostinho veio a subscrever, irrefletidamente, um modo enviesado de se
compreender a linguagem, € porque tal concepcdo exerce um forte poder de atracdo, como se
tratasse de uma forca que é aparentemente irresistivel.

Imediatamente apés a referida citacdo, Wittgenstein considera ter obtido, por aquelas
palavras, uma determinada imagem da esséncia da linguagem humana. A concepgéo
referencialista expressa uma perspectiva essencialista da linguagem — ou seja, a tendéncia
tradicional dos filosofos de pressupor haver uma esséncia linguistica, a qual € manifestada pelo
unico modo plausivel de explicacéo da significacdo que essa posicao reconhece, que € 0 modelo
designativo. Portanto, o essencialismo na linguagem € a posicao que sustenta que a funcdo das
palavras €, em esséncia, a de nomear objetos.

As teorias filosoficas inclinam-se ao essencialismo, e isso ndo exclui a maneira com que

o0 proprio Wittgenstein, anteriormente, também compreendera a linguagem. No TLP, publicado

A tendéncia a conceber a linguagem segundo o modelo designativo, que Wittgenstein vislumbra no texto de
Agostinho, manifesta-se em outros nomes da tradicéo filoséfica, inclusive ao prdprio Wittgenstein em sua obra
inicial, razdo pela qual tal concepcdo ndo esta associada a um autor em particular. Em vez disso, o fildsofo reflete
ser esse um ponto de partida em comum que é enganoso e aparentemente natural que tende a orientar diferentes
teorias filosoficas: “A beleza da passagem de Agostinho estd em que ela nos apresenta uma imagem do significado
que nos parece extremamente natural, e que inevitavelmente tende a orientar nossas tentativas de teorizar sobre a
linguagem ou de explicar e modelar seu funcionamento” (Mcginn, 2013, p. 39). Portanto, ndo somente Agostinho,
mas os fildsofos em geral sdo tentados a pensar e a reproduzir a concepcao referencialista de linguagem.

7 Além de Wittgenstein ndo imputar a Agostinho a autoria da concepgéo referencialista de linguagem, o fato de
citar Confissbes, e ndo o De Magistro — obra em que Agostinho trata especificamente de questfes atinentes a
linguagem — reforca que Wittgenstein ndo pretende criticar a teoria agostiniana de linguagem. O que ele faz é,
simplesmente, identificar nessa passagem a formulac&o da tese segundo a qual cada palavra possui um significado,
e cada significado corresponde a um objeto.
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em 1921, o autor defendeu a tese de que haveria uma estrutura l6gica subjacente a linguagem,
a qual, constituindo sua propria esséncia, estabeleceria a conexdo entre linguagem e mundo.
Nesse periodo Wittgenstein entendia que o significado das palavras depreendia da relacdo dos
nomes com o0s objetos por eles designados, ou seja, que o significado (na linguagem) €, em
sintese, o prdprio objeto (no mundo) ao qual a palavra faz referéncia.

Resguardadas as diferencas entre 0s autores aqui tratados, ha um traco compartilhado
que permite reuni-los sob o rétulo de “essencialistas”, pois 0 texto de Agostinho apresenta, em
linhas gerais, uma “descrigéo privilegiada” (cf. Donat, 2008, p. 19) da perspectiva essencialista
que, outrora, também fora enunciada por Wittgenstein. Com isso se depreende que a critica do
filosofo em IF ndo se dirige exclusivamente ao autor daquela citacdo — até porque ndo se esta a
atribuir a Agostinho a autoria de uma teoria da linguagem, ja que 0 mesmo sequer apresenta
uma tese, mas apenas descreve o0 seu processo pessoal de aquisi¢do da linguagem. Wittgenstein
estende o debate a qualquer interlocutor inclinado ao essencialismo na linguagem — inclusive a
si mesmo, enquanto autor de TLP — j& que o ponto de partida do texto é, na realidade, a posi¢cdo
essencialista que esta subentendida tanto em Agostinho quanto na tradicao filosofica.

Baker e Hacker entendem que a concepcéo referencialista ndo configura uma teoria da
linguagem propriamente dita, ou uma teoria do significado em si, posto funcionar como uma
“estrutura de pensamento” (cf. 2005, p. 3). A explicacdo disso ¢ a de que o modo de
compreender a linguagem segundo o modelo designativo — palavras nomeiam coisas — esta na
base de diversas teorias filoséficas que surgiram ao longo do tempo. Mesmo visdes filosdficas
divergentes acabavam por compartilhar desse traco em comum sem questionamento, como se
supusessem ndo haver qualquer problema com o essencialismo linguistico. Nesse contexto,
Wittgenstein insurge-se para trazer a luz um aspecto que foi ignorado pela tradicédo filoséfica.

Além do essencialismo, a concepc¢do referencialista traz consigo outro aspecto, desta
vez ndo explicito®, porém, igualmente presente nessa perspectiva, que ¢ o dogmatismo, que se
manifesta pela rigidez com que se compreende o significado das palavras. A exigéncia de um
modo Unico de determinacdo de sentido — calcado no modelo designativo de linguagem — € o
que caracteriza tal perspectiva, para além de essencialista, como uma posicao dogmatica.

Esse peculiar traco distintivo é compartilhado, de modo geral, com a filosofia: “O

dogmatismo em que, ao filosofar, tdo facilmente recaimos™® (Wittgenstein, 2022a, p. 107). O

8 Quanto ao essencialismo da concepcdo referencialista, vimos que o proprio Wittgenstein, ao comentar a citagio
de Agostinho, diz tratar expressamente de esséncia — precisamente, uma determinada imagem da esséncia da
linguagem humana. J& o dogmatismo, embora ndo seja nominalmente mencionado em IF, implicitamente
manifesta-se como um trago caracteristico dessa perspectiva linguistica.

° IF, paragrafo 131.
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filosofo chama a atencdo para o que parece ser uma tendéncia recorrente do pensamento
filosofico, que é a tentativa de se agarrar a explicacbes que, pela aparente clareza e
profundidade, prometem solucionar definitivamente os problemas. O dogmatismo filoséfico
manifesta-se pela ansia generalizada por conferir uma fundamentacdo Gltima a qualquer questao
suscitada pela filosofia, de maneira a cristalizar-se em respostas que pretendem ser definitivas,
absolutas e universalmente validas. E dessa inclinagido fortemente arraigada na tradicio
filosofica que se constituiram os grandes sistemas de pensamento. A articulacdo coerente entre
as teorias — sua coesao interna — € o que permite aos diferentes sistemas filos6ficos oferecerem
explicacOes aparentemente completas, abrangentes e, pretensamente, satisfatérias.

Em diferentes ocasides, Wittgenstein se depara e procura enfrentar o dogmatismo
filosofico, especialmente quando sente uma certa resisténcia a se pensar para além de limites
rigidos. No contexto particular de suas investigacOes, a dificuldade sentida pela filosofia é
identificada, no paragrafo 103 de IF, em termos de um ideal que se apresenta ao pensamento

como um desafio continuo a ser constantemente superado (Wittgenstein, 2022a, p. 96):

O ideal ocupa uma posicdo inabalavel em nosso pensamento. Vocé ndo
consegue saltar para fora dele. VVocé precisa sempre retornar a ele. Ndo existe
absolutamente nenhum lado de fora; no lado de fora falta ar para respirar. —
De onde vem isso? Essa ideia repousa, por assim dizer, como um par de éculos
sobre nosso nariz, e aquilo que vemos, vemos através dele. Absolutamente
ndo nos ocorre o0 pensamento de retira-lo.

Segundo a exegese de Baker e Hacker para esse paragrafo, o “ideal” reflete a nocéo de
preconceito, isto €, de uma espécie de crenca previamente estabelecida que é enganosa e,
simultaneamente, aprisionadora: “Preso, assim, nessa teia de ilusdo, esse modo de conceber
parece irresistivel” (cf. 2005, p. 228). A concepcdo referencialista de linguagem, que traz a
defesa de uma crenca rigida na existéncia de uma estrutura linguistica ideal que constituiria a
esséncia da linguagem. Essa visao aprisiona 0 pensamento porque o obriga a seguir apenas um
anico caminho: o de refletir a significacdo exclusivamente segundo o modelo designativo de
linguagem. Na prética, tal perspectiva funciona de modo analogo a um par de 6culos que media
a relacdo do sujeito com o mundo sem que se perceba essa mediacdo; de igual forma essa
posicdo dogmatica condiciona e limita a maneira como filosofos, em geral, interpretam e
explicam a realidade.

Arigidez ou inflexibilidade da concepcao referencialista, que caracteriza o0 dogmatismo
desta perspectiva linguistica e a torna “exemplo notavel de dogmatismo filos6fico” (cf. Donat,

2008, p. 44), manifesta-se na exigéncia de determinagcdo de sentido. Ha um ideal que
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forcosamente se impde: o de que os termos da linguagem devem ter, necessariamente, um
significado claro, fixo, univoco e, portanto, determinado. Filésofos que compartilham desse
“preconceito” perseguem a crenca de que ndo apenas € possivel, mas desejavel, determinar
exatamente o significado das palavras e, particularmente, dos conceitos que sdo os elementos
fundamentais para as teorias filosoficas por eles elaboradas.

Isso € precisamente o que Wittgenstein realizou no seu projeto filoséfico anterior. No
TLP ele argumenta que a linguagem possui um sentido univoco: a representacdo logica do
mundo. Por isso, 0s nomes, no contexto de uma proposi¢do, correspondem univocamente a
objetos do mundo. A correspondéncia é exata: para cada nome, ha um Gnico objeto que constitui
o seu significado. A determinacdo de sentido € necessaria para ndo dar margem a ambiguidade,
pois isso comprometeria a capacidade da proposicdo de representar um estado de coisas.

Como se pode ver, a exigéncia de precisdo na constituicdo de sentido é dogmatica
porque limita a capacidade de produzir sentido a uma Unica e restrita possibilidade. Uma forma
ideal da relacéo entre linguagem e mundo — 0 modelo designativo — é imposta como sendo a
Unica maneira legitima de significar, ndo admitindo, por conseguinte, que as palavras possam
assumir significados distintos. Assim, o dogmatismo inerente a essa perspectiva linguistica
fecha o pensamento a consideracéo de outras possibilidades para além dessa rigida relagdo entre
nomes e objetos.

O dogmatismo filos6fico — certa tendéncia a um modo rigido e determinado de
compreensdo — e 0 essencialismo — a convic¢do na existéncia de uma esséncia — estdo
associados na concepcao referencialista de linguagem. A defesa irrestrita de que existe um
unico modo correto de se compreender a linguagem encontra justificagdo na crenga de que esse
entendimento corresponde a esséncia mesma da linguagem. Ha uma verdade fixa que é
previamente assumida e defendida para que ndo haja espaco para duvidas, especulagdes ou
interpretacdes diversas.

O que parece estar em jogo, ao que Wittgenstein indica, é a busca por um ideal. Um
esquema fixo e absoluto tende a orientar a compreensédo da linguagem, sendo que, na verdade,
isso ndo passa de uma utopia. Os filosofos tendem, geralmente, a movimentar-se em torno desse
eixo imaginario sem estarem conscientes de que sdo guiados por um ideal que simplesmente
ndo existe. Assim, 0 que ndo passa de uma ilusdo insiste em se apresentar como verdade
absoluta que parece ser irresistivel até mesmo a uma mente instigante como a de Agostinho.

Frente & atracdo exercida pela concepcéo referencialista, o autor de IF manifesta-se
irresignado. Em vez de ceder aos seus encantos e deixar-se seduzir por essa forma enganosa de

explicagédo — como tantos pensadores antes dele fizeram — Wittgenstein distancia-se da tradigéo



23

filosofica ao assumir uma posicao critica e combativa, como se pode verificar no paragrafo 109:
“A filosofia é uma luta contra o enfeiticamento de nosso entendimento por meio de nossa
linguagem” (2022a, p. 99). A linguagem tem o poder de nos enfeiticar, isto é, de nos iludir, o
que nos faz aceitar, como verdadeiras, questdes que ndo passam de confusdes conceituais. 1sso
explica a tendéncia a se buscar explica¢cbes com fundamento em uma suposta esséncia: o que é
um recurso valorizado pela filosofia, no entanto, revela-se um engodo, pois tal esséncia
simplesmente ndo existe, exceto, talvez, na mentalidade dos fildsofos que se deixam enfeiticar
por essa iluséo.

A luta a que se refere o autor passa pelo esforco de se libertar desse esquema,
essencialista e dogmatico, de compreensdo da linguagem. E ele o faz, primeiramente,
submetendo a critica a concepcdo referencialista para, dessa forma, revelar a estreiteza dessa
perspectiva. Wittgenstein esforga-se em provocar em seu interlocutor a abertura para o
funcionamento efetivo da linguagem, pois o reconhecimento da pluralidade de usos linguisticos
conduz ao entendimento de que hd multiplas possibilidades de significagéo, para além do
modelo designativo preconizado pelo viés referencialista. Nesse movimento de pensamento, o
autor assume uma posicao antiessencialista e antidogmatica de compreenséo da linguagem que
prepara o terreno para o desenvolvimento de um modo de compreender a persuasdao que €

caracteristico de sua filosofia tardia.

1.2 Antiessencialismo e antidogmatismo: a concepcao wittgensteiniana de linguagem

Sustentamos anteriormente que a citacdo de Agostinho, com a qual Wittgenstein abre
as IF, é empregada de forma estratégica, pois esse texto em particular tem a capacidade de
manifestar uma certa concepcao de linguagem a ser submetida a critica. Essa referéncia nao é
acidental: trata-se de um ponto de partida privilegiado — tanto do ponto de vista historico quanto
filosoficol® — a partir do qual o autor introduz suas primeiras consideragdes e estabelece um
dialogo critico com seus interlocutores.

Contudo, Wittgenstein ndo introduz sua posicdo nesse didlogo por meio de uma

argumentacao tradicional. O autor ndo apresenta uma tese, ou seja, ndo formula uma proposicao

10 Para além do aspecto filoséfico aqui evidenciado, o recurso a Agostinho tem um peso histdrico que ndo pode
ser negligenciado, afinal, a concepcéo referencialista de linguagem influenciou a tradicéo filos6fica ao longo dos
séculos, ndo como uma teoria propriamente dita, mas como uma estrutura conceitual que molda e direciona o
pensamento: “E, por assim dizer, o campo gravitacional dentro do qual grande parte da especulagio europeia sobre
a natureza da linguagem tem operado” (Baker, Hacker, 2005, p. 3, tradu¢do nossa).



24

central acompanhada de premissas e conclusfes logicamente inferidas com o intuito de
sustentar a sua opinido. Além disso, tampouco se preocupa em oferecer defini¢des conceituais.

Em vez disso, o filésofo argumenta segundo um modo ndo-linear de desenvolvimento e
exposicdo do pensamento. Se, entdo, com o excerto agostiniano o filésofo quis indicar uma
determinada forma de se compreender a linguagem, sendo esse o0 seu interesse filosofico para
0 debate proposto na obra, desta vez ele convida o leitor a considerar uma perspectiva distinta
a respeito desse mesmo tema. Em vez de um raciocinio dedutivo, ele opta, por assim dizer, por
um raciocinio que é descritivo. Com isso, da inicio a exposicdo de sua contraposicdo a
concepcao referencialista.

Destarte, na ultima parte do primeiro paréagrafo ele sinaliza: “Considere agora o seguinte
emprego da linguagem” (Wittgenstein, 20222 p. 22). A partir desse ponto o filésofo passa a
descrever a situagdo hipotética em que alguém vai comprar, precisamente, cincO macas
vermelhas. O exemplo, embora simples e extraido de uma situacdo corriqueira, oferece a
oportunidade para Wittgenstein avancar na discussdo a respeito do modo como opera a
linguagem. A experiéncia de pensamento proposta pelo autor propicia contemplar outras
possibilidades de significacdo para além da definicdo ostensiva representada pelo texto
agostiniano.

Com esse exemplo, o interlocutor é instado a imaginar a cena em que uma pessoa recebe
um bilhete em que esta escrito “cinco magds vermelhas” e o entrega ao vendedor. Este, por sua
vez, interpreta cada uma das palavras a partir da execucdo das seguintes acdes: para “maga”,
abre a gaveta que estd identificada com esse nome; para “vermelho”, localiza a palavra em uma
tabela e encontra a amostra de cor correspondente; e, por fim, para “cinco”, conta a sequéncia
numérica até cinco, sendo que para cada niumero contado ele retira uma maca da gaveta com a
cor que corresponde a amostra.

A descricdo desse episddio imaginario segue até o ponto em que o vendedor retira as
cinco macas vermelhas da gaveta. Wittgenstein nada menciona sobre a entrega das macas ao
comprador, tampouco quanto a operacdo de pagamento e qualquer outro detalhe que pudesse
estar relacionado a esse tipo de transacdo comercial. Porém, para o contexto da discussdo, o
exemplo cumpre com o objetivo a que se propde, que é o de mostrar a linguagem em um de
seus multiplos usos, razdo pela qual, a respeito dessa cena, conclui o filosofo: “Assim, e de
maneiras semelhantes, operamos com palavras” (Wittgenstein, 20222, p. 22).

Hé& aqui a identificagdo de uma forma de compreensdo da significagdo que € alternativa
a concepcao agostiniana. O recurso ao exemplo da compra de “cinco magds vermelhas” tem 0

escopo de mostrar um uso linguistico que é diferente do uso designativo considerado como
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sendo o Unico possivel pela concepcéo referencialista. E por isso que, antes de discorrer sobre
essa situacdo hipotética, Wittgenstein alerta o interlocutor a considerar esse outro “emprego”
(Verwendung) da linguagem. No contexto de IF, tanto o termo Verwendung (‘“emprego”)
quanto Gebrauch (“uso”) referem-se exclusivamente ao uso efetivo da linguagem, isto é, o
modo como as palavras sdo empregadas em nossas praticas cotidianas. Portanto, o filésofo esta
a apontar o exemplo como uma atividade linguistica entre tantas outras.

Apbs a conclusdo de Wittgenstein, e ainda no primeiro paradgrafo, o interlocutor
intervém ao questiona-lo sobre como o vendedor sabe agir para atender ao comando de cada
uma das palavras do bilhete: “Como ele sabe, porém, onde e como deve consultar a palavra
‘vermelho’ e o que deve fazer com a palavra ‘cinco’?” (Wittgenstein, 20222 p. 22).
Particularmente com respeito ao termo “cinco”, vé-se que o0 vendedor enumera as macas
vermelhas e retira uma a uma até completar a quantidade pretendida. Por que ele age desse
modo? O que o leva a proceder assim? A duvida sobre o que o leva a agir dessa maneira parece
ser pertinente, ja que ndo esta claro como ele interpreta e executa a acdo. Isso porque,
aparentemente, a acdo nao explica a forma como que ele compreende a linguagem.

A intervencdo constitui oportunidade para Wittgenstein encerrar o paragrafo
respondendo o seguinte: “Bem, suponho que ele age como descrevi. As explicacdes tém, em
algum lugar, um fim. — Mas qual é o significado da palavra ‘cinco’? — De tal coisa
absolutamente ndo falamos; apenas de como a palavra ‘cinco’ € usada” (20222 p. 22). O autor
rechaca, de imediato, a possibilidade de se especular sobre suposto fundamento Ultimo da
linguagem. O vendedor simplesmente procede do modo descrito por Wittgenstein, e ndo ha
necessidade de se buscar uma explicacdo ultima de sua ac¢do. O que importa, e esse é foco do
exemplo, é justamente mostrar o uso real da linguagem, e ndo o seu desvio abstrato ou teorico.

Nisso repousa a diferenca entre o exemplo do vendedor de Wittgenstein e o caso dos
adultos observados por Agostinho. Quanto a este Gltimo, a medida que os adultos nomeavam
objetos e se voltavam a eles, a crianca passava a compreender a linguagem como uma
associacdo entre nomes e coisas, 0 que reduz o significado das palavras a mera funcdo de
“rotulos” ou “etiquetas” destinadas a identificar objetos. Essa observacao apresenta o nucleo de
uma perspectiva que tem por fundamento e esséncia da linguagem o modelo designativo de
significacdo.

O vendedor, por sua vez, ndo age de modo referencialista, embora, aparentemente,
parece ser o caso. De fato, ha situacbes em que as palavras remetem as coisas e Wittgenstein
ndo nega gque usamos a linguagem também desse modo. Todavia, o que ele considera € que tal

emprego ndo exaure todo o campo de possibilidades de constituicdo de sentido da linguagem;
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em vez disso, a designacdo de objetos representa apenas um modo de significar entre tantos
outros possiveis. O exemplo remete a concepgdo referencialista a medida que apresenta o
vendedor a executar acBes segundo comandos, mas isso é meramente aparente, pois a sua
pratica € mais complexa, porque ha outros tantos fatores envolvidos no contexto de tal pratica
linguistica.

A aluséo ao referencialismo no exemplo das “cinco mag¢as vermelhas” parece também
ser estratégica, pois ao apontar para a designacdo de objetos como um uso possivel da
linguagem, acaba por mostrar as limitaces dessa concepcdo linguistica. Esse procedimento
tem a ver com a perspectiva de persuasdo do autor, pois ele ndo esté a refutar a posi¢do contraria
com a oposicdo de argumentos légicos e a sustentacdo de uma tese; em vez disso, o filosofo
articula seu discurso no intuito de provocar no interlocutor uma mudanca de olhar. Como
veremos nos capitulos seguintes, a persuasdo em Wittgenstein expressa-se na tentativa de
interpelar o outro a ver, por si mesmo, como a linguagem efetivamente funciona, o que
possibilita experimentar uma transformagéo em sua propria perspectiva.

A par do modelo designativo que estd no bojo da citacdo de Agostinho, Wittgenstein
introduz o exemplo acima para despertar a atencdo do interlocutor para que ele considere, a
partir de uma situacdo cotidiana, um outro uso possivel da linguagem, que é diferente do
simples nomear objetos. Por fim, o filosofo encerra esse exercicio de pensamento concluindo
gue operamos com a linguagem de maneiras semelhantes. Nao ha, portanto, o direcionamento
a um sentido unico de compreensao da significacdo, pois Wittgenstein tem o cuidado de manter
0 espaco aberto para a consideracao de outras tantas possibilidades de constituicdo de sentido
para que possam vir a ser pensadas.

A partir disso, nos paragrafos seguintes de IF vemos o delineamento da concepcéo de
linguagem de Wittgenstein que se consolida paulatinamente pelo distanciamento do ponto de
partida da reflexdo, isto é, da concepcdo referencialista fundamentada exclusivamente no
modelo designativo. Essa rigida perspectiva, presa a um esquema que privilegia um tnico modo
de compreender a relacdo entre linguagem e mundo — o significado da palavra é o objeto ao
qual se refere — é questionada pelo autor, que a considera simplista e limitada por reduzir as
funcbes da linguagem ao simples ato de nomear coisas. A superacao de tal preconceito, que
Wittgenstein reputa ser enraizado na filosofia, passa pelo esforco constante de alargar a visdo
para reconhecer diferentes relagOes e, assim, compreender a dinamicidade da linguagem em
meio as atividades humanas. Nesse interim, o significado passa a ser contextualizado, isto é,

dependente da situacdo de emprego da linguagem.
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O enfoque no uso das palavras, enunciado no encerramento do primeiro paragrafo de
IF, constitui a tbnica do novo modo de compreender a linguagem proposto por Wittgenstein.
Quando o filésofo, ao ser interpelado sobre o significado do termo “cinco”, responde que sobre
isso nada foi dito, mas apenas de como essa palavra é usada, ele introduz o leitor a uma
perspectiva de linguagem que desloca a questdo da significacdo do campo da metafisica para o
campo da gramatica. Isso representa uma recusa deliberada em tratar o significado como uma
abstracdo para concebé-lo, ao contrario, como algo construido em meio as praticas humanas
concretas e situadas. As palavras tém sentido dentro de uma gramatica, isto €, no interior de um
sistema de regras que orientam o0 seu uso em dado contexto.

A questdo da significacdo é gradualmente deslocada do modelo designativo da
concepcao referencialista de linguagem para uma perspectiva baseada no uso, que reconhece a
multiplicidade de sentidos conforme as diversas situacdes em que as palavras sao empregadas.
A nova orientacdo encontra sua formulacdo explicita no paragrafo 43: “O significado de uma
palavra ¢ seu uso na linguagem” (Wittgenstein, 20222, p. 53). Contudo, como observam Baker
e Hacker, tal declaracdo ndo constitui expressdo da adesdo do filosofo a uma teoria da
linguagem que se contrapde aquela por ele criticada; em vez disso, ela remete a observacgédo de
que ha um nexo gramatical entre uso e significado (cf. 2005, p. 118-119). Wittgenstein nédo
procura formular, nem tenta aderir ou defender, uma eventual teoria da linguagem que fosse
calcada no uso, pois isso seria realizar exatamente aquilo que ele aponta como sendo limitado
e enganoso na tradicdo filosofica. O foco no uso das palavras, para além da compreensao
imediata do que elas significam, visa também dissolver a ilusdo de que € necessario recorrer a
estruturas metafisicas que comportem a esséncia do funcionamento da linguagem.

Ao apontar para o emprego efetivo da linguagem, Wittgenstein acaba por denunciar que
qualquer tentativa de investigacdo linguistica que pressuponha uma esséncia constitui, na
realidade, um desvio que obscurece, em vez de esclarecer, 0 modo como usamos a linguagem.
Com isso, nota-se a defesa do autor de uma compreensdo de significacdo que ndo se presta a
uma unica e conclusiva definicdo. Em outras palavras, a perspectiva de linguagem de
Wittgenstein, que se contrapde a concepcao referencialista, € antiessencialista.

Basicamente, o antiessencialismo do filésofo se pauta na rejeicdo a ideia de que as
palavras tém esséncias fixas e significados Unicos. O referencialismo criticado pelo autor
pressupde a existéncia de uma esséncia da linguagem, que é compartilhada pelos nomes que
designam objetos. Consequentemente, segundo essa mesma linha de raciocinio, exige-se a
formulacdo de definigdes rigorosas e precisdo conceitual, pois, dada a estreita relacdo entre

palavras e coisas, o significado dos termos linguisticos deve ser univoco.
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Wittgenstein afasta a exigéncia de precisdo conceitual porque, para ele, as palavras ndo
compartilham esséncia alguma, o que seria algo comum a todas as palavras. A posi¢céo que
advoga pelo essencialismo linguistico € metafisica e, portanto, estd longe das préticas
linguisticas cotidianas. No entanto, no uso das palavras observa-se alguns elementos de
aproximacao entre elas, um conjunto de semelhangas que por vezes se sobrepdem. Assim, em
vez de esséncia, o filosofo identifica haver aquilo que ele chama de “semelhancgas de familia”
(Familienahnlichkeit), uma ideia que aparece explicitamente no paragrafo 67 de IF. Depois de
considerar, no paragrafo anterior, que um mesmo termo — “jogo” — pode se referir a uma série
de atividades distintas, e de identificar uma rede de semelhancas, o filésofo (Wittgenstein,
20222, p. 72) conclui:

N&o posso caracterizar essas semelhancas de modo melhor do que por meio
da expressdo “semelhangas de familia”; pois assim se sobrepdem ¢ se
entrecruzam as diferentes semelhancas que ha entre os membros de uma
familia: estatura, tracos faciais, cor dos olhos, jeito de andar, temperamento
etc. etc. — E direi: os ‘jogos’ formam uma familia.

A nocdo de semelhancas de familia, que reflete a posicdo antiessencialista de
Wittgenstein, oferece a oportunidade de se compreender como 0s mais variados usos das
palavras relacionam-se entre si. Os diferentes sentidos compartilham conexdes e caracteristicas
sobrepostas, 0 que dispensa a preocupacdo da filosofia com a investigacdo de uma esséncia
comum a todos esses usos.

Em vez da investigacdo de uma suposta propriedade comum, tal ideia constitui um
convite a reorientacéo do olhar!!, de maneira com que, voltando-se ao uso efetivo da linguagem,
seja possivel identificar tracos compartilhados entre os diferentes empregos linguisticos. Essas
caracteristicas funcionam como vinculos que criam uma espécie de parentesco entre 0S uSoS;
dai o motivo pelo qual tais semelhangas sdao reputadas como sendo “de familia”: 0s aspectos
comuns verificaveis em diferentes palavras sdo tracos recorrentes que estdo parcialmente
entrelacados.

No cerne dessa nocao esta a seguinte analogia: assim como uma familia € composta pela

diversidade de seus membros, os variados usos linguisticos podem ser agrupados em “familias”

1A fim de evidenciar o papel orientador da nogiio de “semelhancas de familia” na mudanca de atitude proposta
por Wittgenstein no contexto de sua filosofia, é oportuno destacar que é precisamente no paragrafo 66 — que
prepara a formulagéo dessa no¢do — que aparece a emblematica expressdo: “Nao pense, veja! (Wittgenstein, 20224,
p. 71-72). A recomendagdo ¢ dupla: o “ndo pensar” sugere o abandono de abstragdes ou generalizagdes — cOmMo é
caso da ideia de esséncia — ao passo que o “ver” propde uma aproxXimacao ao funcionamento real da linguagem.
Nesse horizonte, o conceito em questdo emerge para exercer a fungéo critica e metodolégica que caracteriza a
posicdo antiessencialista e antidogmatica do autor.
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em virtude das semelhancgas que compartilham entre si. N&o obstante os tragos individuais, os
familiares preservam aspectos que os tornam semelhantes entre si, 0 que permite 29econhece-
los como aparentados e pertencentes ao mesmo grupo. De igual maneira, Wittgenstein sugere
que os jogos de linguagem podem ser agrupados em familias por uma rede de semelhancas, 0
que dispensa a busca por identificar caracteristicas ou propriedades comuns a todos.

Essa ideia reforca a posicdo de Wittgenstein de que inexiste uma esséncia Unica da
linguagem; em vez disso, 0 que encontramos é uma teia de similaridades. N&o ha uma definigdo
Unica que sirva para todos 0s casos, mas um conjunto de semelhancas e diferencas — dai a
expressao “diferentes semelhangas” (cf. Wittgenstein, 20228, p. 72) — que se sobrepdem e se
entrecruzam, e que permitem ao mesmo tempo identificar cada jogo, bem como reuni-los em
grupos por semelhancas de familia.

A nocdo de semelhancas de familia, que substitui a ideia de esséncia, é fundamental
para a nova perspectiva de linguagem delineada por Wittgenstein porque representa um
rompimento com a tendéncia filoséfica tradicional de se propor definicbes precisas, bem
delimitadas, que expressem a esséncia fixa dos conceitos. Nessa toada, a significagdo nao
depende mais da procura por uma tal estrutura metafisica que reunisse as propriedades
necessarias e suficientes para que cada coisa pudesse ser classificada segundo categorias
especificas. Em vez disso, o filésofo indica que o significado esta no uso das palavras, sendo
que esse uso é contextual; a partir disso, encontramos elementos que relacionam um emprego
da linguagem ao outro, formando redes que se interconectam e que compdem “familias” por
suas semelhancas e dessemelhancas.

Consequentemente, o antiessencialismo de Wittgenstein revela um modo de se conceber
a linguagem que esta aberta a diversidade de sentidos. A tendéncia a generalizacdo, isto é, 0
esforco de se fixar um significado comum a partir de maltiplos contextos de uso, deve ser
combatida em favor da necessidade de se identificar as diferencas, sem querer nivela-las ou
dilui-las. Na realidade, o filésofo indica ndo haver necessidade de generalizacdo e, para tanto,
oferece como exemplo o conceito de jogos de linguagem, que representa a pluralidade de
empregos linguisticos em meio as nossas atividades cotidianas.

No paragrafo 7° de IF o autor introduz essa nova ideia: “Podemos também imaginar que
todo o processo de uso das palavras em (2) é um daqueles jogos por meio dos quais criancas
aprendem sua lingua materna. Quero chamar esses jogos de ‘jogos de linguagem’”
(Wittgenstein, 20222, p. 26). A referéncia ao paragrafo 2° quer denotar que um simples dialogo
entre um construtor e seu ajudante em um momento de trabalho serve de exemplo do que é um

jogo de linguagem, mas que ndo exaure o seu significado. E por isso que no paragrafo 23 ha
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um rol ndo-taxativo de outras situac6es que configuram jogos de linguagem, tais como ordenar,
relatar evento, atuar no teatro, contar uma piada... 1sso quer dizer que os diferentes contextos
de empregos linguisticos, gracas a algumas caracteristicas compartilhadas, ndo obstante as
diferencas, sdo capazes de expressar o que significa um jogo de linguagem.

Por essa razdo, gracas as semelhancas de familia, que se apresenta como alternativa a
conceituacdo no sentido tradicional, ndo ha mais necessidade de precisdo conceitual e, portanto,
ocorre 0 abandono do tipo de defini¢do essencialista, tal como observa Carvalho (2006, p.84):

O recurso a identificacdo de uma semelhanca de familia entre tudo aquilo que
¢ chamado de “jogo” indica justamente o abandono da necessidade de
conceituagdo, de delimitagdo estrita: “semelhanca de familia” ocupa o lugar
do conceito na filosofia tradicional, de modo que ndo se pode falar sem
contradi¢do de um “conceito de semelhanga de familia”.

Ao se enveredar para o antiessencialismo, Wittgenstein afasta-se também do
dogmatismo, outra caracteristica presente na concepc¢éo referencialista da linguagem que foi
assumida pela filosofia tradicional. A propria nocao de semelhangas de familia revela a posicao
antidogmatica assumida pelo autor, ja que essa ideia “[...] desafia de forma contundente o
dogma de supor que todas as palavras-conceito univocas sdo aplicaveis em virtude de
caracteristicas comuns compartilhadas por todas as coisas que se enquadram nelas” (Baker;
Hacker, 2005, p. 226). A perspectiva de linguagem de Wittgenstein conduz a superacdo do
dogma de que a linguagem possui uma esséncia universal. O filosofo mostra, a partir de
diferentes usos linguisticos, que ndo ha uma estrutura fixa e que, portanto, inexiste uma Unica
possibilidade de significacéo.

Se 0 dogmatismo filoséfico nasce de uma ilusdo — a crenga na existéncia de uma
esséncia linguistica que confere significados fixos a linguagem —o antidogmatismo, por sua vez,
decorre de um olhar atento ao uso efetivo da linguagem. A esse respeito, Baker (2004, p.34)

considera o seguinte:

A expressdo dessa ilusdo é o uso metafisico de nossas palavras (TS 220, §110).
A cura ¢ incentivar a renfincia as afirmacdes dogmaticas do tipo “As coisas
devem/ndo podem ser assim ou assado”, mostrando outras formas inteligiveis
de enxergar as coisas (outras possibilidades), isto &, demonstrando que
podemos tirar o par de éculos através dos quais vemos tudo o que olhamos
(TS 220, 892 = Investigacgdes Filosoficas §103).

Ao apontar para o uso cotidiano da linguagem, em oposicéo ao uso metafisico, o filosofo
proporciona ao interlocutor a oportunidade de dissolver tal iluséo que intermedia seu contato

com a realidade. As palavras ndo tém outro uso sendo no cotidiano e na pratica da vida. Diante
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de uma abordagem que é ilusoria e que, entretanto, insiste em permanecer influente porquanto
fortemente arraigada na tradicao filoséfica, a orientagéo para o significado como uso contribui
para desestabilizar o solo sobre o qual se erige o dogmatismo, pois rompe com tudo aquilo que
sustenta uma tal posicdo. Assim, ha uma mudanca de atitude que decorre da mudancga de
perspectiva linguistica.

Para efetivar essa transformacdo, Wittgenstein recorre a persuasdo. O abandono do
modo dogmatico de se conceber a linguagem ocorre a medida que se reconhece haver outras
tantas formas possiveis de constituicdo de sentido. Porém, o deslocamento do olhar ndo se
impde pela racionalidade do discurso, pelo apelo a lbgica dos argumentos e de suas
demonstracdes; ha algo de mais profundo a operar a referida mudanca, e é exatamente nesse

contexto que entra em cena a persuasao segundo a perspectiva de Wittgenstein.

1.3 Linguagem e persuasao

A nova concepcéo de linguagem de Wittgenstein, dado o seu carater antiessencialista e
antidogmatico, rompe com a concepcdo referencialista de linguagem, tendéncia para a qual se
inclina a filosofia tradicional, em favor de uma compreensao de significacdo centrada no uso
cotidiano e contextualizado da linguagem. Rompe também com uma forma dogmatica de
exposicdo de seu ponto de vista, sendo esse 0 contexto em que emerge a perspectiva de
persuasdo de Wittgenstein.

Ha um vinculo entre linguagem e persuasdao em Wittgenstein que se depreende do
proprio objetivo de IF que, em linhas gerais, consiste na relativizacdo da concepc¢éo
referencialista como modelo exclusivo de funcionamento da linguagem para situd-la como um
uso possivel, entre tantos outros, de nossas palavras e expressdes. Anscombe (1981, p. 154)
explicita essa relacdo ao apontar para o que efetivamente pretendeu o filésofo (apud Stern,

2004, p.82) com esse texto:

persuadir-nos a ndo considerar a conexao entre uma palavra e seu significado
como sendo estabelecida ou explicada por: (a) definicdo ostensiva, (b)
associacgdo, (c) imagens mentais, (d) experiéncias caracteristicas de significar
uma coisa em vez de outra, ou (€) uma relagdo geral de referéncia, nomeacéo,
designacdo ou significacao, que teria (logicamente) diferentes tipos de objetos
como seus termos em diferentes casos.

A passagem acima aponta para o fato de que a persuaséo serve para levar o interlocutor

a desconsiderar o modelo designativo como sendo a funcdo exclusiva da linguagem. A
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pretensdo do filosofo é a de nos afastar de uma posicdo linguistica que é essencialista e
dogmatica e, para que isso ocorra, ndo ha outro jeito a ndo ser nos tentar persuadir a reconhecer
outras fungdes que, a depender do contexto de uso, séo desempenhadas por nossas palavras.
Nesse sentido, a defini¢do ostensiva — o0 ato de apontar para um objeto como forma de esclarecer
o0 significado de uma palavra — a associacdo entre palavras e objetos, as imagens mentais e
qualquer outro expediente que tende a reforcar a concepgdo referencialista passa a ser
relativizada pelo fil6sofo a fim de mostrar a insuficiéncia desse tipo de explicacéo.

E plausivel ler o texto de IF sob a 6tica da persuasdo porque o filésofo esta, a cada
momento de seu dialogo, instigando-nos a abandonar a perspectiva essencialista calcada em um
Unico modo de significacdo. A constatacdo da limitacdo dessa visdo passa pelo olhar aos
diferentes usos cotidianos da linguagem, 0s usos contextuais das palavras em meio as mais
variadas atividades humanas. Wittgenstein preza por mostrar o que efetivamente fazemos com
a linguagem, sem recorrer a abstragdes que tentam escapar desse meio de constituicdo de
sentido que, em vez de algo fixo, rigido, abstrato e tedrico, é, na verdade, vivo, dindmico e
presente em nossa realidade concreta.

Ao mostrar que a linguagem exerce multiplas funcdes, o filésofo deixa de lado o
expediente da argumentacédo racional e linear dos discursos da tradicdo filosofica. O modelo
tradicional de argumentacéo filosofica, calcado na apresentacdo de teses e de demonstracoes,
tende a engendrar uma atitude dogmatica que ndo condiz com a nova perspectiva linguistica
assumida pelo autor. Consequentemente, ao explorar diferentes possibilidades de significacao,
Wittgenstein busca persuadir o leitor a abandonar a busca por esséncias fixas e determinadoras
de significado em favor da constatacdo e do reconhecimento de diferentes usos aos quais a
linguagem é submetida, a depender de cada contexto.

Portanto, como ndo hd um movimento de substituicdo de uma tese por outra, ja que
Wittgenstein ndo esta a elaborar uma teoria da linguagem para colocé-la no lugar da concepgéo
referencialista, também o modo tradicional de argumentar deixa de fazer sentido nesse contexto.
Aqui ndo se trata de se ensinar algo novo, como se fosse uma nova teoria linguistica reputada
como sendo verdadeira; ao contrario, 0 que esta em jogo é provocar uma mudanca de
perspectiva, a promoc¢ao de uma forma de olhar diferenciada para o fenémeno linguistico. Para
a realizacdo desse objetivo a persuasdo desempenha um papel fundamental de fazer com que o
leitor passe a identificar e considerar a legitimidade de outras possibilidades de constituicéo de
sentido para além da atribuicdo de nomes as coisas.

Como Wittgenstein pretende combater o dogmatismo filoséfico, ele é ciente de que ndo

é com uma atitude dogmatica que se vera livre desse persistente entrave. Para apresentar uma
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perspectiva ndo-dogmatica, € preciso um meio também ndo-dogmaético, razdo pela qual
emprega a persuasdo. O rompimento com uma perspectiva limitada de linguagem implica na
rejeicdo ao modelo tradicional e dogmatico de se fazer filosofia. E por isso que o autor rejeita
a argumentacdo filosofica preocupada com a apresentacdo de teses sustentadas por provas, 0
que é uma forma rigida de apego aos fundamentos, uma unilateralidade que ndo condiz com a
diversidade de significados que nos cercam em nossas préaticas linguisticas.

Na contramao da tendéncia filosofica tradicional, vemos Wittgenstein ndo propor teses
nem buscar prova-las, mas disposto a mostrar, de diferentes maneiras, a necessidade de se
alargar nosso horizonte de compreensio da linguagem. E por isso que, em meio ao dialogo, ele
faz uso de estratégias diversas no intento de provocar a persuasdo, pois somente um
procedimento ndo-dogmatico € capaz de sustentar uma filosofia igualmente ndo-dogmatica.

Ha uma alteracdo de eixo a ser observada no trato com a filosofia que nasce da sua
concepcdo de linguagem, e a mudanca de perspectiva € proporcionada por persuasdo
(Uberredung), e ndo por convencimento (Uberzeugung)*?. Consequentemente, a filosofia deixa
de querer convencer — ela renuncia a tentativa de impor uma tese por meio de argumentos que
a fundamentam e demonstragdes que a comprovam — para tentar persuadir — isto é, despertar o
olhar e, sobretudo, o interesse do interlocutor para ver as multiplas possibilidades igualmente
legitimas de significacdo. Trata-se, assim, de um processo de abertura para novos sentidos que
configura a posicdo ndo-dogmatica caracteristica da segunda fase da filosofia do autor. E como
consequéncia natural que a persuasdo em Wittgenstein nasce do interior de sua nova
compreensdo de linguagem, estando estreitamente relacionada a sua perspectiva filoséfica.

A concepcdo de linguagem proposta por Wittgenstein — marcada pelo abandono do
essencialismo linguistico e pela rejeicdo a uma atitude dogmatica — prepara o terreno para
compreendermos a persuasdo em sua pratica filosofica. Ao deslocar o foco de um emprego
metafisico da linguagem para um uso cotidiano e, com isso, desestabilizar a crengca em uma
esséncia como fundamento Gltimo de significacao, o filésofo acaba por propor uma redefinicao
do proprio ato de filosofar. Nesse cenario, a persuasao emerge como uma dimensédo constitutiva
do exercicio filosofico, desta vez, ndo-dogmatico e aberto as multiplas possibilidades de
constituicdo de sentido. No préximo capitulo, veremos como comeca a ganhar forma a

concepcao de persuasao de Wittgenstein a partir de um texto em particular — Aulas e Conversas

2Insere-se aqui a distingdo entre convencimento (Uberzeugung) e persuasdo (Uberredung) que ecoara também
em outras partes do texto: enquanto o primeiro apela para justificativas racionais, baseando-se em argumentos e
demonstracdes, a persuasdo vai além dessa justificacao.
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—obra na qual, de maneira explicita, tece consideracdes diretas a respeito dessa nogéo,

articulando-a com o seu modo nao-dogmatico de filosofar.
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2 PERSUASAO EM AULAS E CONVERSAS

Entre os textos da fase tardia da filosofia de Wittgenstein, ha um que se destaca pelo
tratamento pioneiro conferido ao tema da persuasao, ainda que de modo indireto: trata-se de
Aulas e Conversas sobre Estética, Psicologia e Fé Religiosa'®, um conjunto de notas tomadas
por estudantes que participaram de suas aulas que foram ministradas no verdo de 1938 em
Cambridge. A relevéncia da obra reside no fato de que ela oferece, indiretamente, os elementos
conceituais que permitem entrever uma perspectiva de persuasdo construida a partir de uma
abordagem filoséfica estritamente wittgensteiniana.

N&o obstante AC ndo discorrer especificamente acerca de persuaséo, o texto constitui o
ponto de partida para se pensa-la como sendo uma dimenséo constitutiva de sua filosofia tardia.
Wittgenstein ndo se debruca em investiga-la ou oferecer detalhes de sua perspectiva, mas ao se
referir explicitamente a persuasdo em algumas ocasifes pontuais, acaba por apresentar
elementos que auxiliam em sua compreensao. Trata-se das citacfes que estdo inseridas em um
contexto especifico de discussdo, que é o da reflexdo sobre as explicacGes que sdo dadas as
nossas impressdes estéticas. O debate tem lugar especialmente nos paragrafos 32 a 41 da Parte
111 da secdo intitulada Aulas sobre Estética. E desse excerto que encontramos, de forma breve
e pontual, os indicios que ajudam a delinear uma concepcao de persuaséo propria da filosofia
de Wittgenstein.

O presente capitulo tratard de explicitar, a partir desse recorte textual em particular, os
tracos constitutivos da nocdo de persuasdo que podemos encontrar na filosofia tardia de
Wittgenstein. Na esteira da concepcéo de linguagem antiessencialista e ndo-dogmatica, busca-
se mostrar, a partir de um contexto especifico de reflexdo do autor — uma investigacao sobre
questdes estéticas e outros assuntos relacionados — como a persuasdo se insere no exercicio
filosofico, ndo pela imposicdo de verdades, mas por meio de uma préatica que assume carater
terapéutico. Em outros termos, a persuasdo € aqui compreendida como uma forma de
intervencdo que procura promover a cura do dogmatismo — expressao da propria atividade
terapéutica com que Wittgenstein concebe a filosofia.

Mais uma vez o contraste se faz notar, desta vez, pelo fato de que persuasdo pode ser

compreendida de formas distintas. E justamente ao se contrapor a um modo dogmatico de

13 Doravante AC. Ainda que se trate de transcricGes feitas por alunos, e ndo por escritos do filésofo, o texto é fiel
ao pensamento de Wittgenstein, como adverte o editor no Prefacio: “As notas aqui publicadas refletem as opinides
de Wittgenstein bem como a sua atitude acerca da vida e de questdes religiosas, psicoldgicas e artisticas”
(Wittgenstein, 2009, p. 13). Portanto, no que se refere a persuasdo no contexto da obra, o escrito reflete de modo
fidedigno a perspectiva do fildsofo.
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persuadir — baseado na imposicdo de argumentos ou no apelo a autoridade — que Wittgenstein
acentua a sua distingdo ao expressar um sentido diverso de persuasdo, condizente com sua

pratica filosofica.

2.1 Um modo dogmatico de persuadir

E no paréagrafo 32 da Parte 111 de Aulas sobre Estética — uma das se¢des que compdem
o texto de AC — que encontramos o fildsofo mencionar pela primeira vez a ideia de persuasdo
na obra. O contexto ¢ a reflexdo sobre o que ele chama de “insurreigdo darwiniana”, expressao
que remete ao impacto disruptivo causado pela teoria da evolucdo de Charles Darwin [1809-
1882] nédo apenas no campo das ciéncias naturais, mas também, de forma ampla, na maneira
com que passamos a conceber o mundo. Wittgenstein chama a atencédo para o fato de que essa
teoria divide opinides: de um lado, seus partidarios afirmam “Claro!”; de outro, seus opositores
reagem “Claro que ndo!”. No entanto, parece ndo haver alguém que diga: “Nzo sei. E uma
hipdtese interessante que pode ser confirmada no futuro” (Wittgenstein, 2009, p. 56). 1sso
mostra o poder persuasivo de certos tipos de explicacdes e o carater dogmatico que elas podem
assumir. A teoria de Darwin parece seduzir as pessoas de maneira a provocar reacoes
apaixonadas, tanto de adesao quanto de rejeicdo, sem que houvesse, a época, uma base empirica
consolidada que a confirmasse ou que a refutasse. Esquece-se da necessidade de se desenvolver
uma atitude critica que, no caso, reflete na suspensao do juizo até que, eventualmente, a hipdtese
fosse confirmada.

A auséncia de respostas como “Nao sei” diante de reagdes categoricas do tipo “Claro!”
ou “Claro que ndo!”, evidencia que o discurso pretensamente cientifico, mesmo sem respaldo
empirico, consegue impor-se de modo absoluto como forma de ver e interpretar o mundo. E
diante desse quadro que o autor se refere a persuasdo: “Isso mostra como podemos ser
persuadidos de uma determinada coisa. Ao fim e ao cabo esquecemo-nos inteiramente de todas
as questdes de verificagdo, estamos apenas certos de que teria de ter sido assim” (Wittgenstein,
2009, p. 56). A “insurrei¢do darwiniana” é exemplo de persuasao porque conduz a aceitacdo de
uma explicacdo que afasta o exame critico que, no &mbito das ciéncias naturais, ndo prescinde
da verificacdo dos fatos. Isso significa que nem sempre € pela observacdo da experiéncia que
determinadas teorias sdo confirmadas e, por fim, aceitas; esse resultado pode ser obtido também
pela forga persuasiva com que esse tipo de explicagdo se apresenta, a medida que passa a se
impor como um discurso que condiciona o pensamento a um unico modo de ver e compreender

0 mundo, a uma unica forma de constituicdo de sentido.
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Em seguida, no paragrafo 33 Wittgenstein reflete sobre a psicanalise freudiana e seu
poder persuasivo. Nesse &mbito, reflete o autor: “Se somos levados pela psicanalise a dizer que
na realidade pensdvamos isto ou aquilo ou que na realidade 0 nosso motivo era este ou aquele,
isso ndo é um caso de descoberta, mas sim de persuasdao” (Wittgenstein, 2009, p. 56). O fil6sofo
ndo nega que a psicanalise possa vir a resolver problemas concretos dos sujeitos — ele até
menciona, como exemplo, a possibilidade de cura da gagueira — mas mostra sua insatisfacéo
com a crenca de que esse tipo de realizacdo esteja relacionado a uma descoberta cientifica.

Como teoria e pratica terapéutica desenvolvida pelo médico e psicanalista austriaco
Sigmund Freud [1856-1939], a psicanalise busca compreender o funcionamento de nossos
processos mentais, com énfase nos aspectos inconscientes que influenciam os pensamentos, as
emogdes e 0os comportamentos humanos. Dessa forma, questdes relativas as manifestaces
psiquicas sdo abordadas pelo psicanalista por meio de interpretacdes fundamentadas na teoria
psicanalitica. No entanto, essas explicacdes esbarram na mesma dificuldade apontada pela
critica de Wittgenstein a teoria darwiniana, que € a auséncia de evidéncias empiricas
verificaveis. Por mais que sejam convincentes, as respostas psicanaliticas ndo resultam de
descobertas aos moldes das ciéncias naturais, pois ndo ha observagdo da experiéncia, mas da
construcdo de narrativas que envolve um processo que é persuasivo. A psicanalise opera por
persuasdo, e nao por comprovacao empirica. Por essa razdo uma narrativa poderia ser
substituida por outra: “Podiamos ter sido persuadidos de uma coisa diferente de modo
diferente” (Wittgenstein, 2009, p. 56). Sem o lastro na experiéncia que garanta a objetividade,
qualquer outra interpretacdo poderia exercer o poder de persuaséo.

Agora, cabe perguntar por que tanto a teoria darwiniana quanto as interpretacGes da
psicanalise sdo capazes de persuadir. Para isso, o paragrafo 34 oferece uma reflexao sobre a
estrutura comum desses dois tipos de discursos: “Aquelas frases tém a forma da persuasdo em
particular quando dizem ‘Isto é na realidade isto’. [Quer dizer — R] que existem certas diferencas
que fomos convencidos a minimizar” (Wittgenstein, 2009, p. 56, grifo nosso). A expressdo
“aquelas frases” refere-se a um tipo especifico de explicacdo que, para o autor, assume uma
forma persuasiva caracteristica: trata-se da explicacdo causal, cujo propésito é o de tornar-se
um fendmeno inteligivel ao apontar para sua causa.

As explicacBes causais ndo sdo, em si, necessariamente dogmaticas. Esse tipo de
explicacdo é comum nas ciéncias e ndo ha nada de problematico no emprego da causalidade
quando se esta aberto a critica e a revisdo. O problema emerge quando elas se apresentam como
sendo a Unica explicagdo possivel, excluindo outras possibilidades de interpretagdo e

silenciando a pluralidade de sentidos. Portanto, o dogmatismo ndo estd na causalidade em si,
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mas no emprego exclusivo desse tipo de explicacdo que recusa outras formas de compreenséo
da realidade. O encerramento a um unico sentido é o modo dogmatico de persuadir operado por
explicagdes de tipo causal.

A critica de Wittgenstein dirige-se particularmente a psicanalise, pois esta tenta
esclarecer 0s processos psiquicos que acompanham nossos pensamentos e acdes a partir de
explicagdes causais. Ele considerava que as respostas eram dadas de um modo aparentemente
inabalavel, isto é, com firmeza e seguranca que ndo deixam margem para a ddvida ou para a
hesitacdo, e isso de acordo com uma forma descritiva das reagfes, dos movimentos, dos
processos envolvidos e supostamente observaveis em casos diversos. Por essa razdo, as
explicacOes psicanaliticas acabam por persuadir de um modo dogmaético, ja que conduzem a
aceitacdo de uma interpretacdo particular como sendo a Unica resposta possivel, que se impde
como valida de maneira inquestionavel.

Para o filésofo, cabe destacar que esse tipo de resposta da psicanalise ndo constitui uma
verdadeira descoberta cientifica, pois, na realidade, nada foi empiricamente revelado.
Descobertas cientificas representam avangos no conhecimento dos fenémenos ao trazer a luz
dados até entdo desconhecidos a partir da investigacdo da experiéncia. Embora a psicanalise
adote um vocabulario técnico-cientifico, ndo ha evidéncias da relacdo causal entre as vivéncias
do sujeito e as suas manifestagdes psiquicas. Por isso ndo se pode falar, propriamente, em
descoberta cientifica. Em vez disso, o que se verifica é a formulacdo de certas interpretacdes
que sdo apresentadas ao paciente como sendo explicacbes validas. Essas interpretacdes
assumem a forma de explicacOes causais e se apresentam como autenticamente cientificas,
embora, na verdade, o paciente esteja sendo persuadido a aceita-las como respostas definitivas.

Wittgenstein critica a psicanalise pelo fato de ela se apresentar como ciéncia quando, de
fato, ndo tem condicbes de sé-lo dada a dificuldade de se observar fendmenos psiquicos de
maneira objetiva. A psicanalise ndo pode ser ciéncia porque suas explicacGes nao sdo causais.
O que efetivamente acontece é que as pessoas sdo condicionadas a acreditar que agem de
determinada maneira com base nas explicacdes supostamente causais que foram apontadas pelo
psicanalista. A partir dessas afirmacdes, o paciente é simplesmente persuadido de que é assim
que as coisas realmente ocorrem, sendo esse um exemplo do modo dogmatico de persuadir que
Wittgenstein rejeita.

Nesse sentido, compreende-se o entendimento de Wittgenstein de que a psicanalise
tende a persuadir de um modo veemente e incontestavel, ou seja, de que ela assume uma atitude
dogmaética ao apresentar explicagcdes que assumem a forma de enunciados do tipo: “Isto é na

realidade isto”. O carater dogmético desse tipo de afirmacdo, isto é, a sua aparente
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inflexibilidade e suposta autoridade cientifica, na tentativa de impor uma Unica resposta valida
que minimiza qualquer diferenca, tem o poder de persuadir o interlocutor por ndo deixar
margem para qualquer questionamento. Uma uUnica possibilidade de constitui¢do de sentido é
manifesta pelo psicanalista como se fosse a resposta definitiva para um determinado problema,
encerrando o campo de interpretacfes a uma Unica diregdo. Consequentemente, o sujeito toma
para si essa explicacdo como sendo verdadeira, ainda que o estatuto de cientificidade seja
questionavel, dado o fato de ndo se tratar de uma descoberta cientifica propriamente dita.

Para se compreender melhor o uso dogmatico da persuasao a que Wittgenstein se refere,
é necessario aprofundar o contexto em que esta inserido o paragrafo 34 acima referido. Como
mencionamos antes, 0 trecho situa-se em meio a uma discussdao mais ampla, relativa as
explicagcdes sobre as impressdes estéticas. Ha4 outros modos de se interpretar a experiéncia
estética, mas ha um em particular que incomoda Wittgenstein, que é o de identificar causas para
as suas impressdes, como se pode observar no pardgrafo 11: “O tipo de explicagdo que
pretendemos quando nos encontramos intrigados por uma impressdo estética ndo € uma
explicacdo causal [...]” (2009, p. 46). O autor assevera que a sua investigacdo ndo pretende
incursionar por explicacdes causais, isto é, por descricbes que identificam os fatores que
produziram esse tipo de impressdo, pois ndo lhe interessa saber as causas pelas quais alguem
vem a se impressionar por uma obra de arte.

Ja no paragrafo 12 se vislumbra o motivo da recusa, ocasido em que 0 autor insere a
diferenca entre causa e razédo, sendo tal distincdo fundamental para se compreender a critica ao
modo dogmatico de persuadir. Por “causa” entende-se a conexao natural existente entre eventos
— uma relagdo em que um ou mais acontecimentos (a causa) constituem condicdo para a
ocorréncia de outros (o efeito). Ja por “razdo” compreende-se a justificativa que damos as
nossas acdes, 0 motivo pelo qual agimos. Essa distincdo reflete a tentativa de se evitar reduzir
a compreensdo da acdo humana em termos de mera reacao a estimulos, assegurando um espaco
em que a intencionalidade se faz sentir. Em geral, nossas acdes tém propdsitos, intencoes,
razdes que as acompanham e que servem para explica-las e justifica-las, o que as insere em um
contexto de sentido, o que é diferente, por exemplo, de um movimento mecanico qualquer, que
pode ser compreendido a partir da relacdo de causalidade.

Para ilustrar a diferenga entre causa e raz&o, o filésofo utiliza o seguinte exemplo: “Num
tribunal perguntam-nos 0 motivo de nossa acéo e supde-se que o conhecemos” (Wittgenstein,
2009, p. 47). A referéncia a um processo judicial (o “tribunal”) é importante para denotar que,
no que diz respeito ao comportamento humano, a razdo que leva a pessoa a agir de uma

determinada forma, isto €, 0 motivo que a impele a agir segundo uma intencéo, deve ser no
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minimo de conhecimento do préprio agente, pois somente ele pode esclarecer a pergunta a
respeito do que o levou a assim proceder. O motivo que 0 sujeito apresenta ao ser indagado pela
acdo por ele realizada, isto é, a razdo de seu agir, manifesta o0 processo racional que esta
envolvido na tomada de decisdo que culmina na agdo: “Damos uma razdo, o caminho que
seguimos” (Wittgenstein, 2009, p. 48). A razdo oferece uma justificativa a acao, expressa o seu
sentido, sendo esse 0 aspecto que particularmente interessa ao filésofo. Nisso repousa a sua
diferenca em relacdo a causa que, por sua natureza empirica, constitui objeto de interesse das
ciéncias naturais.

A distingdo entre causa e razdo possibilita compreender a critica de Wittgenstein as
explicagcbes da psicanalise, reputadas insatisfatorias para o entendimento das impressdes
estéticas, pois apontam para causas onde seria mais adequado considerar razdes. O autor €
enfatico a esse respeito: “Ndo ¢é isso que pretendemos ou que tentamos obter com uma
investigagdo sobre estética” (Wittgenstein, 2009, p. 47). Nao se pode compreender como uma
pessoa e afetada por uma obra de arte mediante um relatorio descritivo das reacGes ou pela
identificacdo de uma relacéo causal, pois, nesse caso, 0 conhecimento de eventual causa nao é
capaz de captar o sentido da experiéncia estética. Nesse campo, a explicacdo do tipo causal
expressa uma perspectiva reducionista dessa experiéncia, pois € incapaz de abarcar a
complexidade de fatores — subjetivos, culturais, linguisticos e contextuais — que podem
influenciar a forma como uma obra de arte nos afeta.

Para melhor compreensdo da acdo humana, em vez de se especular sobre as causas,
pode-se inquirir 0 sujeito a respeito das razdes de sua impressdo estética. Ao oferecer os
motivos, a pessoa expde 0 processo que o levou a se sentir impressionado por uma determinada
obra de arte. Este é o direcionamento que Wittgenstein da a sua investigacdo estética:
compreender as raz6es que justificam as acdes e que lhes confere sentido.

Como ja vimos, a explicacdo do tipo causal constitui, em geral, a linguagem tipica das
ciéncias em geral — e também da psicanalise, na medida em que se pretende alcar ao estatuto de
ciéncia ao propor explicacdes causais para fenémenos psiquicos. O modo cientifico de
explicacdo do mundo esta relacionado a apresentacdo de causas; as ciéncias investigam as
causas dos fenémenos com o intuito de esclarecé-los. No entanto, Wittgenstein aponta para o
fascinio que esse modo de elucidar é capaz de exercer: “A atracao de certos tipos de explicacdo
é irresistivel. Numa dada altura, a atracdo de um certo tipo de explicagdo é maior do que
podemos imaginar. Em particular, as explicacdes do tipo ‘Isto ¢ na realidade apenas isto’
(Wittgenstein, 2009, p. 52). Segundo o autor, tal fascinio decorre do fato de que essas

explicagdes se apresentam como descobertas profundas, como se, ao encontrar as causas,
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estivessemos desvelando os mistérios dos fendmenos. Explicagbes causais nos encantam
porque nos levam a pensar que, conhecendo a causa, compreendemos a propria esséncia do
objeto pesquisado. Assim, tendemos a tomar essa explicagdo como a resolugdo definitiva dos
problemas que se nos apresentam. E justamente por forca dessa atracio que Wittgenstein
considera ser persuasivo esse tipo de explicacdo. A confianga suscitada ndo abre margem para
a davida, sendo prontamente aceita como valida e incontestavel.

Ao se afirmar que algo é de um determinado modo — como em sentencas do tipo “Isto é
na realidade isto!” — busca-se persuadir o interlocutor, de modo dogmatico, a aceitar o que lhe
foi apresentado como sendo a Unica possibilidade de sentido; consequentemente, diferencas sdo
minimizadas ou simplesmente ignoradas. Ao se apontar para algo como sendo a causa de outra
coisa, conduz-se o interlocutor a aceitar tal explicagdo como evidente, mesmo na auséncia de
evidéncias empiricas. Esse € 0 caso das explicacdes da psicanalise: embora se apresentem como
causas, na verdade ndo o sdo, mas operam sob o disfarce desse tipo de explicacéo.

Mas por qual razéo as explicacdes causais sao capazes de persuadir, ainda que de modo
dogmatico? Uma possivel resposta pode ser identificada no paragrafo 28 em Wittgenstein
(20009, p. 54):

Freud diz: ‘Existem varias instincias (cf. Direito) na consciéncia’. Muitas
destas explicaces (i. e. da psicanalise) ndo sdo corroboradas pela experiéncia,
do mesmo modo que uma explicacdo em Fisica o é. A atitude que exprimem
é importante. Fornecem-nos uma imagem que exerce sobre nds uma atracdo
especial (grifo do autor).

Como se pode observar, ha uma atitude, expressa por enunciados do tipo causal, que é
dogmatica por tentar impor uma explicacdo de modo aparentemente irrefutavel (“Isto ¢ isto™).
O dogmatismo restringe o sujeito a um Unico tipo de pensamento e desconsidera as diferencas,
ja que nao ha espaco para avaliar outras perspectivas. Nesse contexto, uma suposta verdade é
apresentada como sendo absoluta e incontestavel, ndo se abrindo margem para se refletir sobre
outras tantas possibilidades validas. Um unico sentido imp&e-se sobre qualquer outro.

O modo dogmatico de persuadir fornece uma interpretacdo atraente justamente por se
revestir da autoridade e da credibilidade associadas as explicacdes cientificas — como ocorre,
segundo o autor, no caso da psicanalise. O argumento bem articulado transmite a impresséo de
seriedade e rigor investigativo, o que contribui para torna-lo fascinante, mesmo quando nédo
observavel empiricamente. O gue se comunica, nesse caso, é que, se algo ocorre de determinada
forma, sua causa é apresentada como definitiva e incontestavel, como se ndo houvesse espago

para outras interpretagcdes ou possibilidades de sentido.
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A respeito do fascinio das explicacdes causais, acrescenta o filésofo: “Estamos prontos
a acreditar em muitas coisas s6 porque estas sdo misteriosas” (Wittgenstein, 2009, p. 54). Ou
seja, tais explicacOes sdo atraentes — e, por iSSO mesmo, persuasivas — porque encontram no
interlocutor uma predisposicdo para aceita-las como respostas suficientemente satisfatorias,
especialmente quando revestidas de certo enigma. Ainda que ndo sejam propriamente
cientificas, essas explicacfes tendem a se apresentar com a aparéncia de cientificidade: a
consisténcia dos argumentos, o rigor de uma linguagem técnica, o apelo a objetividade, entre
outros fatores, conferem a esses enunciados uma certa autoridade que favorece a sua aceitacao.

No caso de temas complexos, ainda em aberto e envoltos em mistério, as explicacbes
parecem fornecer respostas claras e contundentes mesmo quando, no mais das vezes, nao
passam de hipdteses a serem eventualmente comprovadas. Explicacdes cientificas parecem
servir de alento ao homem, pois tentam oferecer explicagdes aos problemas que o acompanham
h& milénios, como a origem do universo (como a teoria do Big Bang), o desenvolvimento da
vida (teoria da evolucéo) e a natureza do ser humano (no paragrafo 21 de AC, Wittgenstein da
0 exemplo de ferver Redpath a 200 °C para identificar o que ele realmente € nas cinzas que
ficam depois do desaparecimento do vapor da agua).

Um problema que emerge desse modo dogmatico de persuasdo € que essas explicacdes
acabam se tornando enganadoras a medida que apresentam respostas que parecem
fundamentadas, mas que, na realidade, carecem de fundamentacéo. E o que se observa tanto na
psicanalise, cuja pretensa cientificidade ja foi discutida, como também no caso da teoria
evolutiva de Darwin, referenciada por Wittgenstein no paragrafo 32. Ainda sobre a psicanalise,
suas explicacbes ndo sdo cientificas e, na verdade, aproximam-se mais de explicacdes
filosoficas: “[...] essa teoria €, segundo Wittgenstein, algo préximo de uma teoria filoséfica,
isto &, de uma mitologia, algo sem fundamentos extralinguisticos, jamais falseavel” (Moreno,
2005, p. 229, grifo do autor). A psicandlise é “mitologia”!*, e ndo ciéncia, porque oferece
interpretacdes que, na verdade, ndo explicam, mas apenas oferecem uma possibilidade de
leitura do comportamento humano, um novo modo de ver as coisas. E por isso que se trata de
um outro dominio da experiéncia humana que é distinto da explicacéo cientifica.

A persuasdo em seu emprego dogmatico pode induzir ao engano, pois cria a conviccao
de que suas explicacdes sdo bem fundamentadas quando, na realidade, ndo o sdo, o que faz com

que as pessoas as aceitem como verdadeiras apesar de carecerem de bases solidas. Em ultima

1A compreensao de psicanalise como “mitologia” corresponde a leitura critica de Wittgenstein da versdo freudiana
de psicanalise. Embora Freud a concebesse como ciéncia, acabou por elaborar um sistema de narrativas simbolicas
que pode ser interpretado como uma mitologia, mas ndo como uma teoria empiricamente testavel.
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analise, tanto no caso da psicanalise quanto no das ciéncias, o fundamento de suas explicacbes
repousa na crenca de que a ciéncia € a Unica instancia de conhecimento verdadeiro e confiavel,
isto é, no cientificismo. A perspectiva cientificista fomenta um modo estreito de se compreender
o mundo que Wittgenstein (2009, p. 57) simplesmente repudiava, considerando-o0 como
idolatria, como expresso no parégrafo 36:

Jeans escreve um livro chamado The Mysterious Universe e eu abomino-o e
chamo-lhe enganador. Por exemplo, o titulo. Sé o titulo j& é enganador. Cf. O
apanhador de dedos esta ou ndo enganado? Estava Jeans enganado quando
disse que era misterioso? Eu podia dizer que o titulo The Mysterious Universe
inclui uma espécie de idolatria, sendo o idolo a Ciéncia e o Cientista.

Wittgenstein critica o livro do fisico e astrbnomo britanico James Jeans [1877-1946],
considerando-0 enganoso por sua pretensdo em desfazer o enigma da existéncia e do
funcionamento do universo por meio do conhecimento cientifico. O fascinio, o encanto e a
atracdo'® exercidos por explicagGes do tipo “Isto é na realidade isto!” — caracterizadas por uma
atitude dogmatica — fundamenta-se, nesse caso, em uma confianca ilimitada na ciéncia como
solucéo para qualquer problema da vida. Essa crenca chega ao ponto de ser cega, incontestavel,
excessivamente idealizada. N&o é por acaso que € considerada iddlatra, pois eleva a ciéncia aos
altares, em uma cega adoracédo da ciéncia como um conhecimento superior capaz de desvelar
0S enigmas gque mais intrigam o ser humano. Consequentemente, também se exalta a figura do

cientista, visto como uma pessoa que € iluminada por esse saber.

2.2 A emergéncia de uma perspectiva ndo-dogmatica de persuasédo

Segundo José Maria Ariso, Wittgenstein teria feito em AC um uso de persuasao que ele
designa como sendo de “sentido amplo”, manifesto por “aquelas explicacbes cujo carater
dogmatico pode ser refletido na expressdo 'Isso realmente ¢ apenas isso’” (2021, p. 1). No
entanto, ndo é isso que se verifica no texto, pois Wittgenstein ndo esta a tentar persuadir de
modo dogmatico, mas a referir-se a essa possibilidade como contraponto a sua prépria
perspectiva de persuasdo. O que se depreende da leitura do texto é que o filésofo estd a apontar
um uso dogmatico de persuasdo para, entdo, evidenciar seus limites e implicacdes. Ao fazer

isso, ele abre espaco para considerar outra forma de persuadir, que ndo impde uma Unica

15A0 longo do texto, Wittgenstein utiliza esses trés termos para identificar o efeito desse tipo de explicagdo na
mentalidade das pessoas, a fim de mostrar o quanto somos suscetiveis a persuasao que nos encerra em uma posi¢ao
dogmatica.
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possibilidade de constitui¢do de sentido, mas que mantém o interlocutor aberto a pluralidade de
sentidos. Emerge assim uma perspectiva ndo-dogmatica de persuasdo, que se constroi a partir
do dialogo e que procura provocar uma mudanca no estilo de pensar.

Nesse texto, Wittgenstein ndo tenta persuadir de forma dogmatica, ja que ndo direciona
a compreensdo do interlocutor a uma Unica direcao possivel; em vez disso, ele procura mostrar
que essa experiéncia limitadora de sentido existe e € largamente empregada pela ciéncia e pela
psicanalise. Como se vera adiante, é justamente para relativizar o dogmatismo, e ndo para
reforca-lo, que o filésofo envida seus esforcos no intento de persuadir.

Assim como as explica¢cdes do modo dogmatico de persuadir (“Isto é na realidade isto!”)
adquirem certo encanto e se tornam atraentes, também se deve considerar a possibilidade de
perda desse fascinio, desde que formuladas de modo inteiramente diferente, como afirma
Wittgenstein: “Posso po-la de um modo que a faga perder o seu encanto para um grande nimero
de pessoas e perca certamente 0 seu encanto para mim” (2009, p. 58). Ao perder o encanto,
essas expressdes deixam de ser enganadoras, e age-se de modo inteiramente diferente para com
elas (por exemplo, para aceitar as afirmacfes apresentadas como verdadeiras, as pessoas
passariam a exigir que estejam baseadas em fundamentos mais sélidos, que sejam verificaveis).
E com o intuito de alertar seus interlocutores a respeito da possibilidade de serem persuadidos
por um pensamento dogmatico que Wittgenstein ndo se limita a refletir sobre seus
desdobramentos; para o autor, também €é necessario persuadir, poréem, de um modo ndo-
dogmatico. Nesse ponto, parece emergir elementos que nos permitem vislumbrar uma maneira
propria do autor de compreensao da persuasao.

Fiel a atitude antiessencialista e antidogmatica caracteristica de sua filosofia tardia, tal
como visto no capitulo anterior, Wittgenstein ndo nos legou uma definicdo do que significa
persuasdo para ele. No entanto, ao lado da critica a0 modo dogmatico de persuadir, ha
indicativos que nos permitem compreender a sua perspectiva de persuasdo, a qual esta
intrinsecamente relacionada ao desenvolvimento filos6fico que o autor experimentou naquele
periodo.

Assim, depois de discorrer sobre o dogmatismo das explicaces causais da psicanalise
e das ciéncias naturais, no paragrafo 35 de AC o fil6sofo reconhece também estar a persuadir e,

com isso, expressa um outro modo de se compreender a persuasao (Wittgenstein, 2009, p. 57):

Chamo muitas vezes a vossa atengdo para certas diferencas, e.g. nestas aulas
tentei mostrar-vos que o Infinito ndo € tdo misterioso quanto parece. O que
faco é também persuasdo. Se alguém disser: “N&o ha diferenca”, e eu disser:
“H&” estou a persuadir, estou a dizer “Nao quero que olhem para isto dessa
maneira”.
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Esse excerto apresenta a novidade de sua abordagem sobre persuaséo, a qual apela para
uma tomada de consciéncia do interlocutor a estar atento aquilo que eventualmente se apresenta
como sendo verdadeiro, mas que tende a fazé-lo negligenciar outros aspectos que também
deveriam ser considerados. Assim, ao contrério do modo dogmatico de persuadir, que direciona
0 pensamento a uma Unica direcdo, Wittgenstein apresenta uma outra forma de se entender a
persuasdo, desta vez como um contraponto. Para ele, persuadir implica o reconhecimento de
que diferencas existem e ndo podem ser ignoradas, a consideracao de que existem outras formas
igualmente validas de se compreender alguma coisa e, portanto, a ndo limitacdo do horizonte
de possibilidades de constituicdo de sentido.

Wittgenstein reconhece estar a persuadir, mas ndo da mesma forma que faz um
dogmatico. Os modos de persuasdo sdo distintos quanto a sua orientacdo, pois enquanto a
persuasdo dogmatica procura encerrar 0 pensamento a tomar uma Unica dire¢do — como se
verifica na negacgéo categodrica de qualquer outro sentido: “N&ao ha diferenga” — 0 modo ndo-
dogmatico de persuadir opera para a abertura do interlocutor a outros sentidos possiveis. Ao
dizer que “Ha diferencgas”, o fildsofo nos convida a perceber nuances que, de outro modo, Somos
instados a simplesmente ignorar; assim, somos interpelados a flexibilizar nossas posicdes
iniciais para que possamos considerar as diferencas.

Nesse sentido, persuasdo em Wittgenstein implica no exercicio de flexibilizacdo de
pontos de vista, uma relativizacdo da posicdo dogmatica. Isso se verifica em Aulas sobre
Estética, Parte I, paragrafo 32, ocasido em que o verbo “ver” aparece repetidas vezes: “Chamo
a vossa atengdo para as diferengas e digo: “Vejam como estas diferengas sao diferentes!’.
‘Vejam o que existe em comum entre diferentes casos’, ‘Vejam o que ha de comum aos juizos
estéticos’ (Wittgenstein, 2009, p. 29). O apelo ao “ver” denota a tentativa de direcionar a
atencdo dos ouvintes para outros aspectos ou possibilidades que também devem ser ponderadas,
para além da posicdo inicial e limitada que eventualmente o interlocutor pode ter sido conduzido
a assumir.

Como se pode observar, a perspectiva wittgensteiniana de persuasdo nasce do contraste
com o0 modo dogmatico de persuadir. Se esse Ultimo preza por ignorar as diferencas em favor
de uma Unica orientacdo de pensamento, fechando-se a uma Unica via de interpretacdo que
recusa a considerar outras formas de se ver o mundo, a persuasdo em sentido wittgensteiniano
reconhece a multiplicidade de formas de se perceber o mundo e favorece a exploragdo de
diferentes perspectivas. Contrapondo-se a perspectiva de persuasao que se encerra em um Gnico
sentido, a compreensdo wittgensteiniana de persuasdo preza pela abertura do interlocutor a

outras tantas possibilidades de constituicdo de sentido e, por essa razéo, é ndo-dogmatica.
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O convite para ver as diferencas esta ligado ao fomento de uma nova forma de pensar
que Wittgenstein estava a desenvolver naquele periodo. O seu modo ndo-dogmaético de
persuadir € um recurso ativo porque serve-lhe para operar uma transformagdo no modo como
as coisas sdo vistas. H4 um rompimento com a filosofia tradicional, dogmética e metafisica, em
favor de um novo modo de pensar que o filésofo admite estar promovendo, como se verifica
no paragrafo 37: “Num certo sentido estou a fazer propaganda a favor de um estilo de
pensamento em detrimento de outro. O outro repugna-me sinceramente. Estou também a tentar
formular aquilo que penso” (Wittgenstein, 2009, p. 57). Ao expressar estar a fazer propaganda,
ele reconhece seu engajamento na promoc¢do de um modo de pensar que reflete uma atitude
antidogmatica que é oposta ao modo tradicional de se fazer filosofia que Ihe era repulsivo.

Desse modo, entende-se que a compreensdo de persuasdo em Wittgenstein surge no
horizonte de desenvolvimento de sua nova perspectiva filosofica, que nasce como
desdobramento de sua concepcdo de linguagem antiessencialista e antidogmatica. Sua
perspectiva de persuasdo esta ligada ao exercicio filoso6fico de promover a mudanga no
pensamento, ndo pela imposicdo de argumentos, mas pelo deslocamento do olhar do
interlocutor para outras possibilidades de sentido. O autor sintetiza esse intento no paragrafo
40: “Tudo o que estamos a fazer é a mudar o estilo do pensamento e tudo o que estou a fazer é
a mudar o estilo de pensamento e tudo o que estou a fazer é a persuadir as pessoas a mudar os
seus estilos de pensamento” (Wittgenstein, 2009, p. 57). Esse € o ultimo fragmento do texto em
gue o autor menciona explicitamente a persuasdo, e o faz relacionando-a ao empenho de
provocar uma mudanca na forma de pensar das pessoas. Wittgenstein ndo se abstém de exercer
influéncia, mas encontra-se comprometido com o objetivo de realizar essa transformacéo no
olhar e, dessa forma, relativizar a posicdo dogmatica que caracteriza a tradicdo filosofica.
Verifica-se, desse modo, que a sua perspectiva de persuasdo, no contexto de AC, esta
estreitamente relacionada aos desdobramentos pelos quais experimentou seu pensamento no
periodo tardio.

Portanto, é a partir desse contexto filosofico que se compreende a contribuicdo de
Wittgenstein para o entendimento do que é a persuasdo. Esta € um recurso ativo que se encontra
a disposicdo do autor em seu empenho de realizar algo novo na filosofia, que é o de promover
uma necessaria mudanca no estilo de pensar. A sua perspectiva de persuasdo esta relacionada a
reviravolta pela qual passou o pensamento do autor nesse periodo, uma transformacdo que
Wittgenstein reconheceu estar em pleno movimento ainda no contexto de AC, paragrafo 41:

“Muito do que estamos a fazer ¢ uma questdo de mudar o estilo de pensamento” (2009, p. 59).
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Resta-nos, portanto, procurar compreender como 0 modo nao-dogmatico de persuadir é capaz
de provocar a transformacao de olhar pretendida pelo autor.

Em AC nédo encontramos mais referéncias sobre o tema para além das citacfes que foram
aqui apresentadas. Podemos afirmar que o que encontramos nessa obra &, em sintese, o fildsofo
a apontar para 0 modo dogmatico de persuadir operado pelas explica¢des causais para, entdo,
indicar que ele também esta a persuadir, porém, de uma forma distinta, ndo-dogmatica. Além
disso, vislumbra-se a relacdo de seu modo de persuadir com seu novo estilo de pensar, embora
ndo apresente maiores detalhes a respeito disso. Assim, mesmo que de maneira pontual, o texto
apresenta elementos que contribuem para a compreensdo do papel da persuaséo no interior do
seu pensamento: primeiro, que 0 modo de persuadir de Wittgenstein ndo é dogmatico porque
ndo fecha o pensamento a uma Unica interpretacdo, mas abre o olhar do interlocutor para ver
outros possiveis sentidos e, segundo, que essa perspectiva esta relacionada ao seu novo estilo
de pensamento.

O antidogmatismo da concepgdo de linguagem de sua filosofia tardia, analisado no
capitulo anterior, ecoa nas paginas de AC, porém, desta vez, como um aspecto do proprio
exercicio filosofico, que procura persuadir, de modo ndo-dogmatico, em favor de uma forma
nova de se pensar. A persuasdo, na concepcao do autor, esta relacionada a forma com que ele
concebe a propria filosofia e o ato de filosofar. Nesse sentido, para entendermos a perspectiva
ndo-dogmatica de persuasdo no contexto de AC, € preciso analisar a concepcao de filosofia do

autor.

2.3 O contexto de AC: IF e a filosofia como atividade terapéutica

A perspectiva de persuasdo defendida por Wittgenstein em AC insere-se no contexto de
sua filosofia tardia. E nesse horizonte de compreenséo que se deve situar o desenvolvimento e
a originalidade de sua perspectiva, na qual se encontra profundamente enraizada.
Especificamente, ela esta relacionada a compreensdo de linguagem e de filosofia exposta em
IF, considerada a principal obra de Wittgenstein de sua maturidade.

Por que estaria a ideia de persuasdo em AC necessariamente impregnada das ideias
ventiladas em IF? Como autor prolifico de inimeros textos, ao tempo das aulas de estética
ministradas em 1938, Wittgenstein ja havia concluido os primeiros oitenta e oito paragrafos de
IF, escritos em 1936 (cf. Carvalho, 2022, p. 349). Portanto, cronologicamente, IF antecede AC.

Essa constatacdo nos permite afirmar, de antemdo e com seguranca, que as discussoes
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abordadas nas aulas de estética, especialmente no que se refere a persuasdo, refletem o novo
espirito com que Wittgenstein buscou interpretar e compreender a filosofia.

Todavia, ndo devemos nos contentar apenas com esse dado histérico. Com o
esclarecimento da concepcao de filosofia desenvolvida na fase tardia do autor, especialmente
em sua vinculagdo a ideia de terapia, abre-se caminho para uma melhor compreensdo da
formacgédo da perspectiva wittgensteiniana de persuaséo. Veremos, em seguida, como iSso se

desenvolve.

2.3.1 O diagnostico: as doencas filosoficas

No paragrafo 255 de IF Wittgenstein constata o seguinte: “O filésofo trata uma
pergunta; como trata uma doenga” (2022a, p. 180). O enunciado reflete o diagnostico de
Wittgenstein sobre a situacdo da filosofia: problemas filoséficos, tal como formulados pelos
filosofos tradicionais, podem ser comparados a doencas. Evidentemente, ndo se tratam de
enfermidades do corpo, mas de disturbios que acometem e desestabilizam o entendimento,
comprometendo o seu bom funcionamento. Portanto, os problemas provocados pelos fildsofos,
decorrentes de equivocos conceituais, sdo diagnosticados como doengas filosoficas.

Por que Wittgenstein estabelece essa analogia com enfermidade? Antes de nos determos
no esclarecimento dessa questdo, vale a ponderacdo de Baker e Hacker a respeito do emprego

dessa figura de linguagem:

A analogia € boa, embora ndo se deva esquecer que € apenas uma analogia. A
doenca impede nosso funcionamento ideal na vida didria. Em contraste, as
preocupacdes filosoficas sobre a existéncia do mundo externo, a existéncia de
outras mentes ou a possibilidade de um 'espectro invertido' sdo vas. Confusdes
filosoficas e equivocos ndo sdo causados por infeccdo, mas por diversas
formas de mal-entendidos (2005a, p. 285-286, tradugao nossa).

Como alertam os autores mencionados, embora a analogia seja util — uma vez que ajuda
a identificar um modo de se conceber a filosofia que Wittgenstein rejeita — € importante também
reconhecer que se trata de um recurso limitado. Mesmo sendo instrumentos importantes para
promover a persuasdo, como se vera adiante a respeito das “artes de persuasdo”, ocasido em
que discorreremos sobre as técnicas ou estratégias para persuadir, as analogias ndo deixam de
ser incompletas e até mesmo potencialmente enganosas. Com tal adverténcia se pretende dizer
0 seguinte: as doencas filosoficas impactam de um modo peculiar, pois ndo acometem o corpo

em sentido bioldgico ou psicolégico, mas comprometem a capacidade de compreensdo e de
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organizagdo de nossa experiéncia no mundo. Elas influenciam diretamente a maneira como
lidamos com a realidade em virtude de ilusdes que sdo resultantes de confusdes conceituais.

Estabelece-se aqui um paralelo: assim como, na medicina, o diagndstico de uma doenca
€ 0 primeiro passo para a cura, na filosofia, identificar as confusGes conceituais é essencial para
dissipar os problemas filoséficos. O filosofo padece enfermo quando considera a filosofia como
espécie de ciéncia ou disciplina destinada a produzir teorias e respostas sobre a realidade. O
paciente é, portanto, um tipico representante da tradicao filoséfica, isto €, aquele que aborda a
filosofia de maneira tradicional, frequentemente criticada por Wittgenstein.

Em IF o autor ndo dirige sua critica a um filosofo em particular, mas a tradicdo filosofica
como um todo, inclusive a si mesmo — o autor de TLP®, Esse indicio é suficiente, embora no
0 Unico, para denotar que a figura do filésofo enfermo representa aquele que vé a filosofia como
um discurso sobre a realidade e, desta forma, constroi teorias no intento de estabelecer verdades
sobre a natureza das coisas, a semelhanca da ciéncia. Esse foi o caso de Wittgenstein na primeira
fase de sua filosofia, bem como da maioria dos grandes nomes da histéria do pensamento que
se inserem nessa mesma perspectiva.

Os filosofos adoecem porque, ao estabelecerem teorias, acabam por criar infindaveis
confusdes conceituais. Isso ocorre porque ndao se compreende que a linguagem pode nos
enfeiticar (cf. paragrafo 109). Em outros termos, podemos dizer que o0 nosso entendimento
deixa-se seduzir por expressdes das quais ndo temos clara compreensdo do que elas significam.
Nessa situacdo, cedemos a tentacdo de explicar o mundo a partir da criacdo de conceitos e de
sistemas mesmo sem haver clareza quanto aos termos que empregamos. Esse processo que leva

ao engano pode ser assim explicado:

As afirmagdes filosoficas sdo expressdes de mal-entendidos, de imagens que
nos mantém cativos, mas aparecem sob a aparéncia de informacdes sobre a
natureza das coisas. Elas assumem a forma de teses que aparentemente fazem
parte de uma teoria (HACKER, 2019, p. 49).

Para Wittgenstein, os enunciados da filosofia apresentam-se na forma de teses como se
se tratasse de partes de teorias destinadas a explicar algum aspecto da realidade, embora, na
realidade, apenas reflitam mal-entendidos. A filosofia ndo se caracteriza como uma espécie de

conhecimento teorico, diferentemente da ciéncia que pode explicar sobre os fenémenos do

®Recordemo-nos que no paragrafo 23 Wittgenstein designa a si proprio “[...] o autor do Tractatus Logico-
Philosophicus” (2022a, p. 38) com o intuito de se mostrar entre 0s representantes da concepgao referencialista de
linguagem. Portanto, TLP é mais um texto que compartilha da perspectiva de linguagem que o filésofo procura
fazer terapia no contexto de IF.
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mundo. Nesse ponto, é preciso deixar claro o sentido no qual se considera que a filosofia difere
da ciéncia. Nas ciéncias em geral as teorias contribuem para o avango do conhecimento, ja que
procuram explicar os fendmenos naturais e, ainda, possibilitar que novas e importantes
descobertas possam vir a luz a medida que guiam pesquisas futuras. Todavia, esse ndo € o caso
da filosofia que, na verdade, ndo apresenta progresso, pelo menos ndo no mesmo sentido em
que a ciéncia avanga, ja que teorias filoséficas ndo proporcionam descobertas. No que concerne
a acepgdo cientifica de “teoria”, ndo ha propriamente teorias filoséficas, e tudo o que se
produziu sob esse rétulo ndo passa de confusdo conceitual, uma vez que se demonstra ndo haver
clareza quanto ao significado efetivo das expressdes de nossa linguagem.

Wittgenstein aponta para o fato de que os filosofos se tém mantido presos a essa
perspectiva de filosofia — a concepc¢éo tradicional — o que faz com que ndo hesitem em envidar
esforcos no intuito de produzir discursos filosoficos que procuram reproduzir o rigor cientifico,
mas que, todavia, ndo passam de enunciados de carater metafisico. No entanto, o que se verifica
€ que, no maximo, essas declaracbes ndo passam de regras gramaticais disfarcadas em

proposicdes, tal como pondera Hacker (2019, p.49):

Proposi¢bes metafisicas sdo, na melhor das hipoteses, expressées disfarcadas
de regras gramaticais, por exemplo, "Nada pode ser vermelho e verde por todo
lado”, "As sensacGes sdo privadas”. Mas, mesmo nesses casos, a tarefa
filosofica ndo é acumular argumentos ou evidéncias a favor da 'verdade' de
tais proposicdes; &, antes, remover seu disfarce.

O trecho acima reverbera o intento de Wittgenstein de atrair nosso olhar para o lugar
efetivo de constituicdo dos significados de nossas expressdes, qual seja, a linguagem ordinaria
e seus mualtiplos usos. E nesse espaco privilegiado que verificamos como a linguagem funciona:
como uma atividade guiada por regras — as chamadas regras gramaticais. Esse movimento de
retorno ao uso efetivo da linguagem acaba por remover o disfarce das teorias filoséficas,
evidenciando que as construcdes conceituais da filosofia tradicional ndo passam de formas
enganosas que encobrem confusdes.

A causa dos problemas filosoficos repousa, ao fim e ao cabo, em uma concepcao
equivocada de linguagem, como sustenta Wittgenstein no paragrafo 38 de IF: “[...] os
problemas filosoficos surgem quando a linguagem entra em férias” (2022a, p. 50). Quando se
deixa de contemplar a dinamicidade dos diversos jogos de linguagem, quando as palavras e
expressdes ja ndo exercem suas funcgdes, entdo, podemos considerar que a linguagem deixou de
trabalhar, que se tornou inoperante, ociosa e que por isso, entrou em férias. Essa perspectiva

equivocada é a concepgdo referencialista de que tratamos no primeiro capitulo, que promove o
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modelo designativo de significagdo como sendo exclusivo, em detrimento de outras
possibilidades de constituicdo de sentido igualmente validas. O uso da linguagem desvinculado
de um contexto — seu emprego metafisico — permite a filosofia operar de modo abstrato e, dessa
forma, criar teorias que acabam por reforcar as ilusdes conceituais e a acentuar a gravidade dos
problemas filoséficos.

O estado de inoperancia da linguagem — que ocorre quando se desvia do seu uso efetivo
em favor de uma utilizacdo abstrata — é o que atormenta o fildésofo que, incapaz de encontrar
descanso, adoece enquanto ndo resolve os problemas filoséficos. Em vez de simplesmente
dedicar-se a esclarecer os diferentes usos que fazemos das palavras e expressdes de nossa
linguagem cotidiana — um trabalho que proporciona alivio ao espirito — o filésofo aplica-se a
provocar confusdes conceituais de todo tipo em virtude do uso metafisico que faz da linguagem,
distante radicalmente de seu uso ordinario. Os problemas filosoficos sdo, antes, auténticos
emaranhados de conceitos que provocam nds no entendimento. Wittgenstein pontua que sao
justamente esses nds que precisam ser desatados para que o filésofo recobre a satde do seu
pensamento.

A esse respeito, e a titulo de exemplo, tomemos o uso de alguns termos técnicos da
filosofia — o “absoluto” em Hegel, a “vontade” em Schopenhauer ou o “nada” em Sartre, entre
tantos outros — sobre o0s quais Wittgenstein se manifestaria dizendo que a linguagem entrou em
férias, uma vez que a utilizacdo de significados metafisicos importa em deixar de lado 0 modo
como a linguagem, de fato, opera. O filosofo nos adverte de que ndo é assim que usamos as
palavras em nossas praticas linguisticas. E justamente esse tipo de situacdo que ocasiona as
dificuldades com as quais nos defrontamos na filosofia. Assim, se quisermos fazer que a
linguagem volte a trabalhar, entdo, é preciso voltar-se aos usos nos jogos de linguagem.

Com o exposto até aqui, 0 que se observa é o fato de que os filosofos tendem a conduzir
as palavras para um emprego metafisico, o que é claramente oposto a atitude de Wittgenstein,
ja que seu esforco se concentra em sentido contrario, qual seja, o de reconduzir as palavras
desse mesmo uso metafisico para o seu emprego ordinario (cf. paragrafo 116 de IF). Tal
movimento ja é por si bastante libertador, posto nos deixar imunes a todo tipo de discussdes
infrutiferas, ao calor de debates filoso6ficos interminaveis e insolGveis que, por fim, acabam por

nos estacionar, paralisar e adoecer.

17“Quando os filosofos usam uma palavra — ‘saber’, ‘ser’, ‘objeto’, ‘eu’, ‘proposi¢do’, ‘nome’ — e buscam captar

a esséncia da coisa, deve-se sempre perguntar: Serd que essa palavra é de fato usada assim, em algum momento,
na linguagem que é seu lugar de origem? — N6s reconduzimos as palavras de seu emprego metafisico novamente
a seu emprego cotidiano” (Wittgenstein, 2022a, p. 101).
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2.3.2 O tratamento: a terapia filoséfica

Em vista do diagndstico acima exposto, interessa a Wittgenstein refletir sobre a
possibilidade de cura. A analogia das “doencas filosoficas” tem o escopo de chamar a atengdo
para a natureza problematica das questdes filosoficas. Diante dos problemas da filosofia
tradicional, o tratamento adequado deve enfatizar a necessidade de uma abordagem terapéutica
que permita que os filésofos sejam efetivamente curados, conforme Backer e Hacker (2005a,
p.285-286):

Eles sdo "curados" ndo causalmente, por medicamentos, mas racionalmente,
por argumentos, que nos lembram como usamos palavras, mostram que 0s
limites do sentido foram ultrapassados, oferecem-nos analogias e apontam as
desanalogias, ou justapem o caso em questdo com jogos de linguagem
imaginarios projetados para destacar caracteristicas gramaticais que
negligenciamos. Dessa forma, alcangcamos uma visdo geral que nao produz
salide, mas compreensao (traducdo nossa).

Assim como o autor recorre a metafora da doenca — ndo do corpo, mas do entendimento
— para tratar de problemas filosoficos, também é metaférico o salutar remedio para esse mal.
Para recobrar a saude do intelecto, vale dizer, para recuperar a possibilidade de compreenséo a
que se referem Baker e Hacker acima, Wittgenstein incita-nos a olhar para 0 modo como
usamos as palavras. A cura passa pela mudanca de perspectiva que, desta vez, somente pode
ser terapéutica. Portanto, para o diagnostico das doencas filosoficas o autor recomenda como
tratamento a terapia filosofica.

Tanto o diagnostico quanto o tratamento expressam a preocupacdo de Wittgenstein
(1970, p.81) com a situacao da filosofia tradicional, como se vislumbra no paragrafo 452 de
Zettel:

Como pode a filosofia ser uma estrutura tdo complicada? Deveria ser
completamente simples, se é de fato a coisa Gltima, independente de toda
experiéncia, gue consideras ser. A filosofia desfaz nés em nosso pensamento:
portanto, seu resultado deve ser simples, mas filosofar é tdo complicado
quanto os nds que desfaz (tradugdo nossa).

Se temos em vista 0 modo como o filosofo concebia a filosofia, entdo, podemos
compreender sua indagacao acima. A filosofia € mesmo uma estrutura complicada porque 0s
conceitos, teorias e sistemas que elabora, em vez de resolver problemas, antes, os acumulam de
um modo tal que faz com que essa disciplina seja efetivamente dificil de ser compreendida.

Exige-se um nivel alto de abstracao para se filosofar dada a complexidade das questGes que s&o
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tratadas, o que ndo torna viavel encontrar respostas simples e definitivas; consequentemente,
multiplicam-se os debates e acumulam-se ainda mais desentendimentos. Diante de um cenario
desalentador, Wittgenstein defende a ideia de que a filosofia deve ser simples; dessa forma,
ante o que esta complicado, o autor sugere simplicidade.

Mas para que isso efetivamente ocorra, ou seja, para que a filosofia se descomplique e
se torne simples, é necessario que os filosofos mudem a forma como a concebem. Uma
transformacdo na abordagem filos6fica se faz necesséria, e isso depende de uma radical
alteracdo no modo de pensar e de viver. Trata-se da mudanca de estilo de pensamento defendida
pelo fil6sofo em AC. E também o que sugere o paragrafo 23, Parte |1, de Observacdes sobre 0s
Fundamentos da Matematica'® (Wittgenstein, 2022c, p.148):

A doenca de uma época se cura pela mudanca do modo de vida das pessoas, e
a doenca dos problemas filos6ficos s6 poderia ser curada por um modo de
pensar e de viver mudado, ndo por um remédio inventado por um individuo.
Imagine que o uso de automdveis provoque e favoreca certas doencas e que a
humanidade fique afligida por esta doenga até que ela, por causa de alguma
coisa qualquer, como resultado de alguma evolugdo, deixe novamente de
dirigir.

Nesse trecho, Wittgenstein esclarece como ocorre a mudanca de perspectiva filoséfica
— uma transformacdo no modo de pensar e viver — por meio do exemplo hipotético do
abandono do habito de dirigir porque a humanidade percebeu que o uso de automéveis lhe
causou o surgimento de doengas. Se dirigir adoece, entdo, bastaria abster-se desse habito para
recuperar a saude. De maneira semelhante, pode-se asseverar que deixar de se filosofar a
maneira tradicional possibilita a recuperacdo dos enfermos do entendimento. Os problemas
inexistiriam e a cura seria, entdo, alcancada.

A defesa da simplicidade em face da complexidade e o apelo ao abandono da filosofia
tradicional refletem a preocupacdo de Wittgenstein em encontrar uma saida para o0s problemas
filosoficos. E, de fato, o autor finalmente aponta para uma direcdo: cura-se o filésofo
atormentado mediante terapia filosofica. Essa € a medida simples que em vez de resolver, acaba
por dissolver as dificuldades.

Temos, entdo, o tratamento adequado para as doencas filosoficas: a terapia filoséfica.
Em IF, o termo “terapia” aparece pela primeira vez no paragrafo 133 (Wittgenstein, 2022a,
p.108):

18 Doravante OFM. A obra consiste em uma série de observagdes nas quais o filésofo reflete sobre os usos das
expressdes e dos conceitos da matematica. A preocupacdo do autor €, portanto, a anélise gramatical da linguagem
matematica, e ndo o conhecimento matematico propriamente dito.
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N&o desejamos refinar ou tornar completo, de alguma maneira inaudita, o
sistema de regras para 0 emprego de nossas palavras. A clareza que nos
esforcamos para atingir é, de todo modo, completa. Mas isso quer dizer apenas
que os problemas filoséficos devem desaparecer completamente.

O trecho acima encerra a sequéncia de observacoes a respeito da filosofia iniciada no
paréagrafo 89 (cf. Baket; Hacker, 2005b, p. 282, traducao nossa). Portanto, no contexto da obra,
a discussao de Wittgenstein sobre filosofia conclui-se, justamente, com a ideia de terapia.

Ao tratar de um “sistema de regras” da linguagem, Wittgenstein ¢é assertivo ao deixar
claro que ndo € de seu interesse refletir ou mesmo propor a construcdo de uma linguagem ideal,
regulada por um conjunto de normas que garantissem a maxima precisdo conceitual,
configurando uma linguagem supostamente perfeita. A plena clareza que o autor busca alcancar
ndo decorre da analise logica das proposicdes a partir das regras de uma linguagem ideal, tal
como foi o caso de seu projeto filoséfico anterior que, a essa altura, havia sido abandonado. Em
vez disso, alcanca-se esse objetivo por meio da dissolucao dos problemas filosoficos: a maxima
elucidagéo da linguagem ndo apenas permite a compreensdo dos significados das expressoes,
mas também leva ao desaparecimento das teorias filosoficas. Esse é o proposito que
Wittgenstein busca ao dedicar seus esfor¢os a essa tarefa.

Em seguida, ainda no mesmo paragrafo de IF encontramos o seguinte (Wittgenstein,
2002a, p.108):

A verdadeira descoberta é aquela que me torna capaz de parar de filosofar
guando quero. — Aquela que faz a filosofia descansar, de tal maneira que ela
ndo € mais espicacada por questdes que colocam a ela mesma em questdo. —
O que mostramos, por meio de exemplos, € um método, e a sequéncia desses
exemplos pode ser interrompida. — Problemas sdo resolvidos (dificuldades
sdo afastadas), ndo um problema.

A verdadeira descoberta que permite a Wittgenstein dar descanso a sua irrequieta mente
e, consequentemente, cessar de interpelar a filosofia — o que é benéfico tanto para o filésofo
quanto para a propria filosofia — consiste em uma mudanca de perspectiva: em vez de teoria, a
filosofia passa a ser compreendida como uma atividade terapéutica cujo propdsito é o de
dissolver problemas filoso6ficos. A partir dessa virada, ndo resta nada a ser resolvido, pois a
funcdo da filosofia ndo é a de oferecer solucdes, mas sim revelar os equivocos conceituais que
estdo na raiz dos problemas.

Consequentemente, a margem para dividas deixa de existir porque ndo ha mais

fundamento ou pressuposto que possa vir a ser questionado. A filosofia, por fim, ndo se vé presa
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em uma espiral ininterrupta de interrogacées, ja que ela ndo precisa mais dar conta de questdes
pois simplesmente ndo as pode resolver.

Essa nova perspectiva filoséfica proporciona paz ao espirito. Embora Wittgenstein tenha
afirmado que, com ela, os problemas filosoficos seriam resolvidos, o termo apropriado para
descrever esse resultado é “dissolugdo”. Diferentemente da ciéncia, que lida com proposicoes
empiricas sujeitas a verificagdo ou falseamento, a filosofia ndo tem a funcdo de explicar
fendmenos, mas de esclarecer o funcionamento da linguagem e seus diferentes empregos. Ao
lancar luz aos usos linguisticos, a filosofia desfaz confusdes conceituais, afasta mal-entendidos
e, com isso, dissolve problemas filos6ficos. E nesse sentido que a concepgdo wittgensteiniana
de filosofia culmina na dissolucéo — o desaparecimento de problemas filosoficos — que promove
serenidade ao espirito do fildsofo.

A partir dessa perspectiva, a pratica filosdfica encontra um espaco legitimo de
realizacdo, ndo por produzir ou descobrir algo novo, mas por sua capacidade de esclarecer o
significado das expressdes e afastar equivocos. E dada a multiplicidade de usos, sdo inimeras
as possibilidades de obtencéo de clareza conceitual, como se verifica no paragrafo 133 de IF:
“N&o ha um método da filosofia, 0 que ha sdo metodos, diferentes terapias, por assim dizer”
(Wittgenstein, 2022a, p. 108). O termo “terapia” é empregado no plural para denotar que a
filosofia como atividade terapéutica ndo precisa seguir uma Unica abordagem, um dnico
método, mas que diferentes possibilidades podem ser empregadas, como modos distintos de se
fazer terapia. O papel da filosofia é o de dissolver problemas, sendo que cada situacdo pode
requerer uma intervencao especifica.

No entanto, como o fildsofo, no exercicio de sua atividade, é capaz de realizar a terapia
filos6fica? Recordemos que, nessa toada, 0os métodos filosdficos representam estratégias
distintas de se elucidar o uso da linguagem. As terapias podem variar, conforme exige a
necessidade. Contudo, os esforcos de esclarecimento ndo podem prescindir da descri¢do da
linguagem, conforme consta no paragrafo 124 de IF: “Nao é permitido a filosofia, de modo
algum, atentar contra o uso efetivo da linguagem; no fim das contas, portanto, ela s6 pode
descrevé-lo. Pois ela também ndo pode fundamenta-lo. Ela deixa tudo como esta”
(Wittgenstein, 2022a, p. 104). Cada jogo de linguagem demanda uma abordagem
individualizada para se efetivar o mais amplo esclarecimento da gramatica de sua linguagem.
N&o ha um Gnico método filos6fico, mas diferentes métodos para descrever 0s usos linguisticos
e, portanto, diferentes terapias.

Com isso, tem-se que os problemas filos6ficos sdo dissolvidos mediante terapia

filosofica, que consiste no esclarecimento do emprego da linguagem que desfaz mal-
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entendidos. Como vimos, a concepcao de filosofia como atividade afasta a possibilidade de se
perquirir acerca de qualquer fundamento em que supostamente possa vir a se assentar qualquer
significacdo. Nesse sentido, ndo ha nada a ser posto em questdo, nada que venha a colocar em
xeque a legitimidade da filosofia mesma. O fil6sofo € aquele que conhece a linguagem e a deixa
como esta, abstendo-se de influenciar em suas dindmicas para direcionar a um ou outro
entendimento; a linguagem nos é dada tal como é, sem necessidade de ser fundamentada.

Ao fildésofo cabe voltar-se ao uso efetivo da linguagem para esclarecer as regras
gramaticais que estdo em jogo e que regulam os lances dos jogadores. O que ele descreve deve
manter as coisas no lugar em que se encontram, pois a filosofia ndo tem a capacidade de
proporcionar outro fundamento e, na realidade, como vimos, ela prépria esta desobrigada desse
encargo. Lembremo-nos que os problemas filosoficos decorrem da falta de compreensdo do
modo como empregamos as palavras e expressdes em nossas praticas linguisticas; analogas as
doencas, essas questdes atormentam o espirito, e por isso a concepcao filoséfica de Wittgenstein
como atividade terapéutica tem por escopo proporcionar a cura desses males.

No parédgrafo 309 de IF encontramos a famosa declaragdo: “Qual é seu objetivo na
filosofia? — Mostrar a mosca o caminho para fora da garrafa em que esté presa” (Wittgenstein,
2022a, p. 202). O propasito precipuo de toda atividade filosofica reside na capacidade de guiar
aquele que se encontra perdido e, a0 mesmo tempo, aprisionado por embaracos filosoficos de
toda sorte, mostrando-lhe o caminho para sair de tais dificuldades mediante terapia filoséfica.
E nesse mesmo sentido, apenas dito de outro modo, que Wittgenstein considera que a filosofia
desata 0s nos do pensamento, conforme consta no ja citado paragrafo 452 de Z. “Mostrar a
mosca a saida da garrafa” e “desfazer n6s” do entendimento sdo apenas algumas das analogias
que elucidam o resultado pretendido pelo processo terapéutico que Wittgenstein imprime a
filosofia. Para a consecucéo de seu objetivo, vem a tona a nogdo de gramatica. Com isso, temos
que a filosofia como atividade terapéutica € uma investigacdo gramatical.

No paragrafo 90 de IF Wittgenstein (2022a, p.90-91) enuncia a perspectiva gramatical

de seu intento filoso6fico-terapéutico:

E como se precisdssemos ver através dos fendmenos: porém, nossa
investigacdo ndo se dirige aos fendmenos, mas sim, por assim dizer, a
‘possibilidade’ dos fendmenos. Isso quer dizer que rememoramos o tipo de
enunciado que fazemos a respeito dos fendmenos. E por isso que também
Agostinho rememora os diferentes enunciados que fazemos a respeito da
duracdo dos acontecimentos, e a respeito de seu passado, presente ou futuro.
(Esses ndo sao, evidentemente, enunciados filosdficos a respeito do tempo, do
passado, do presente e do futuro.)
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Nossa perspectiva é, assim, uma perspectiva gramatical. E essa perspectiva
ilumina nosso problema ao remover mal-entendidos. Mal-entendidos que
dizem respeito ao uso das palavras; causados, entre outras coisas, por certas
analogias entre as formas de expressdo em diferentes regides de nossa
linguagem. — Alguns deles podem ser afastados ao se substituir uma forma de
expressao por outra; pode-se chamar isso de uma “analise” das nossas formas
de expressdo, pois esse procedimento apresenta semelhancga, algumas vezes,
com uma decomposigao.

Com a nocdo de gramatica que o trecho nos apresenta, temos agora condicdes para
melhor compreendermos o projeto terapéutico de Wittgenstein. Na realidade, esse
empreendimento filoséfico é o que o autor, inlmeras vezes, denomina em seus textos como
“gramatica”: ao tratar da gramatica de uma palavra qualquer, o filosofo alude as regras que
orientam o uso efetivo desse termo em um jogo de linguagem especifico, sendo o trabalho do
filosofo trazé-las a luz.

Por conseguinte, esclarece-se o sentido em que Wittgenstein declara, na primeira parte
do paragrafo acima, que a sua investigacdo ndo se destina a compreensao dos fenémenos, mas
ao entendimento das possibilidades desses mesmos fendmenos. Com essa assercao, o fildsofo
reforca, mais uma vez, a nitida diferenca entre a sua abordagem filosofica em relacao a filosofia
tradicional. As vertentes metafisicas filosoficas classicas interessam-se pela compreenséo do
fendmeno em si, 0 que ndo é o caso de Wittgenstein. N&o lhe interessa explicar fendbmenos, mas
elucidar as condicdes de possibilidade de sentido com as quais tratamos dos fendmenos que,
por sua vez, estdo dadas na propria linguagem. Portanto, trata-se de um trabalho de elucidacao
das condicGes que tornam possivel a linguagem articular e conferir sentido as nossas
experiéncias.

A titulo de exemplo, tomemos o caso do “tempo”: a investigacéo sobre a sua natureza®
é uma tipica preocupacao da filosofia tradicional, cujo debate se estende até hoje. Wittgenstein
distancia-se desse tipo de problema, porém, ndo por reputa-lo insoltvel, mas simplesmente por
ndo o considerar um problema. Ou seja, trata-se de um pseudoproblema que aparece devido ao
mau uso da linguagem. Em vez disso, ele entende ser o tempo uma condicao de possibilidade
da gramatica de nossos jogos de linguagem. O tempo enquanto um problema filosofico
desaparece, dissolve-se — pois ndo ha fendmeno a ser filosoficamente explicado. Antes, o que

ha é o esclarecimento de uma regra gramatical que orienta o0 emprego da linguagem cotidiana

A questdo do tempo encontra-se no cerne do proprio paragrafo 90, na referéncia que Wittgenstein faz dos
enunciados nao filosoficos da Agostinho a esse respeito. Um metafisico interessa-se pela natureza do tempo; ja
um fil6sofo terapeuta wittgensteiniano simplesmente toma o tempo como regra gramatical, isto €, como condicdo
de possibilidade para a producédo de significados no interior dos jogos de linguagem. Nesse Ultimo caso, pode 0
tempo finalmente deixar de ser um problema.
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em suas multiplas praticas. E como tal que o tempo ocupa um lugar no jogo de linguagem,
cumprindo ao filésofo simplesmente esclarecer seu uso para desfazer confusdes conceituais?.

A respeito do trabalho elucidativo da terapia filosofica, pontua Arley Ramos Moreno
[1943-2018]: “A descrigdo gramatical ndo toca o solo mundano dos jogos de linguagem ainda
que os tenha como suposto necessario, uma vez que a gramatica € produto do nosso pensamento
ao agirmos sobre o mundo: esta ndo ¢ um dado, mas uma construgdo” (1995, p. 16). E, portanto,
ao exame da gramatica das palavras e das expressfes que usamos, isto €, das regras que
funcionam como condi¢do de possibilidade para dizermos algo com sentido nos jogos de
linguagem — a construcéo de significado, e ndo o dado, o fenémeno em si — que se volta a terapia
filosofica wittgensteiniana. A perspectiva gramatical tem o conddo de remover confusdes
conceituais — dissolver problemas filoséficos — uma vez que estes se originam de uma
compreensdo equivocada do uso das palavras.

Como expde a segunda parte do paragrafo 90, os mal-entendidos se dissipam quando se
compreende o papel das regras que orientam 0s jogos de linguagem na producdo de
significados. Tais regras ndo séo proposicdes empiricas, mas sim condi¢des de possibilidade de
constituicdo de sentido, pois é por meio delas que a linguagem se estrutura e organiza a nossa
experiéncia.

Pelo exposto, e de acordo com Baker e Hacker (2005a, p. 284), somos também da
opinido que, na realidade, podemos identificar tanto um aspecto positivo quanto negativo no
objetivo que Wittgenstein se propde realizar na filosofia. Segundo a sua perspectiva, que toma
a filosofia como atividade, e ndo como teoria ou conhecimento, tem-se o seguinte: ao advogar
pela clareza conceitual a partir do esclarecimento do uso significativo da linguagem, tem-se por
consequéncia melhor compreensdo do modo como nossas praticas linguisticas organizam as
nossas experiéncias de mundo, sendo esse 0 aspecto positivo da atividade filoso6fica. Por outro
lado, a clareza obtida, ao desfazer confusdes entre diferentes empregos da linguagem, o que
afasta eventuais dificuldades decorrentes do uso metafisico das palavras (no estilo da filosofia

tradicional), expressa o lado negativo ressaltado pelos autores acima. Ambos 0s aspectos da

20 No Livro Azul Wittgenstein reflete sobre aquilo que ele chama de “[....] perplexidade sobre a gramatica da
palavra ‘tempo’” (2008, p. 58) referindo-se as contradigBes existentes nessa mesma gramatica que embaragou até
mesmo a mente excepcional de Agostinho (aqui novamente referenciado). A questdo é a seguinte: pode-se medir
0 tempo com a mesma ideia de medi¢do com que nos referimos a um comprimento qualquer? Wittgenstein sugere
como resolugéio do impasse a comparagao entre a gramatica de “medi¢ao” aplicada ao comprimento — por exemplo,
ao se aferir a distancia de uma fita — e a gramatica de “medigdo” aplicada a contagem do tempo. Essa recomendagio
configura claramente um exemplo pratico no qual o prdprio autor detém-se a demonstrar o desenvolvimento de
sua investigacao filosofico-terapéutica de descricdo das regras gramaticais dos jogos de linguagem. Em cada
contexto linguistico ha um uso diferente do termo “medicdo” que deve ser considerado, e cumpre ao filésofo o
papel de esclarecer seus diferentes empregos para assim desfazer confusdes conceituais.
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atividade terapéutica com a qual Wittgenstein concebe a prépria filosofia ndo sdo excludentes,
mas complementares.

O aspecto negativo da terapia filosofica, em especial, expressa o carater terapéutico da
persuasao, como sera a seguir mais bem detalhado. Aqui, ainda no nivel dos conceitos, o
desfazimento de confusGes, para além do resultado imediato de proporcionar clareza no uso da
linguagem, por sua vez, tem a capacidade de dissolver problemas filos6ficos, fazendo com que
se resgate 0 emprego cotidiano das palavras em detrimento do uso metafisico (cf. paragrafo 116
de IF).

Esse movimento de reconducdo das palavras ao uso ordinario € um ponto chave da
atividade terapéutica, ja que afeta todo um modo de se conceber e de se praticar a filosofia tal
como tradicionalmente tem sido realizada. Em outros termos, o aspecto negativo reflete a cura
do filésofo, que € o resultado final almejado pelo processo terapéutico. Os problemas filosoficos
sdo considerados ilusorios; na realidade, sdo encarados antes como pseudoproblemas e, como
tais, sdo simplesmente dissolvidos, ou seja, desfeitos e ndo resolvidos, ja que sequer
representam problemas reais a serem solucionados.

A cura ndo ocorre de uma hora para outra, posto tratar-se de um processo que € gradual.
A medida que exercita 0 olhar para a observagdo do funcionamento real da linguagem, o
filosofo se adestra a reconhecer, nas praticas linguisticas, as condicGes que possibilitam o uso
significativo da linguagem; com isso, passa a resistir a tendéncia filosofica de teorizar a esse
respeito (cf. paragrafo 66 de IF?!). Consequentemente, ele comega a enxergar as palavras e as
expressdes, bem como seus diferentes usos, com maior clareza, sem ceder a tentacdo de buscar
interferir no funcionamento da linguagem.

Nessa toada, procedendo a analise gramatical, o filésofo cura-se de suas enfermidades,
o ponto final de todo um processo de que Wittgenstein tenciona efetivar, como declara no
paragrafo 464 de IF: “O que quero ensinar é: passar de um contrassenso ndo manifesto a um
manifesto” (Wittgenstein, 2022a, p. 263). A terapia permite dar visibilidade, tornar manifesto
e, portanto, evidente e 6bvio que os problemas filosoficos sdo auténticos contrassensos. Na
realidade, os problemas filosoficos sdo contrassensos velados, ja que na aparéncia apresentam-
se como legitimas teorias que demandam um grau de seriedade e de complexidade em seu

tratamento. E por isso que o intento de Wittgenstein consiste em tornar explicito o contrassenso,

21Como explicado na Nota de Rodapé 9, a expressio “Ndo pense, veja!”, de que trata o referido paragrafo, é
emblematica porque condensa uma mudanca de atitude filoséfica que é metodoldgica. Trata-se de uma exortacdo
a que se considere o uso real da linguagem na produgdo de significados, em vez do seu equivocado emprego
metafisico, que passa a ser preterido por ser a origem de problemas filoséficos.
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revelando o completo absurdo das proposicoes filoséficas, j& que denotam o equivocado
emprego metafisico da linguagem, bem distante do uso cotidiano que fazemos das palavras e
das expressdes. Portanto, questdes filoséficas sdo, na realidade, pseudoproblemas a serem
exorcizados da propria filosofia a partir de uma préatica terapéutica da linguagem.

Saliente-se, ainda, que a terapia filoséfica ocorre no nivel dos conceitos. A atividade
filosofico-terapéutica de analise gramatical visa a obtencdo de clareza conceitual. Com isso, 0s
conceitos passam por uma espécie de tratamento no qual elucidam-se 0s usos e explicitam-se
as regras gramaticais que orientam os lances dos participantes dos jogos de linguagem. Nesse
sentido, a clareza é alcancada exclusivamente a partir do uso efetivo da linguagem, sem
necessidade de se recorrer a qualquer fundamentacdo abstrata ou metafisica que ultrapasse esse
espaco ordinario de constituicdo de significacao.

Dito de outro modo, isso significa que ndo é preciso utilizar qualquer artificio de cunho
metafisico para que se possa compreender o significado das palavras, sobretudo a ideia de uma
suposta esséncia da linguagem, o que é descartado. A linguagem se constitui em suas inimeras
praticas, razdo pela qual cada jogo tem suas especificidades, suas regras proprias que passam,
a partir de entdo, a receber a devida atencdo do filésofo, que agora tdo somente 0s V€, em vez
de pensar filosoficamente sobre eles. Com isso, enfim, torna-se possivel elucidar o significado
dos conceitos em cada contexto de uso, isto €, a gramatica dos jogos de linguagem.

Nesse movimento, a terapia filoséfica opera uma salutar mudanca de perspectiva que
esta estritamente relacionada a perspectiva de persuasdo do autor: a cura do dogmatismo. Como
vimos anteriormente, em AC a perspectiva wittgensteiniana de persuasao contrapde-se ao modo
dogmatico de persuadir. Agora, com o contexto filosofico de IF devidamente exposto, fonte
gue sustenta as discussdes de AC, podemos reconhecer que o alvo dos esforcos do fildsofo é,
precisamente, o dogmatismo, ao qual ele contrapde sua abordagem terapéutica da filosofia,
visando curé-lo. A finalidade precipua da terapia filosofica, assim como da persuaséo, de acordo

com Wittgenstein, € a cura do dogmatismo (Moreno, 2005, p.225):

De fato, afirma Wittgenstein, com frequéncia, que a filosofia, tal como ele a
exerce, ndo apresenta teses, mas apenas esclarece situagdes conceitualmente
confusas sem nada propor como solucdo [...] A filosofia torna-se, nesse
sentido, uma atividade exclusivamente terapéutica dirigida ao pensamento, e
seu principal resultado serd a cura do dogmatismo que estd na origem das
confusdes.
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A filosofia é uma atividade terapéutica voltada a curar a posicdo dogmaética
caracterizada pela rigidez, pela inflexibilidade, pela recusa a abrir-se a outras possibilidades de
constituicdo de sentido (Moreno, 2005, p.225):

Ao apenas dissolver confusdes, a terapia filosofica permite, segundo
Wittgenstein, mudar a maneira habitual de interpretar nossos conceitos,
ampliando, com isso, nossa disposicao para pensar outras formas de sentido
e, principalmente, para considera-los legitimas possibilidades de organizar a
experiéncia — ainda que nos sejam desconhecidas ou mesmo consideradas
estranhas, sem sentido ou absurdas.

O resultado do processo terapéutico — a cura do dogmatismo — possibilita-nos ampliar o
horizonte de possibilidades de interpretacédo e de organizacao da experiéncia. Mesmo diante de
perspectivas que sejam completamente diferentes ou estranhas, a abertura proporcionada pela
terapia filosofica permite ao menos contempla-las como possibilidades, como formas possiveis
de organizacdo da experiéncia. Mas para que isso efetivamente ocorra, é necessario efetivar
uma mudanca no estilo de pensar, e é para isso que Wittgenstein recorre a persuasdo, como
vimos no contexto de AC. Fazer-nos ver que a filosofia ndo é teoria, mas atividade, exige sermos
persuadidos dessa perspectiva filosofica inovadora e completamente distinta das concepgdes

classicas.

2.4 Persuasao como terapia

Apos analisarmos a perspectiva de Wittgenstein sobre filosofia como atividade
terapéutica no contexto de IF, podemos agora relaciona-la a sua compreenséo da persuasdo em
AC. Observa-se que filosofia e persuasao estdo profundamente interligadas em seu pensamento,
como sera detalhado a seguir.

A medida que o fildsofo descreve o uso regrado da linguagem ordinaria, entdo, pode-se
afirmar que ele exerce a funcdo de terapeuta. Com essa atuacdo, surge a figura do filosofo-
terapeuta, que € justamente aquele que promove uma espécie de tratamento de satde aplicado
ao entendimento, capaz de dissolver problemas filoséficos decorrentes de uma compreensao
equivocada do modo como operamos com a linguagem. Para tanto, o recurso consiste na analise
da gramatica dos jogos de linguagem. Adequadamente aplicada, a terapia gramatical esclarece
aos usudrios da linguagem as regras vigentes na constituicdo de significado em cada contexto

particular de utilizacdo das palavras. Com isto, ganha-se em compreensdo e afasta-se mal-
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entendidos, 0 que representa 0 aspecto positivo que j& ressaltamos antes com respeito a
concepcao filosofica de Wittgenstein.

No entanto, cumpre salientar que nos referimos, até aqui, ao tratamento filoséfico-
terapéutico de conceitos. Falta-nos evidenciar o vinculo dessa pratica com outra nogao presente
na filosofia de Wittgenstein: as imagens. Enquanto os conceitos sdo definidos pelo uso das
palavras, as imagens representam formas de percepcdo e de interpretacdo de determinada
realidade. Dessa maneira, as imagens podem ser compreendidas como sindnimos de
perspectiva, abordagem, ideia ou concepcao (cf. Baker, 2004, p. 266).

Na terapia filosofica, ao tratarmos de conceitos, acaba-se por confrontar-se com
imagens — isto €, com perspectivas ou concepcles — tal como observa Moreno: “A terapia
filosofica € uma luta contra as imagens que fixam nossa vontade gramatical, ou melhor, contra
0 consenso intersubjetivo que se torna dogmatico ao procurar fundamentos extralinguisticos
para o sentido da experiéncia” (2001, p. 257). Na tradicéo filosofica ha a tendéncia dogmatica
de oferecer fundamentos metafisicos para qualquer significacdo; consequentemente, as
explicacdes desse tipo formulam-se a uma suposta esséncia inerente as palavras. A concepgao
referencialista de linguagem, essencialista e dogmatica, para a qual se inclina a filosofia
tradicional, constitui a imagem principal que gera outras imagens dogmaticas. Wittgenstein, no
seu intento de voltar-se ao emprego cotidiano das palavras, combate constantemente essa
imagem no intuito de desfazé-la.

Ao passo que o filosofo-terapeuta procura realizar o seu objetivo na filosofia — qual seja,
0 de proporcionar clareza quanto ao uso dos conceitos, elucidando os seus espacos de
constituicdo de sentido — ele se vé confrontado com uma perspectiva de significacao
profundamente arraigada na mentalidade dos filésofos e que tende a hegemonicamente explicar
tudo. O paragrafo 103 de IF traz um importante paralelo que pode contribuir para a explicitacdo

dessa situacdo que, como vimos, revela uma luta com imagens (Wittgenstein, 2022a, p. 96):

O ideal ocupa uma posi¢do inabaldvel em nosso pensamento. Vocé ndo
consegue saltar para fora dele. VVocé precisa sempre retornar a ele. Nao existe
absolutamente nenhum lado de fora; no lado de fora falta ar para respirar. —
De onde vem isso? Essa ideia repousa, por assim dizer, como um par de éculos
sobre nosso nariz, e aquilo que vemos, vemos através dele. Absolutamente
n&do nos ocorre 0 pensamento de retira-lo.

Ao fazer referéncia ao “ideal” que se impde em nossa reflexdo, Wittgenstein esta a
apontar, de modo direto, para uma estrutura que molda profundamente a forma com a qual

compreendemos o mundo. Para se referir a isso, a metafora do par de 6culos cumpre um papel
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fundamental, pois é forte o suficiente para denotar o modo como uma imagem se impde a nossa
visdo e intermedia a nossa relagio com a realidade. A medida que usamos um dispositivo 6ptico
para enxergar, acostumamo-nos gradualmente a ver as coisas a partir de sua mediagdo e, com
0 tempo, 0 uso torna-se tdo banal que ndo nos damos conta da possibilidade de trocar de 6culos
ou de simplesmente tird-los de nossa frente. De modo analogo, imagens funcionam como
6culos, especialmente em se tratando de imagem da linguagem. O que vemos é mediado por
esse “ideal” que molda a forma como interpretamos e organizamos as nossas experiéncias, isto
é, a nossa visdo de mundo.

Geralmente, a busca dogmatica por fundamentos constitui o0 modo com o qual os
filosofos tendem a se colocar diante dos problemas. Por essa razao o termo “ideal” pode ser
compreendido como referéncia aquele paradigma de pensamento que € criticado por
Wittgenstein pelo fato de tratar uma pergunta como se trata uma doenca (cf. IF, paragrafo 255).
Mediante tais lentes, a filosofia tradicional empenha-se em atribuir significados aos conceitos
que nada mais s@o do que construcbes metafisicas, abstracfes distantes do real uso da
linguagem.

Encontramos em Moreno uma interessante explicacdo a respeito da relacdo entre
conceitos e imagens: “Ora, os conceitos sdo um dos resultados do complexo uso das palavras;
a descricdo gramatical parte das palavras, mas visa os conceitos. E justamente no nivel dos
conceitos que surgem as imagens, pois nao é com palavras que as imagens entram nos jogos de
linguagem” (1995, p. 27). Isso significa dizer que ao tratarmos de esclarecer o emprego de
conceitos, incidentalmente acabamos por fazer aparecer imagens gue se atravessam em nossa
interpretacdo da experiéncia, o que pode gerar confusao sobre o significado das palavras.

A medida que nos inclinamos a proceder a analise da gramatica da linguagem, de
imediato temos a nossa frente uma multiddo de palavras que utilizamos para organizarmos
nossas experiéncias no mundo. Palavras isoladas ndo dizem nada, mas uma vez organizadas
ddo origem aos inUmeros conceitos de que nos valemos para nos guiarmos em nossas praticas
linguisticas ordinarias. Por sua vez, para além de seus significados imediatos nos jogos de
linguagem, 0s conceitos também apontam para imagens, vale dizer, concepcBes ou perspectivas
que estdo presentes em nossas atividades e nossos contextos de uso da linguagem. E por essa
razdo que, no esclarecimento de conceitos, ao reconduzir as palavras de um emprego metafisico
para um uso cotidiano (cf. IF, paragrafo 116), o fil6sofo terapeuta se depara com imagens. Em
sintese, no tratamento de conceitos emergem imagens.

Portanto, com base no que foi exposto até agora, podemos concluir que a terapia

filos6fica se concentra diretamente nos conceitos, mas seu trabalho também impacta as
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imagens. E especialmente sobre essas Gltimas que se concentra o esforgo persuasivo de
Wittgenstein, conforme vemos em AC, de tal modo que podemos considerar persuasdo como
uma atividade terapéutica. Como, pois, isso pode ser? Para respondermos a essa interpelacéo,
precisamos elucidar o modo como operamos com as imagens a partir de nossas préaticas
linguisticas, e qual a relacdo existente entre conceitos, imagens e terapia filosofica.

Afirmamos que no trato dos conceitos surgem as imagens. Destas, sem duvida a mais
significativa, e que podemos considera-la como sendo a “imagem-mée” de todas as demais é a
concepcao referencialista de linguagem, também conhecida como imagem ou Vvisdo
agostiniana, que aparece logo no primeiro paragrafo de IF como sendo uma imagem da esséncia
da linguagem humana. Ao se tornar hegemdnica na tradicdo filosofica, essa imagem tornou-se
causa de um sem-numero de problemas, uma vez que tal perspectiva tende a orientar o
pensamento a uma unica direcdo, fazendo-o ignorar as diferencas e a assumir uma posicao
dogmatica.

Wittgenstein torna tal imagem ainda mais evidente com o exemplo do paragrafo 2, um
didlogo entre um construtor e seu ajudante: se, para definir o significado de ‘“bloco”,
simplesmente apresentarmos um objeto especifico assim designado, isso evoca uma certa
imagem da linguagem humana — muitas vezes sem que a percebamos — que reflete a concepc¢éo
referencialista segundo a qual os nomes designam objetos e estes sdo os significados das
palavras. Elucida-se, assim, como as imagens podem surgir a partir do trato com conceitos.

O olhar apurado do filésofo, a sua sensibilidade para a questdo das imagens é
fundamental para a execucdo de seu projeto filosofico. Imagens moldam, organizam e limitam
nossas experiéncias de mundo. Em especial, no que tange a concepcao referencialista — a
“imagem-mae” a que nos referimos acima — ela reduz a compreensdo da linguagem a ideia de
que o significado esta exclusivamente atrelado a relacdo entre palavras e objetos.

Ao constatar 0 grande poder que essa imagem exerce no pensamento, Wittgenstein
esforca-se em mostrar, ao longo de IF, a estreiteza e 0 dogmatismo dessa perspectiva a medida
que a contrasta com a diversidade de usos que fazemos das palavras em meio as praticas
cotidianas. Que nomes designem objetos é apenas uma das maltiplas possibilidades de
significacdo linguistica, ndo sendo, de modo algum, a Unica. E precisamente nesse ponto que
Wittgenstein busca persuadir seus interlocutores ao fazé-los ver novas possibilidades de
significacdo que transcendem as visdes restritas de suas posi¢des iniciais. A imagem-mae é
gradativamente desfeita a partir do olhar para os multiplos usos da linguagem para além do

modelo designativo, e essa mudanca ocorre por persuasao.
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No trato com a linguagem ordinéria o filésofo realiza, de modo direto, a terapia dos
conceitos e, indiretamente, o tratamento de imagens, especialmente aquela imagem dogmatica
da concepcdo referencialista de linguagem que ocasiona tantos mal-entendidos pelo fato de
privilegiar o uso metafisico em detrimento do uso efetivo da linguagem. E para destituir o
sujeito de tal perspectiva dogmatica que a persuasdo se apresenta COmo um precioso recurso a
disposicao do filésofo. O modo wittgensteiniano de persuadir, em contraposi¢do a abordagem
dogmaética destacada pelo autor em AC, leva o interlocutor a reconhecer diferencas e a
considerar diversas formas de constituicdo do sentido. Nesse contexto, a designacdo de objetos
passa a ser vista como apenas uma entre as varias possibilidades de se compreender a
significagéo.

A persuasdo, no sentido terapéutico aqui atribuido, € uma dimenséo da prépria atividade
filosofica de Wittgenstein. Ao tratar de imagens, a persuasdo amplia o horizonte de
compreensdo do interlocutor a medida que possibilita a relativizacdo de sua propria posicéo
dogmatica. Inclusive, é nesse sentido que se pode ler IF, como um dialogo com diferentes
interlocutores em que Wittgenstein tenta persuadir, isto €, mobilizar os sujeitos a verem e a
considerarem outros usos possiveis da linguagem. No préximo topico, veremos exatamente

COMO ocorre esse movimento persuasivo.

2.5 Persuasdo como terapia de imagens

Afirmamos que, em Wittgenstein, pode-se compreender persuasdo como uma atividade
terapéutica que trabalha com imagens. A forca dessa assercao fica ainda mais evidente quando
a comparamos com a concepc¢do wittgensteiniana de filosofia como analise gramatical, isto é,
como tratamento dos conceitos que empregamos em nossa linguagem ordinaria. Temos entao,
de um lado, a persuasdo enquanto terapia com imagens e, de outro, a gramatica filoséfica como
terapia conceitual, como duas terapias que operam em diferentes niveis de constituicdo de
sentido e que se complementam.

Sobre a terapia conceitual, ela remete a uma perspectiva filoséfica diferente tanto da
tradicdo quanto, especialmente, daquela defendida na primeira fase do pensamento de
Wittgenstein. Em vez de construir um sistema filosofico que apelasse para um método Unico, o
filosofo propde uma abordagem mais flexivel, como enunciado no final do paragrafo 133: “N&o
hd um método da filosofia, 0 que ha sdo métodos, diferentes terapias, por assim dizer”
(Wittgenstein, 2022, p. 108). Isso significa que, no desenvolvimento da analise gramatical, ndo

h& uma estratégia Unica para a dissolugdo de problemas filosoficos; em vez disso, ha diversas
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possibilidades de se explorar e de trazer a luz as condi¢Bes de possibilidade de constituicdo de
sentido de nossas palavras e expressoes.

Em meio a diversidade de métodos ou terapias conceituais, é possivel reconhecer entre
eles uma semelhanga de familia: todos compartilhnam uma orientacdo descritiva, 0 que esta de
acordo com o paragrafo 124: “N&o é permitido a filosofia, de modo algum, atentar contra o uso
efetivo da linguagem; no fim das contas, portanto, ela s6 pode descrevé-lo” (Wittgenstein,
2022a, p. 104). A descricdo do uso que fazemos da linguagem constitui um ponto que difere
Wittgenstein da tradicdo filosofica pelo fato de focar no emprego efetivo da linguagem e de
mostrar o equivoco da aplicacdo metafisica das palavras. A utilizacdo da linguagem em nossas
praticas cotidianas estabelece critérios que tornam possivel o seu uso com sentido. Portanto, a
regra ja esta posta e cabe ao filésofo trazé-la a luz, dispensando qualquer tentativa de criacéo
normativa ou de estabelecimento de uma linguagem ideal, abstrata e longe da realidade.

Entdo, se na terapia conceitual a linguagem é reconduzida de uma aplicacdo metafisica
para 0 uso cotidiano, o que se pode esperar da persuasdo enguanto terapia com imagens?

Consideremos a seguinte observacdo de Moreno (2005, p. 252):

De fato, por um lado, segundo a nova concepcdo, a atividade filostfica é
caracterizada como essencialmente descritiva, como descri¢do de usos das
palavras. Mas, por outro lado, a terapia do uso dogmatico de sistemas de
referéncia para as descri¢Ges indica, justamente, que toda e qualquer descrigédo
se funda em uma teoria, em um modelo que é o seu sistema de referéncia.
Como seria possivel, entdo, prosseguir descrevendo sem, contudo, cair nos
encantos de um sistema de referéncia?

O que Moreno destaca € que a terapia conceitual, baseada na descri¢do dos usos efetivos
da linguagem, ocorre dentro de um sistema de referéncia, isto €, de um conjunto de pressupostos
ou critérios que orientam a forma de pensar, de ver e de organizar a experiéncia, o que constitui
um quadro que é sustentado por imagens filoséficas. O objetivo da terapia conceitual € a
dissolucéo de mal-entendidos; no entanto, adverte o autor que ndo ha descricdo que seja neutra,
pois ela sempre parte de um sistema de referéncia. Imagens operam no modo como
compreendemos e interpretamos os significados, moldando a nossa relacdo com a linguagem.
Por isso Moreno se questiona se € possivel continuar descrevendo sem se deixar afetar pelos
encantos desse sistema. Da relacdo entre conceitos e imagens, depreende-se que a terapia
conceitual exige uma terapia com imagens. Em outras palavras, ndo é possivel dissolver
confusdes conceituais sem tratar do sistema de referéncia — de imagens — em que o interlocutor

se mantém preso e que intermedia a sua relagdo com o mundo.
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H& uma tensdo entre conceitos e imagens na terapia conceitual, pois a dissolucdo de
confusdes conceituais pode ser dificultada quando se esbarra em imagens que se cristalizam e
se tornam dogmaticas. Por essa razdo, a atividade terapéutica ndo apenas desfaz mal-
entendidos, dissolvendo problemas filosoficos, como também acaba por desfazer imagens que,
dogmatizadas, tendem a conduzir o pensamento a uma Unica direcdo. A terapia com imagens
tem a capacidade de trazer a superficie o quadro de referéncia que orienta a compreensdo do
sujeito e que o aprisiona, para, entdo, liberta-lo de seu encantamento; dessa forma, essa imagem
torna-se apenas uma entre tantas outras formas possiveis de se ver.

Quem assume uma posicao dogmatica, a exemplo de quem é partidario da concepgao
referencialista de linguagem — para a qual se inclinam os fildsofos tradicionais — certamente
tem dificuldade de ver que a linguagem funciona como uma atividade regrada, que significados
sdo dados pelo uso e que as regras gramaticais sdo condicdes de possibilidade para a producgéo
de significacdo nos jogos de linguagem. Assim, por estarem presos a um ideal, ndo sao capazes
de ver as multiplas possibilidades de emprego significativo da linguagem. O tratamento
proporcionado pela persuasdo propicia a cura de uma imagem dogmatica, desfazendo uma
forma rigida de compreensdo da realidade a medida que sujeito se abre a reconhecer a
dinamicidade dos diferentes usos linguisticos. A persuasdo enquanto terapia com imagens
possibilita redirecionar a perspectiva do interlocutor, fazendo-o relativizar sua posicao
dogmatica para abrir-se a outros possiveis modos legitimos de constituicdo de sentido.

A persuasdo tem por objetivo mobilizar a vontade do interlocutor, isto €, fazer com que
gue a pessoa, por si mesma, sinta-se inclinada a rever sua posicéo inicial. Nao se trata de mudar
a vontade de outrem, nem de impor uma vontade sobre a outra, mas de direcionar a sua
disposicdo para que possa ver de outras formas. Em sentido wittgensteiniano, persuasao
expressa o esforco de mobilizacdo da vontade do interlocutor no intuito de leva-lo a
reconsiderar sua posicdo dogmatica, a reconhecer as confuses conceituais geradas pela falta
de clareza quanto ao funcionamento da linguagem e a admitir que outras perspectivas de
significacdo podem ser igualmente validas.

Como terapia, o0 resultado da persuasdo somente pode ser curativo (Moreno, 2005, p.
255):

Sem davida, a descricdo dialdgica possui forte espirito retorico de
convencimento, mas, sobretudo, de persuasdo. Entretanto, diferentemente da
tradigdo retdrica, os resultados visados sdo curativos e ndo sdo dogmaticos, ou
melhor, ndo pretendem mudar o pensamento do interlocutor pela substituicdo
de teses, mas pela mera dissolucdo de confusées, sem qualquer contrapartida
positiva por apresentacdo de novas solugdes. O interlocutor é convidado a
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mudar seu ponto de vista habitual e reconhecer que é possivel e, sobretudo,
legitimo assumir outros pontos de vista sobre a significacdo; essa é a persuaséo
que espera obter Wittgenstein com sua terapia: a disponibilidade da vontade
do interlocutor para pensar e reconhecer a legitimidade dos sentidos
desconhecidos e mesmo julgados ilégicos ou absurdos relativamente a
determinados pontos de vista.

A terapia de Wittgenstein tem um espirito de persuasao que a difere da tradigdo retorica
por causa da cura do dogmatismo. Enquanto a retdrica busca substituir uma tese por outra,
convencendo o interlocutor pela forga dos argumentos, a persuasdo de Wittgenstein tem um
carater terapéutico e ndo-dogmatico porque, em vez de pretender substituir alguma coisa por
outra, tem por objetivo dissolver mal-entendidos que estdo na base dos problemas filoséficos.
N&o se pretende convencer, mas provocar uma mudanga na maneira de ver e, assim, libertar o
interlocutor de um modo rigido de pensar.

A persuasao, no sentido wittgensteiniano, ndo é uma questdo puramente intelectual, pois
ndo se dispde a apresentar argumentos racionais ou evidéncias destinadas a sustentar uma teoria
a ser colocada no lugar de outra; em vez disso, ela compreende a tentativa de afetar a disposicao
interna do sujeito — a sua vontade — para fazé-lo reconhecer outras possibilidades legitimas de
constituicdo de sentido e, assim, relativizar sua posi¢cdo dogmatica inicial. Ndo ha a imposicao
de uma perspectiva, mas a cura do encantamento provocado por imagens que, quando
cristalizadas, tornam-se dogmaticas. Diferentemente do convencimento por argumentos, a
persuasdo wittgensteiniana apenas mostra como a linguagem funciona e como os significados
sdo constituidos. Isso, por sua vez, provoca uma mudanca de atitude no interlocutor, que se

eXPressa em sua abertura a outras formas de ver e pensar.
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3 PERSUASAO EM SOBRE A CERTEZA

Na secdo precedente apresentamos a perspectiva wittgensteiniana de persuasao, tal
como se depreende da leitura de AC, inserida no horizonte filoséfico de IF. Vimos que o autor
contrapde a uma perspectiva dogmatica de persuasdo a sua singular contribuicdo para o
desenvolvimento do tema, a qual consiste na promog¢do de um modo ndo-dogmatico de
persuadir. Nesse sentido o que se pretende é a mobilizacdo da vontade do interlocutor a fim de
que ele proprio esteja disposto a ver outras possibilidades de significacdo, a considerar a
legitimidade de perspectivas diferentes da sua e a se inclinar a relativizar sua posi¢do dogmatica
inicial.

Em Wittgenstein a persuaséo esta relacionada a concepgéo de filosofia como atividade
terapéutica que, por sua vez, deriva da nova compreensdo linguistica desenvolvida por ele na
fase tardia de sua filosofia. A persuasdo € terapéutica porque € capaz de promover a cura do
dogmatismo, situacdo na qual o pensamento do sujeito é direcionado por imagens a tomar um
sentido Unico. As doencas filosoficas decorrem de confusdes conceituais provocadas por uma
imagem de linguagem — a concepcao referencialista — que parece se firmar como totalizadora,
incapaz de abrir-se a outros modos de significacdo. Diante desse quadro, a persuasdo no sentido
proposto por Wittgenstein apresenta-se como um recurso que possibilita promover a satde do
entendimento, pois permite ao sujeito reconsiderar a situagdo em que se encontra e enxergar 0s
problemas e 0 mundo de uma nova maneira.

Para aprofundar a compreensdo da nocdo de persuasdao em Wittgenstein, & oportuno
examina-la no contexto de outra obra de sua fase tardia em que o tema ganha relevo: trata-se
de Sobre a Certeza?. E nesse compilado dos ultimos manuscritos deixados pelo autor pouco
antes de sua morte, datados entre 1949 e 1951, que encontramos as observacoes finais do autor
a respeito de persuasdo. Como se vera em seguida, é justamente nessa Ultima etapa de sua
producdo filosofica que identificamos alguns desdobramentos de sua perspectiva terapéutica de
persuasdo, de maneira a completar o quadro geral da abordagem do tema no contexto de sua
filosofia tardia.

Se em AC revelou-se um emprego singular de persuasdo por parte do filésofo, uma
perspectiva que se contrapde ao modo dogmatico de persuadir e que reflete a concepcéo de
filosofia ventilada em IF, ja em SC descortinam-se novos elementos que permitem maior

esclarecimento dessa acepcdo, bem como sua possibilidade de aplicacdo. Todavia, antes de

22Doravante SC.
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abordarmos o tema nesse Ultimo texto, é preciso apresentar o contexto da obra, pois € a partir
desse cenario que surgem suas reflexdes sobre persuasdo. Essa compreensdo inicial possibilita

uma definigdo mais precisa do significado de persuasédo em SC.

3.1 O contexto de SC: as certezas e os limites da duvida

Em SC Wittgenstein elabora uma série de observacdes de natureza epistémica nas quais
reflete sobre o papel desempenhado por certas crengcas que sdo responsaveis por sustentar e
estruturar o conhecimento, mas que, elas proprias, ndo sao conhecimento e, por essa razdo, ndo
sdo objeto de davida. Os enunciados que expressam essas crencas sao denominados pelo
filosofo de “certeza” (Gewissheit), embora ndo seja esse 0 Unico termo a trata-los. Ha outras
expressdes correlatas, conforme elencadas por Daniéle Moyal-Sharrock® que auxiliam na
compreensdo geral da significacdo dessa no¢do. Destas expressdes que sdo sindbnimas, uma em
especial merece atengdo, como observa Sergio Miranda (2012, p.29) na Introducéo a tradugéo

portuguesa da obra:

Em suas notas, ele emprega com muto maior frequéncia a expressao
“seguranga” (“Sicherheit”) do que “certeza” (“Gewissheit”). Contudo,
podemos usar essas duas expresses indiscriminadamente, pois elas sdo
anormalmente tratadas como sindnimas e ndo ha nada no Da Certeza a indicar
0 contrario.

Para Wittgenstein, no contexto de SC, os termos Sicherheit (“seguranca’) e Gewissheit
(“certeza”) sdo empregados de modo intercambidvel. A equivaléncia sugere que as certezas
dizem respeito as bases firmes e seguras que alicercam nosso conhecimento —como proposicoes
que, pela funcdo que exercem, ndo podem ser colocadas em duvida. Sem essas garantias ndo
haveria sequer a possibilidade de se duvidar a respeito de algo; nesse sentido, sdo condicdes
para o exercicio da duvida.

A principal preocupacdo de Wittgenstein é a de investigar o papel das certezas na
construcdo do conhecimento e, por conseguinte, compreender os limites legitimos da davida.

A obra inicia com uma expressdo emblematica que sintetiza o teor dessa reflexdo: “Se vocé

ZAlém de Gewissheit (“certeza”), a autora elenca uma série de expressdes equivalentes que s&o empregadas em
SC, asaber: Sicherheit (“segurancga”, “certeza”, “garantia”), Bestimmheit (“certeza”), Versichenrung (“afirmagio”,
“garantia”), Uberzeugung (“convicgdo”), das Sichersein (“estar certo”), umbedingt vertrauen (“confiar sem
reserva”), Glaube (“crer”, “acreditar”) e es steht (flir mich) fest (“é firme (para mim) que”) (cf. MOYAL-
SHARROCK, 2004, p. 13, traducdo nossa). Embora Wittgenstein ndo tivesse fornecido uma definicdo do conceito
de certeza, essas diferentes expressdes servem como tentativas de elaboracéo do sentido que o filésofo conferiu a
esse termo.
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sabe que aqui estd uma mao, entdo lhe concedemos todo o resto” (Wittgenstein, 2023, p. 21).
Essa frase serve para ilustrar que uma certeza basica — “aqui esta uma mao” — um pressuposto
fundamental que € aceito e que ndo precisa ser provado, funciona como um ponto de partida
seguro para o desenvolvimento do conhecimento.

Embora possa parecer um enunciado de fato, trata-se, na verdade, ndo de uma
proposicdo empirica, mas da expressdo de uma certeza fundamental. O filésofo esta plenamente
convencido de que ndo lida com uma proposicdo que possa ser julgada em termos de verdadeiro
ou falso, como ocorre com as proposi¢des das ciéncias naturais. Em vez disso, ele considera
que se trata apenas de um modo de enunciar uma convicgdo que, por ser basilar e indubitavel,
sequer precisaria ser expressa de forma proposicional.

A expressdo “Eis aqui uma mao” faz alusdo a um autor em particular, um dos
interlocutores com os quais Wittgenstein dialoga na obra. Trata-se do filosofo britanico George
Edward Moore [1873-1958], que ficou conhecido como o filésofo do senso comum por ter-se
posicionado a favor dessa perspectiva como fonte legitima de conhecimento, defendendo-a em
face de seus detratores, especialmente dos ataques de céticos e idealistas. Moore tencionava
provar ser possivel conhecer a realidade, que essa mesma realidade existe independentemente
da percepcao do sujeito e que, sendo 0 mundo um dado objetivo, certos truismos sdo reais e
verdadeiros. Wittgenstein retoma a discussao de Moore para contrapor-se a ela e apresentar a
sua prépria posicao filosofica.

No ensaio Uma Defesa do Senso Comum, publicado em 1925, Moore trata de defender
a sua perspectiva epistemoldgica a partir da analise de uma série de enunciados que sdo bastante
Gbvios e triviais, os chamados truismos®*, sobre os quais ele afirma, para cada um e por
reiteradas vezes, o0 seguinte: “[...] sei, com certeza, ser verdadeiro” (Moore, 1985, p. 81). A
primeira proposicao € a de que existe um corpo humano vivo, que é o seu proprio corpo. Desse
ponto parte para a constatacdo da existéncia de outras coisas ao seu redor, inclusive corpos
humanos (a existéncia de objetos fisicos). Em um segundo momento, o fildsofo constata que
cada pessoa sabe como sendo verdadeiro tudo aquilo que ele afirma saber de si e de seu corpo.
Em outras palavras, isso significa que as proposi¢cdes do senso comum, isto é, as obviedades
acima referidas, sdo sabidas com certeza por Moore e por todas as demais pessoas como sendo
verdadeiras, 0 que mostra a exceléncia do senso comum ao ver a realidade que o cético, por sua

vez, ndo consegue vislumbrar.

24por truismo entende-se o tipo de declaracio cuja verdade é tio 6bvia que sequer é questionada, mas simplesmente
tomada como certa devido a sua trivialidade. Portanto, trata-se de enunciados que sdo evidentes, banais, que
dispensam qualquer esforgo intelectual adicional para compreendé-los.
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J& na conferéncia Prova de Um Mundo Exterior, de 1939, Moore objetiva apresentar
uma prova que pretende ser satisfatoria para demonstrar a existéncia de objetos exteriores, isto
é, de coisas fora de nés. Assumindo tratar-se de uma tarefa pertinente ao campo da filosofia, o
autor considera que “[...] se posso provar que existe agora tanto uma folha de papel como uma
mao humana, terei provado que existem agora ‘coisas fora de no6s’” (Moore, 1985, p. 129). Para

tanto, Moore (1985, p.130) elabora o seguinte argumento:

Posso provar agora, por exemplo, que duas mdos humanas existem. Como?
Segurando minhas duas maos e dizendo, a medida que fago um certo gesto
com a mao direita, “aqui estd uma mao”, e acrescentando, a medida que faco
um certo gesto com a esquerda, “e aqui esta a outra”. E se, fazendo isso, provei
ipso facto a existéncia de coisas exteriores.

A prova acima — a prova da existéncia do mundo exterior de Moore — é tida por ele
como uma prova perfeita e rigorosa, por meio da qual fica demonstrada a existéncia de coisas
exteriores ao sujeito. Mas ao final do texto o filosofo revela estar consciente da insatisfagdo
causada em outros filésofos por causa dessa mesma prova, especialmente pelo fato de ndo ter
provado as premissas sobre as quais se fundamenta. Em outras palavras, ao assumir como
responsabilidade sua a tarefa de provar a existéncia do mundo exterior, ele negligencia o fato
de que as proprias premissas requerem provas.

Admitindo ndo poder prova-las — “Como provarei agora que “aqui esta minha mao e
aqui esta a outra’? Ndo acredito que possa fazé-lo” (Moore, 1985, p. 132) — o filésofo encerra
o texto invocando uma espécie de crenga, a qual cabe apenas 0 nosso assentimento: “[...] se ndo
pOSSO provar que existe uma mao aqui, devo aceita-la simplesmente como uma questéo de fé —
ndo posso conhecé-la” (Moore, 1985, p. 133). As premissas da prova do mundo externo nao
precisam ser demonstradas porque simplesmente sabemos que sdo verdadeiras,
independentemente de qualquer evidéncia. Moore cré que sdo verdadeiras; nesse caso, trata-se
de uma questao de fé.

A discussédo apresentada por Moore nos textos acima pode ser sintetizada em dois pontos
que sdo considerados problematicos para Wittgenstein, a saber: a) a afirmacao de que se sabe
que truismos sdo verdadeiros (“Eu sei, com certeza, ser verdadeiro™), a exemplo da saber que ¢
verdadeira a existéncia do seu préprio corpo, de outros corpos humanos e de coisas ao seu redor;
e b) a prova desses truismos (a prova da existéncia das mdos como prova da existéncia do
mundo exterior). De acordo com Wittgenstein, o problema de Moore reside no fato de que ele
supostamente possui conhecimento desses truismos e que, ainda assim, consegue afirmar que

sdo verdadeiros. Como ele sabe que objetos fisicos existem, e como ele pode afirmar saber que
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isso € verdade? As questdes suscitadas por Moore, as quais ele mesmo nao consegue esclarecer
oferecem a Wittgenstein a oportunidade de ndo apenas elucidar esses aspectos, mas também de
ir além, apresentando novos conceitos, além de incluir na discusséo algumas reflexdes sobre
persuasdo — ponto que particularmente nos interessa por complementar a perspectiva geral do
autor sobre o assunto.

Wittgenstein considera haver uma grande confuséo conceitual que repousa, justamente,
na relacé@o entre certeza e conhecimento. A partir da leitura de SC o leitor tem a oportunidade
de desenvolver um olhar mais apurado para o problema de se tomar por certo algo de que se
sabe, ou o contrario, sem que se tenha consciéncia de que, na realidade, esta se jogando com
dois conceitos diferentes, ainda que relacionados. O filésofo desfaz o problema de Moore ao
identificar que seus truismos, na realidade, ndo séo contetido de conhecimento, mas sim certezas
propriamente ditas. Os enunciados 6bvios que Moore sequer consegue provar, na verdade, séo
expressdes de certezas, enquanto as proposicdes empiricas (estas sim sdo verdadeiramente
proposi¢des) constituem conhecimento.

Os problemas levantados por Moore sdo resolvidos ao se constatar que aquilo a que ele
se referia como sendo conhecimento, na verdade, ndo passa de uma convicgdo que esta na base
do conhecimento, isto & de uma certeza (ou seguranca). N&do se trata de conhecimento
propriamente dito, mas uma firme e sélida crenca que, juntamente com outras, alicercam e
garantem a construcao do edificio do conhecimento humano. Ao enunciar afirmacdes do tipo
“Eu sei, com certeza, ser verdadeiro que...”, Moore é questionado por Wittgenstein que, no
paragrafo 151, observa: “Eu gostaria de dizer: Moore ndo sabe as coisas que afirma saber, mas
elas estdo firmemente estabelecidas para ele, assim como para mim; considera-las como
firmemente estabelecidas pertence ao método do nosso duvidar e investigar” (Wittgenstein,
2023, p. 67-68).

Né&o se indaga aqui o fato de que Moore possa ndo estar certo a respeito de coisas 6bvias
como, por exemplo, a de que ele tem um corpo humano vivo, ou de que existiram ou existem
também muitas outras coisas ou, ainda, de que existe a mdo com a qual ele gesticula. O que se
pde em interrogacdo é, justamente, a certeza de que Moore ndo sabe nada a respeito dos
truismos que ele alega saber, e isso é assim simplesmente pelo fato de que esses enunciados
ndo sdo proposicBes empiricas que possam ser conhecidas, mas tdo somente expressdes de
certezas ou segurancas basicas a partir das quais € possivel conhecer a realidade. Portanto, sobre
as obviedades do senso comum — as certezas de que trata Wittgenstein — ndo é apropriado
afirmar que delas se sabe (no mesmo sentido em que se conhece uma proposi¢ao empirica) nem

que se pode prova-las, ja& que sdo tomadas por certas independentemente de qualquer
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demonstracdo. As certezas simplesmente sdo assumidas como fundamentos firmes e solidos do
conhecimento.

Efetuada a distingéo entre certeza e conhecimento, urge agora aprofundarmos a natureza
da primeira. No paragrafo 194 encontramos subsidios para se compreender o conceito de
certeza (Wittgenstein, 2023, p. 78):

Com a palavra “certa” expressamos a completa convicgéo, a auséncia de toda
davida, e buscamos com isso convencer 0s outros. 1sso é certeza subjetiva.
Mas quando é que algo é objetivamente certo? — Quando um erro ndo é
possivel. Mas de que tipo de possibilidade estamos falando? Sera que o erro
nao precisa estar logicamente excluido?

Nesse trecho podem ser identificados dois aspectos da certeza para Wittgenstein. O
primeiro diz respeito a sua relagdo com o sujeito (subjetividade), o que leva a consideracédo da
certeza como um elemento subjetivo — a denominada “certeza subjetiva”. Por sua vez, o
segundo aspecto manifesta a relacdo de certeza com o mundo (objetividade), isto €, a certeza
objetiva, que é considerada pelo filosofo como sendo a mais importante. Do ponto de vista
subjetivo, a certeza subjetiva € a convicgdo ou a crenga que nao comporta davida simplesmente
porque ndo é passivel de erro. A possibilidade de se errar esta logicamente excluida®, ndo
havendo o que se falar em termos de erro ou acerto no que diz respeito as certezas. Isso explica
por que ¢ equivocado dizer “Eu sei” no que se refere a obviedades como, por exemplo, a
existéncia de objetos exteriores. Para se alegar que se sabe alguma coisa, € preciso pressupor a
possibilidade de se estar errado. Com as certezas, essa possibilidade inexiste.

Quando Moore afirma saber que tem um corpo humano vivo, na realidade, ele esta
apenas expressando que acredita nisso. Todavia, essa ndo € uma crenca qualquer, mas uma
conviccao fundamental: no minimo, € preciso pressupor a existéncia do corpo para se conhecer
a realidade. “Eu tenho um corpo humano vivo” ndo é uma proposi¢do, embora parecga ser esse
0 caso devido a forma do enunciado, ou seja, a sua aparéncia proposicional. Antes, esse
enunciado é uma certeza basica que ndo esta sujeita a verificacdo e, portanto, ndo é passivel de
erro ou acerto, pelo fato de ndo ser posta em davida. Cremos nisso, bem como qualquer pessoa

razoavel acredita.

A fim de elucidar o fato de ser logicamente impossivel errar em se tratando de certeza, uma vez que 0 erro nio
se aplica a elas, pertence a I6gica do jogo de linguagem em que se esta jogando, Ariso propde o seguinte exemplo:
“[...] n6s ndo podemos cometer qualquer erro sobre termos um corpo: pois, se em circunstancias normais, alguém
declarou que perdeu ou que esqueceu seu corpo em casa, concluiriamos que tal declaracdo é muito estranha pra
ser um erro” (Ariso, 2021, p. 2, traducdo nossa). Reage-se a uma declaragdo como essa como se estivesse diante
de uma absurdidade, mas ndo de um simples erro que pudesse ser corrigido.
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Além do aspecto subjetivo da certeza, ha também o seu caréater objetivo. O que garante
a firmeza de uma crenca esté além de qualquer subjetividade, e é justamente a certeza objetiva
que Wittgenstein procura esclarecer, como se observa na segunda parte do paragrafo 194 acima
referido. A objetividade da certeza consiste no fato de ndo ser logicamente possivel errar (ou
acertar) a seu respeito, e isso ocorre simplesmente porque a certeza objetiva independe de prova.
Se tivesse que ser provada, a certeza confundir-se-ia com o conhecimento e seria passivel de
erro. As proposi¢cdes empiricas, como os enunciados das ciéncias naturais, podem ser julgadas
verdadeiras (ou falsas). Por sua vez, as certezas — que, quando expressas, ndo Sao propriamente
proposicdes, mas enunciados (ou expressdes, ou manifestacdes, ou ainda exteriorizagdes?®) de
crencgas — independem de provas.

Uma vez compreendido o papel das certezas e os limites da divida, cumpre acrescentar
que Wittgenstein ndo concebe essas convicgdes de modo isolado, mas como relacionadas umas
as outras, formando uma espécie de rede que sustenta 0 nosso entendimento e conhecimento do
mundo. As certezas de Moore, somadas a tantas outras, suportam e garantem nossa
compreensdo da realidade; tomadas em conjunto, constituem o que Wittgenstein considera ser
nossa imagem de mundo. E sobre essa noc¢do em particular que discorreremos a seguir,
especialmente devido ao fato de que é a partir dela que se apresentam algumas reflexdes do

filosofo a respeito de persuaséo.

3.2 Imagem de mundo (Weltbild)

Até aqui, compreendemos que as certezas sdo crengas basilares que sustentam o edificio
do conhecimento. Consideradas isoladamente, configuram convicgdes fundamentais que sdo
estaveis e imunes a duvida. Nao se trata de conhecimento propriamente dito, mas de crencas
implicitas que tornam possivel a producdo do conhecimento. Agora, cabe investigarmos as
certezas em sua totalidade, ou seja, a imagem de mundo que elas constituem, uma vez que é a
partir desse conceito que Wittgenstein aborda o tema da persuasao no contexto de SC.

No paragrafo 91 o filosofo indaga sobre o conhecimento de Moore de que a Terra existia

desde muito tempo antes de seu nascimento (cf. paragrafo 84): “Mas sera que ele também tem

26 Miranda prefere traduzir AuBerung (“expressio”, “declaragio”, “palavras”) como “exteriorizagdo” (MIRANDA,
2012, p. 47) pela semelhanga com o caso paradigmatico dos enunciados de expressdo da dor, tema extensamente
tratado por Wittgenstein em IF. Assim como dizer “Eu tenho dores”, as certezas sdo exteriorizagdes por se tratarem
de enunciados que comportam as seguintes caracteristicas: a) ndo séo corrigiveis; b) sdo diretos (ndo precisam ser
comprovados) e c) sdo assimétricos (assimetria entre a primeira e terceira pessoa do singular). Sdo justamente
essas caracteristicas dos enunciados do tipo exteriorizacoes, de que sdo parte as certezas, que fazem com que elas
ndo sejam consideradas proposicoes (asser¢des com valor de verdade).
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o fundamento correto para sua convicg¢ao? Pois, caso ndo o tenha, entdo ele realmente ndo sabe
isso (Russell)” (WITTGENSTEIN, 2023, p. 49, grifo do autor). O questionamento é pertinente
para por em evidéncia a inexisténcia de uma tal base segura, o que abre caminho para se efetuar
a distingdo entre certeza e conhecimento, como vimos anteriormente.

Se aafirmagao acima fosse, de fato, um conhecimento, exigiria fundamentagdo por meio
de provas ou evidéncias, uma vez que o saber requer justificativa. No entanto, o enunciado de
Moore ndo necessita de demonstracéo, pois ndo se trata de um caso de conhecimento, mas da
expressao de uma certeza fundamental que ndo comporta a possibilidade de davida. Trata-se,
portanto, de uma crencga ou convicgdo que nada diz sobre 0 mundo, haja vista ndo configurar
um dado da experiéncia, mas que é relevante justamente pelo fato de que, junto a outras
certezas, serve para alicercar e justificar o conhecimento da realidade. Por essa razdo, pode
Wittgenstein mostrar quao equivocado encontra-se Moore; de fato, ele ndo sabe que a Terra
existe antes de seu nascimento.

Certeza e conhecimento ndo se confundem, sendo a primeira um fundamento infundado
do segundo. No entanto, é essencial destacar que o conhecimento ndo se apoia em uma certeza
isolada, mas em um conjunto de certezas que lhe conferem sustentacdo. A totalidade de tais
convicgOes basilares configura um quadro que Wittgenstein (2023, p.50) denomina “imagem

de mundo” (Weltbild), conceito introduzido no paragrafo 93:

As proposi¢des que apresentam o que Moore ‘sabe’ sdo todas de tal tipo que
dificilmente poderiamos imaginar por que alguém deveria acreditar no
contrario. Por exemplo, a proposicado de que Moore passou a vida inteira sem
se afastar muito da Terra. — Novamente, posso aqui falar de mim mesmo em
vez de Moore. O gue poderia me levar a acreditar no contrario? Ou uma
lembranca, ou o fato de que isso me foi dito. — Tudo o que vi e ouvi me traz a
convicgdo de que nenhum homem jamais se afastou muito da Terra. Nada na
minha imagem de mundo fala a favor do contrario (grifo nosso).

Os truismos de Moore sdo tdo evidentes que sequer sdo questionados quanto ao seu
suposto estatuto de conhecimento. Nao faz sentido duvidar deles porgue simplesmente sdo
crencas, e Wittgenstein ainda reforca o argumento ao sustentar que, em sua imagem de mundo,
ndo ha nada que as contrarie. Temos entdo uma clara relacdo entre uma certeza em particular e
a nocao de imagem de mundo. Em vez de contrariar ou confrontar essa ultima, o que se entende
é que a certeza confirma o conjunto do qual faz parte, ja que esta integrada a outras certezas.
Elas formam uma rede intrincada que esta pressuposta a todo conhecimento, um pano de fundo

a partir do qual compreendemos 0 mundo.
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A ideia de que h4d uma imagem de mundo, isto &, o conjunto de certezas que molda nossa
relacdo com a experiéncia, adquire contornos mais nitidos especialmente no paragrafo 94: “Mas
eu ndo tenho a minha imagem de mundo porque me convenci de sua corre¢do; tampouco porque
estou convencido de sua correcdo. Trata-se, antes, do pano de fundo que herdei, contra o qual
distingo o verdadeiro do falso” (Wittgenstein, 2023, p. 50). Organizadas em uma imagem de
mundo, as certezas estdo conectadas de maneira tal a constituir o que o filésofo chama de “pano
de fundo”, isto é, uma espécie de estrutura ou sistema compartilhada pelos sujeitos e recebida
por heranga que orienta a forma como interpretamos e organizamos nossas experiéncias. De
geracdo em geracdo as certezas sao transmitidas pela linguagem, pela cultura e pela educagéo.
Inserido em uma imagem de mundo, o sujeito a incorpora como sua, a ponto de poder afirma-
la como sua propria perspectiva sobre a realidade.

Enquanto “pano de fundo”, a ideia de imagem de mundo reflete a estrutura ou o sistema
que possibilita conferir sentido as nossas experiéncias, orientando a maneira como
compreendemos e organizamos a realidade. Como tal, serve para justificar o conhecimento,
prescindindo, por sua vez, de qualquer justificacéo.

Outro ponto a considerar ¢ que imagem de mundo “[...] ndo é normalmente expressa
explicitamente” (Hamilton, 2014, p. 131). Isso se deve ao fato de que as suas proposigcdes
fundamentais (as “dobradi¢as’) operam de modo semelhante as regras de um jogo. A imagem
de mundo é inconsciente e aprendida tacitamente a medida que o sujeito aprende a linguagem.

E também por isso que uma imagem de mundo ndo é uma construcdo individual, mas
uma heranca que recebemos de nossas familias, comunidades, sociedades, culturas. Somos
ensinados, treinados e, poder-se-ia dizer, adestrados?” em uma imagem de mundo desde o inicio
de nossas vidas. Essa estrutura impde-se ao sujeito de tal maneira que sua relacdo com a
realidade se da exclusivamente por meio de sua mediacdo. E por se tratar de um “pano de
fundo”, isto €, um quadro de referéncia previamente estabelecido, com critérios que funcionam
como condicdo de possibilidade do conhecimento, que Wittgenstein afirma poder efetuar a
distincdo entre o verdadeiro e o falso.

Sendo herdada, a imagem de mundo é compartilhada com outros sujeitos. Como vimos,

cada sujeito pode internaliza-la, assumindo como seu o0 conjunto de certezas que herdou. Néo

270 tradutor de IF optou por traduzir Abrichtung como “adestramento” em vez de “treino” (cf. Wittgenstein, 2022a,
p. 427) pelo fato de Wittgenstein considerar que o aprendizado da linguagem é um processo que nao admite
fundamentacdo dltima, sendo mais proximo da ideia de adestramento animal de que treinamento propriamente
dito. Desde criangas, somos adestrados no uso da linguagem. Por extensdo, pode-se dizer o mesmo quanto a
imagem de mundo.
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obstante, esse fato ndo faz com que imagem de mundo seja subjetiva, ja que sua formacgdo é
obra coletiva, o que reflete seu caréater intersubjetivo.

Ajuda-nos a esclarecer essa caracteristica 0 paragrafo 298: “Nos estamos totalmente
seguros de tal coisa; isso ndo significa apenas que cada individuo tem certeza disso, mas que
pertencemos a uma comunidade que esta unida pela ciéncia e pela educacao” (Wittgenstein,
2023, p. 107). As certezas — nossas convicgdes mais basicas que fundamentam o conhecimento
— ndo sdo exclusividade de um ou outro individuo, mas sdo compartilhadas entre o0s sujeitos,
que se podem reconhecer como pertencentes a uma comunidade unida pela ciéncia e pela
educacéo.

Assim como as certezas sdo intersubjetivas, também as imagens de mundo que por elas
se constituem compartilham dessa mesma caracteristica. Ainda que cada sujeito a internalize,
ndo ha uma imagem de mundo que seja individual, sendo que essa prépria nogdo pretende
denotar o carater publico e compartilhado das experiéncias humanas. Desde o0 nascimento,
somos inseridos em uma cultura que tem as suas especificidades, as suas praticas justificadas
por fundamentos ndo fundamentados — as certezas — que em conjunto configuram uma
determinada imagem de mundo. Iniciados em uma imagem de mundo, paulatinamente
passamos a assumi-la como sendo também a nossa, em um movimento de internalizacdo que
permite que nos identifiguemos com 0 meio a que pertencemos — a comunidade de sujeitos que,
nas palavras do filosofo, estdo unidos pela ciéncia e pela educacéo. Esse aspecto revela o carater
publico do conceito porque, na medida em que internalizamos uma imagem de mundo que €é
compartilhada, reforcamos em ndés mesmos uma estrutura que é comum. Podemos assim
compartilhar de uma mesma perspectiva da realidade.

E a partir desse contexto comum que se torna possivel provocar o convencimento sobre
a verdade ou a falsidade de uma proposicdo. Quando os sujeitos compartilham uma mesma
imagem de mundo, torna-se relativamente simples expor argumentos e apresentar evidéncias
gue corroborem uma teoria, 0 que possibilita provocar a adesdo do interlocutor ao que foi
demonstrado. Nesses casos, 0 sujeito pode convencer-se e, portanto, mudar de opinido, pois ha
critérios objetivos compartilhados para se efetuar a distingdo entre o verdadeiro e o falso.

Além disso, no contexto do convencimento, 0S argumentos e as provas nao Sao
questionados a todo momento quanto a sua idoneidade ou objetividade, mas simplesmente
aceitos como meios legitimos de demonstragdo. Essa Ultima observacdo é relevante se
considerarmos que, atualmente, até mesmo os meios de prova passaram a ser frequentemente
questionados. No entanto, como veremos adiante, deve-se ter em conta que uma pessoa razoavel

ndo procede desse modo, e isso simplesmente porque ndo faz sentido duvidar de tudo. E claro
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que nem tudo deve ser simplesmente aceito sem debates. Todavia, dentro de um quadro
compartilhado de referéncias, hd meios legitimos de demonstragdo que ndo precisam ser
justificados ad infinitum, ja que uma descrenca generalizada — um ceticismo absoluto — é um
procedimento que ndo faz sentido algum, pois mesmo para o exercicio da divida € necessario
partir de algumas certezas.

O convencimento, enquanto processo racional associado a apresentacéo de argumentos
e provas, € possivel quando os sujeitos compartilham de uma mesma imagem de mundo. As
demonstracfes pressupdem, no minimo, a existéncia de um solo comum, um quadro de
referéncias constituido pelas certezas basicas que condiciona a possibilidade de se provar
alguma coisa, vale dizer, a chamada imagem de mundo. Em outras palavras, o convencimento
ndo ocorre no vazio; ao contrario, ele pressupde uma imagem de mundo comum na qual
convicgdes bésicas sio simplesmente pressupostas e ndo questionadas. E nesse sentido que, ao

tratar de imagem de mundo, Arley Moreno (2011, p.250-251) afirma:

Eis o primeiro passo para que o individuo venha a partilhar a mesma
convicgao a respeito das proposicdes gramaticais, a mesma imagem de mundo
(Weltbild), com outros individuos que estardo jogando 0 mesmo jogo e
vivendo a mesma forma de vida. Em outros termos, partilha-se 0 mesmo
conjunto de proposicBes que estabelecem os limites para o sentido e excluem
0 que sera considerado como desprovido de sentido e absurdo.

Moreno reforca que a linguagem e a constituicdo de sentido — inclusive no que se refere
ao que pode ser reputado sem sentido e absurdo — pressupdem o compartilhamento de uma
estrutura comum de convicgdes — vale dizer, o conjunto de certezas basicas — a qual chamamos
de imagem de mundo. E dentro desse contexto que se encontra, inclusive, a possibilidade da
duvida, pois nele estdo as condi¢bes que definem os limites do exercicio da davida e do que
pode ser provado, bem como a sinalizacdo do que foge dessa alcada porque nao faz sentido
questionar. Quando inexiste tal “pano de fundo” compartilhado, entdo, o convencimento
racional se torna inviavel, restando ainda a possibilidade de se persuadir.

No contexto de SC, persuasdo aparece precisamente quando ndo ha esse chdo comum
entre as partes envolvidas no dialogo. Diferentemente do convencimento, que ocorre no interior
de uma imagem de mundo, a persuasdo entra em cena no encontro entre sujeitos que falam a
partir de imagens de mundo distintas. Como as certezas que formam a estrutura que intermedia
nossa relagdo com a experiéncia sdo herdadas, pressupostas e isentas da ddvida, quem néo
compartilha de uma mesma imagem de mundo dificilmente sera convencido apenas pelo

processo racional de exposicdo de argumentos logicos e demonstracdes. Nessa situacdo, surge
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a necessidade de se mobilizar a disposicao da vontade do interlocutor para que ele mesmo possa
ver outras possibilidades de constituicdo de sentido, interpretar e, até mesmo, organizar a
experiéncia ao seu redor de um modo inteiramente novo e diferente, objetivo que pode ser

alcangado mediante persuaséo.

3.3 Imagem de mundo e persuasao

Em SC o termo “persuasdo” ocorre em apenas trés ocasies, nos paragrafos 262, 612 e
669. N3o obstante as poucas referéncias diretas ao tema?®, esse fato ndo constitui dbice para
explicitarmos a perspectiva do fildsofo no contexto da obra. 1sso porque, como ja salientamos
anteriormente, a persuasao ndo estd dissociada da ideia de terapia filoséfica de que trata
Wittgenstein na Gltima fase do seu pensamento. Assim, seja de modo explicito ou implicito, é
possivel reconhecer em SC o reflexo da perspectiva terapéutica de persuasdo delineada no
contexto de IF e AC, conforme discutido na se¢éo anterior.

No paragrafo 262 encontramos a primeira e a mais importante referéncia a persuaséo

(das trés ocorréncias elencadas acima), conforme Wittgenstein (2023, p.97):

Posso imaginar um homem que foi criado em circunstancias bastante
peculiares e ao qual foi ensinado que a Terra surgiu 50 anos atras, e que por
essa razdo também acredita nisso. NGs poderiamos ensinar a esse homem: a
Terra ja existia etc. — Tentariamos lhe transmitir nossa imagem de mundo.
Isso aconteceria por uma espécie de persuasao (grifo do autor).

Nesse trecho encontramos persuasdo (Uberredung) relacionada a imagem de mundo
(Weltbild). Wittgenstein imagina a existéncia de um homem que, informado por sua imagem
de mundo, acredita que a Terra existe ha apenas cinguenta anos, e o coloca ao lado de qualquer
um de nds que, também sob orientacdo de nossa imagem de mundo, acreditamos que a Terra
existe ha muito tempo antes. Nessa situacdo o convencimento ndo é possivel, pois ndo ha o
compartilhamento do mesmo “pano de fundo” — imagem de mundo — isto €, do mesmo conjunto
de certezas que constituem um quadro comum de referéncia a fornecer critérios para a resolucéao

desse impasse. Todavia, ainda assim Wittgenstein considera ser possivel estabelecer um didlogo

ZCronologicamente, as anotagdes que conformam SC séo os Ultimos textos da vida do autor, escritos no periodo
compreendido entre 1949 e 1951. Wittgenstein veio a falecer em 29 de abril de 1951, apenas dois dias depois de
ter escrito as Gltimas observacBes que estdo nessa obra. Portanto, trata-se possivelmente de um trabalho em
progresso (cf. Moyal-Sharrock, 2004, p. 1) que foi interrompido por ocasido da sua morte, razdo pela qual néo teve
mais oportunidade de desenvolver melhor os temas ali dispostos. Dito isso, pode-se afirmar que as referéncias
acima constituem suas ultimas palavras a respeito de persuaséo.
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entre diferentes imagens de mundo no intento de persuadir. Quando nd&o ha um solo comum e
imagens de mundo se chocam, a persuaséo se apresenta como alternativa para a promocao de
algum grau de entendimento entre os envolvidos.

Como vimos anteriormente, o conjunto de certezas que chamamos de imagem de mundo
ndo é subjetivo — pelo menos ndo no sentido de ser uma cria¢do ou escolha individual. Certezas
sdo construcdes coletivas, 0 que denota ser a imagem de mundo uma instancia publica. Ao lado
dessa caracteristica, poderiamos acrescentar também uma certa estabilidade que, de forma
alguma, pode ser confundida como imutabilidade. Uma imagem de mundo compartilhada
mantém-se relativamente estavel no sentido de que ela oferece certa resisténcia as mudancas, o
que garante seguranga ao conhecimento que construimos a partir dela, além de ser a razéo pela
qual € transmitida as geracgdes seguintes. Todavia, a estabilidade é relativa justamente porque
ndo é imutavel. Em se tratando de uma construcédo social, as mudancgas efetivamente ocorrem,
porém, a passos lentos e de modo gradual.

Imagem de mundo n&o é uma estrutura fixa, rigida, inflexivel, mas passivel de alteracdo
pelas experiéncias compartilhadas e acumuladas ao longo do tempo (Brusotti, 2006, p.102,

traducéo nossa):

[...] o Weltbild é, pelo menos em parte, historica e culturalmente variavel: ao
menos algumas dessas evidéncias e certezas indubitaveis que constituem uma
espécie de a priori histérico — histérico justamente porque é, a0 menos,
parcialmente variavel e plural — acabam sendo questionadas.

Pressupondo que imagem de mundo pode sofrer transformacéo, mesmo que de modo
vagaroso, entdo, pode-se compreender o papel que a persuasdo desempenha nesse processo.
Quando alguém afirma que a Terra existe ha cinquenta anos, essa assercdo nao deve ser
compreendida isoladamente, mas entendida como expressdo de uma imagem de mundo, isto é,
de um pano de fundo que esta pressuposto e que torna possivel tal assercao. Sendo parcialmente
variavel e plural, essa imagem de mundo pode vir a ser modificada por um esforco de persuaséo,
pois é possivel introduzir novos elementos que possibilitem provocar uma mudanga no modo
habitual do sujeito ver o mundo que, finalmente, pode influir na imagem de mundo por ele
compartilhada.

No contexto de SC, pode-se pensar que Wittgenstein passa a considerar a perspectiva
terapéutica de persuasdo, desta vez, aplicada a situacGes que expressam o contato entre
diferentes imagens de mundo. Em vez de se deter estritamente na tarefa de propiciar a cura do
dogmatismo de posicionamentos filoséficos, o autor parece estender essa ideia a um nivel ainda

mais profundo, que aborda as certezas basicas que sustentam e estruturam um modo de



82

compreensdo do mundo e de organizacao da experiéncia. Nesse novo cenario, a persuaséo nao
se limita a dissolver mal-entendidos que estdo na raiz dos problemas filos6ficos, mas a operar
na transformacédo das certezas que condicionam a constituicdo de sentido, o exercicio da duvida
e a possibilidade do conhecimento, isto é, o terreno comum de nossas praticas a que chamamos
de imagem de mundo.

No parégrafo 97 de SC essa noc¢do € comparada a um leito de rio: “....] o leito do rio
dos pensamentos pode se deslocar” (Wittgenstein, 2023, p. 51). A analogia sugere que, no que
se refere as certezas que constituem uma imagem de mundo, hd um movimento em curso, ainda
que lento e quase imperceptivel: certezas, a depender do contexto, podem ser modificadas. Uma
certeza de hoje pode, no futuro, tornar-se uma proposicdo empirica. Da mesma forma, uma
proposicdo empirica atual pode adquirir o status de certeza e, dessa forma, integrar uma imagem
de mundo. Quando o leito do rio se desloca, € como se a imagem de mundo mudasse; ndo se
trata de uma alteracdo superficial, mas de uma transformacéo profunda que altera exatamente
aquilo que condiciona o sentido de nossas experiéncias de mundo.

Nesse contexto, 0 que podemos considerar como certo é que a persuasao, no sentido
wittgensteiniano de terapia, € capaz de promover algum grau de transformacao em imagens de
mundo porque atua também no nivel das certezas que compdem esse pano de fundo. Embora
apresentem certa estabilidade, certezas podem mudar, conforme o proprio filésofo sugere ao
considerar a possibilidade de deslocamento do rio dos pensamentos em certas circunstancias.

A persuasdo pode refletir na reorganizacdo do arranjo das certezas basicas que
constituem uma imagem de mundo, mas é preciso ter em conta que essa intervencdo nao é
explicita. Como se trata de um conjunto implicito de crencas, a persuasdo ndo age pela
apresentacdo de evidéncias diretas, mas se assemelha a uma espécie de conversdo ou
reeducacdo. Introduz-se ao interlocutor uma nova forma de se ver as coisas em que as certezas
funcionam como regra.

Se a persuaséo influi numa imagem de mundo, formado por certezas que sao implicitas,
ela também influi no deslocamento do olhar do interlocutor para modificar sua visao de mundo,
isto é, ela promove a reorientacdo do conjunto de crencas ideoldgicas ou filosoficas que sdo

mais explicitas.

3.4 Visdo de mundo (Weltanschauung)

No paragrafo 92 de SC Wittgenstein propde outro experimento imaginario, desta vez, o

caso de um rei que foi educado na crenga de que a Terra existe desde o0 seu nascimento. Trata-



83

se de uma situacdo analoga a do homem que acredita que a Terra possa existir ha apenas
cinquenta anos (cf. paragrafo 262). Em ambos os casos, o autor reflete sobre a possibilidade de
se fazer com que alguém seja levado a enxergar a realidade de um modo diferente daquele com
que foi originalmente instruido.

Contudo, no exemplo do didlogo ficticio com o monarca, o filosofo acrescenta a
seguinte observacdo: “N&do estou dizendo que Moore ndo poderia converter o rei a sua
concepgdo, mas seria uma conversdo de tipo especifico: o rei seria levado a ver o mundo de
maneira diferente” (2023, p. 50, grifo nosso). A mudanca de perspectiva — “ver o mundo de
maneira diferente” — é associada a ideia de conversdo, e ao alegar tratar-se de um “tipo
especifico”, o autor sinaliza que, nesse contexto, essa nogdo assume um significado particular.

Em vez de se referir a simples mudanca ou substituicdo de opinides ou crencas isoladas
— como o sentido tradicional de conversdo poderia sugerir — aqui, trata-se do desencadear de
uma transformacdo na forma de se compreender a realidade, uma modificacdo que opera
também no nivel do que podemos denominar de “visdo de mundo” (Weltanschauung). Por esse
conceito entende-se o sistema de crencas que sao explicitas e que, inclusive, podem tornar-se
doutrinas ou ideologias. A respeito de visdo de mundo, Hamilton afirma que Wittgenstein as
considerava de maneira pejorativa, a exemplo do cientificismo (2014, p. 130).

Considerando que a persuasdo pode provocar uma reorientacdo de perspectiva que é
radical porque é capaz de atingir as estruturas de sustentacdo de uma determinada imagem de
mundo, entdo, 0 processo que levaria o rei a ver o mundo de outra maneira, proporcionando-
Ihe uma nova visdo de mundo — pode ser compreendido também como uma forma de persuasao,
sendo este o tipo especifico de conversdo a que Wittgenstein se refere acima.

Assim, na perspectiva wittgensteiniana, pode-se entender que a persuasao opera em dois
planos distintos de sentido: no nivel da imagem de mundo (Weltbild) e no nivel da visdo de
mundo (Weltanschauung). Contudo, antes de avancarmos na analise da persuasdo enguanto
conversao, passemos a examinar o que Wittgenstein entende por esse conceito.

Em SC a nocédo de visdo de mundo é mencionada explicitamente apenas uma vez, no
paragrafo 422: “Quero dizer, portanto, algo que soa como pragmatismo. Aqui uma espécie de
visdo de mundo atravanca meu caminho” (Wittgenstein, 2023, p. 144, grifo nosso). Embora se
trate de uma ocorréncia isolada, esse trecho € significativo por expressar a relagdo do conceito
em questdo com a nogdo de imagem de mundo e, por fim, com a perspectiva de persuasdo do
autor.

Ainda no contexto da reflexdo sobre o papel das certezas, Wittgenstein se detém a

pensar, no paragrafo 421, sobre uma certeza em particular: “Estou na Inglaterra. — Tudo ao meu
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redor me diz isso” (2023, p. 144). A conviccdo de se estar em algum lugar ndo exige ser
demonstrada, pois é pressuposta e incorporada as praticas do sujeito; trata-se de uma certeza
assumida e implicita que constitui uma imagem de mundo, e ndo de um conhecimento que
demande prova ou justificagdo. O contexto ao redor fornece elementos que sustentam essa
crenca que, sendo fundamental — funcionando como condi¢do que torna possivel a prépria
constituicdo de sentido das experiéncias de mundo — esta fora do alcance da duvida. Também
em razdo da funcdo que desempenha, tal certeza dispensa ser afirmada, embora, como
reconhece o préprio filésofo, faca sentido enuncia-la em certas circunstancias (cf. paragrafo
423).

A referéncia ao pragmatismo do paragrafo 422 ndo esta a manifestar a adeséo do fil6sofo
a essa doutrina filoséfica. Wittgenstein tem o cuidado de advertir que aquilo que ele diz pode
soar pragmatico, justamente, para evitar que se faca tal confusdo. O autor ndo subscreve esse
pensamento, mas apenas busca expressar que seu interesse esta na compreensdo da dimenséao
pratica da linguagem, e ndo em propor uma fundamentacdo ultima ou justificacdo tedrica do
conhecimento. Uma certeza como a acima referida — a de se estar em algum lugar — dispensa
qualquer especulacdo filosofica; ela é simplesmente assumida como um componente
estruturante de uma imagem de mundo, o pano de fundo que nos permite nos mover em meio
as préaticas linguisticas que conferem sentido e organizam a experiéncia. E a partir dessa
observacdo — que, no fundo, aponta para a relacdo entre certeza e imagem de mundo — que
emerge o conceito de “visdo de mundo” (Weltanschauung), a medida que o filésofo afirma nao
conseguir avancar em suas reflexdes justamente porque um tipo de visdo de mundo o bloqueia.

Considerando que SC é um texto que, inserido no contexto da filosofia tardia de
Wittgenstein, retoma e aprofunda questes abordadas em investigacGes anteriores, entdo, a
compreensdo do sentido de visdo de mundo — e, consequentemente, da relacdo do conceito com
imagem de mundo e persuasdo — exige que se volte o olhar para a analise previamente
desenvolvida em IF, obra em que a nogio comeca a ser delineada. E no interior desse trabalho,
precisamente, no pardgrafo 122, que encontramos a seguinte reflexdo (Wittgenstein, 2022,
p.124):

O fato de que ndo vemos panoramicamente 0 uso de nossas palavras é uma
das principais fontes de nossa falta de compreensdo. — Nossa gramatica ndo é
propicia a uma visdo panoramica. — A apresentacdo panoramica proporciona
compreenséo, a qual consiste justamente no fato de que ‘vemos as conexdes’.
Dai a importancia de encontrar e de inventar elos intermediarios.

O conceito de apresentacdo panordmica €, para nos, de significacdo
fundamental. Ele designa nossa forma de apresentagdo, 0 modo como vemos
as coisas. (Sera isso uma ‘visdo de mundo *?) (grifo nosso).
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No trecho acima, visdo de mundo aparece em meio a um contexto marcado pela
preocupacdo metodoldgica de Wittgenstein com seu modo de filosofar; precisamente, esta
relacionada ao conceito de “visio panoramica” (Ubersicht), o qual reflete a busca por uma
compreensdo abrangente dos diferentes usos das palavras na linguagem ordinaria. Reconhece-
se aqui, novamente, um contraponto de Wittgenstein a tradicdo filoséfica que, presa ao
essencialismo e ao dogmatismo, pugna pela construcéo de teorias e de sistemas de pensamento.
com o escopo de alcancar uma ampla compreensdo das possibilidades de significagdo. Ao
contrério dessa inclinagdo, ver panoramicamente sugere a necessidade de se organizar e
estabelecer conexdes entre os diversos usos das palavras, tanto para reconhecer os elos ja
existentes quanto, quando necessario, criar novos vinculos entre eles. Ndo h& nada a ser
inventado; o que esta dado é simplesmente organizado, isto é, disposto de maneira com que se
torne visivel o que estava encoberto por confusdes conceituais.

Por meio dos "elos intermediarios”, € possivel explorar as multiplas possibilidades de
constituicdo de sentido da linguagem, ou seja, compreender e relacionar os diferentes contextos
em que o sentido se constrdi. O processo desencadeado pela visdo panoramica € crucial para a
obtencdo de clareza, pois permite ter a visdo do todo que desfaz confusdes conceituais e dissolve
problemas tipicos da filosofia tradicional.

E justamente associado & visdo panoramica — conceito que reflete a perspectiva de que
a tarefa filoséfica ndo consiste na introducdo de novos contetidos ou na proposicédo de teorias,
mas na reordenacgdo do que ja esta presente em nossas praticas linguisticas — que o autor traz a
discussdo o conceito de visdo de mundo. Wittgenstein encerra o paragrafo perguntando se a
forma panoramica de se ver ndo seria, na verdade, um modo de ver as coisas, isto €, uma visao
de mundo. A essa questdo, colocada no final do texto, o filésofo ndo responde imediatamente,
deixando-a sem resposta.

Ao nos voltarmos para a pergunta que ficou em aberto — “Sera isso uma ‘visdo de
mundo’?” — notamos que o texto a apresenta entre parénteses, sendo esse um expediente
estilistico caracteristico do autor, como observa Jodo Carlos Salles: “Vale a pena chamar a
atencdo para esse recurso tipico de Wittgenstein, que bem mereceria uma analise, de colocar
entre parénteses reflexdes de ‘segunda ordem’. Tais parénteses sugerem uma reflexdo sobre o
método ou sobre a filosofia em geral [...]” (2024, p. 123). Considerando tratar-se de uma
ferramenta deliberadamente empregada para salientar um determinado aspecto da reflexdo, a
utilizagcdo da técnica de se apresentar algo entre parénteses indica que a questdo em comento —

e, portanto, a propria nocao de visdo de mundo — esté relacionada a forma como Wittgenstein
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concebe o trabalho filos6fico, ndo como solugéo, mas como dissolugdo de problemas. Ha, aqui,
uma pausa no desenvolvimento do argumento principal do paragrafo que propicia um momento
de reflexdo sobre a possibilidade de que a visdo panoramica seja expressdo, ao fim e ao cabo,
de uma determinada maneira de se ver o mundo — isto é, de uma visdo panoramica.

Dado todo esse desdobramento, ndo se pode pensar que a pergunta de Wittgenstein seja
simplesmente retérica. Embora o autor ndo a tenha respondido, pode o leitor, por fim, chegar a
conclusdo de que ver panoramicamente € uma visdo de mundo. Na contramdo da tradi¢éo
filosofica, Wittgenstein seguiu afirmando que filosofia ndo é teoria simplesmente porque ndo
tem condicOes de explicar a realidade, ja que suas consideraces ndo sdo cientificas (cf. IF,
paragrafo 109). A filosofia ndo cumpre formular hipoteses dada a impossibilidade de testé-las,
pois isso € da alcada da ciéncia, e também ndo pode (nem deve) equiparar-se a ela.

Nos dizeres de Glock: “Wittgenstein concebia essa ideia metodoldgica como uma visao
de mundo capaz de rivalizar com a cientifica (1998, p. 375). Embora a visdo panoramica possa
configurar uma viséo de mundo, ndo nos parece ser o caso de rivalidade entre visdes de mundo
— de um lado, a perspectiva filosdfica que busca obter maior clareza conceitual e, de outro, o
modo cientifico de ver o mundo. Em vez de disputa sobre 0 mesmo campo de atuacao, o filésofo
parece ressalvar que se trata de formas distintas de compreensdo da realidade; nesse sentido,
filosofia e ciéncia sdo dominios diferentes que ndo competem nem se anulam, mas que podem
se complementar.

Talvez, no maximo, pode-se conceder que o conflito seja em relacdo a visdo de mundo
cientificista, esta sim expressamente rechacada por Wittgenstein — como vimos na segunda
secdo deste trabalho ao tratarmos de persuasdo no contexto de AC. Diante de uma posicédo
dogmatica restrita a explicacdo cientifica uma Unica possibilidade legitima de constituicdo de
sentido, a visdo panoramica orienta o olhar para o reconhecimento de outros modos legitimos
de compreensdo da realidade. Nesse sentido, pode-se pensar que a visao panoramica se opde,
ndo a visdo cientifica, mas a visdo cientificista e, ainda, ndo para disputar o lugar de
superioridade ou primazia, mas para indicar que a ciéncia é apenas uma forma de ver e de
interpretar o mundo, entre outras maneiras possiveis.

Dessa forma, Wittgenstein aponta para um espaco especifico de realizacdo da filosofia,
qual seja, o de atuar como sendo uma pratica voltada ao amplo esclarecimento das condic6es
de possibilidade do uso significativo das palavras de nossa linguagem ordinaria. A filosofia é
vista, entdo, como o trabalho meticuloso de examinar os diversos empregos linguisticos nos
variados contextos, com o objetivo de elucidar as regras que implicitamente governam o

emprego significativo da linguagem — as chamadas regras gramaticais. Nesse caso, enquanto
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atividade gramatical, a filosofia é terapéutica pois contribui para a saude do entendimento a
medida que dissolve problemas filosoficos e que abre os olhos para os sentidos que ja estdo
presentes em nossas praticas linguisticas.

A preocupagéo de Wittgenstein ora apresentada reflete, de fato, uma maneira peculiar
de se ver o mundo, um olhar filosofico que contempla a realidade a partir da prdpria linguagem,
sendo que nada pode escapar desse &mbito. Nessa perspectiva, tudo passa a ser visto sob o
prisma da linguagem, e os problemas filos6ficos s&o problemas de linguagem. E por isso que a
visdo panoramica reflete um modo de se ver as coisas e, portanto, constitui uma visédo de mundo.

A partir do pardgrafo 122 de IF, pode-se afirmar que Wittgenstein entende visdo de
mundo — conceito que, como ja vimos, também estad presente em SC — como sendo
simplesmente 0 modo como vemos as coisas. Pode significar também, no contexto do referido
texto, um modo diferente de pensar — o que Brusotti considera como "[...] um novo estilo de
pensamento” (2006, p. 110) — dado ser necessario também efetivar a transformagdo no modo
como concebemos a linguagem e a prépria filosofia. A relagcdo desse conceito com a nocao de
Visdo panoramica sugere, ainda, tratar-se de um esfor¢co em provocar tal modificacao do olhar,
redirecionando-o para reconhecer outras possibilidades de constituicdo de sentido e,
consequentemente, relativizando a posicdo dogmatica inicialmente assumida.

E precisamente para afetar a visdo de mundo do sujeito que se concentram os esforcos
da persuasdo em perspectiva wittgensteiniana. Uma visdo estreita, focada em um determinado
aspecto da realidade em detrimento de outros, ndo deixa de ser uma visdo de mundo, isto €, um
modo de ver as coisas, ainda que dogmatico e limitado porquanto apegado a um Gnico sentido.
No entanto, temos possibilidade de altera-la, e é precisamente essa possibilidade que a
persuasdo pressupde e explora. Assim, para se alcancar a visdo panoramica, capaz de
reconhecer elos intermediarios entre as diversas possibilidades de constituicdo de sentido, é
preciso mudar o estilo de pensar; e é justamente essa transformacdo no nivel da visdo de mundo
que a persuasdo busca operar.

Tendo compreendido o conceito de visdo de mundo e sua relagdo com imagem de
mundo, podemos voltar ao paragrafo 92 de SC, texto que mencionamos logo no inicio do
presente tdpico. Recordemos que, nele, o filésofo imagina um didlogo entre Moore e um
suposto rei que acredita que a Terra passou a existir com 0 seu nascimento; a partir dessa
situacdo hipotética o autor chega a concluséo de que a possibilidade de se levar 0 monarca a
ver o0 mundo de maneira diferente constitui um tipo especifico de conversdo. Como a
transformac&o de uma visdo de mundo é operada por meio de conversdo, entdo, cabe investigar

0 que, de fato, isso significa.
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A medida que se busca proporcionar a reorientagio do olhar do sujeito (no caso, o rei),
a ponto de fazé-lo ver o mundo de outra maneira, pode-se pensar nesse processo como sendo
persuasivo. Embora ndo haja, no texto, a mencdo explicita a ideia de persuasao, esse recurso
esta presente no caso. Dado o alcance desse redirecionamento — que provoca uma reorganizacao
do “pano de fundo” (imagem de mundo) pelo deslocamento das convicgBes basicas
condicionantes da constituicdo de sentido (certezas) — o rei € levado a reavaliar a sua posicao
inicial, reconsiderando-a, enquanto também pode julgar a legitimidade do ponto de vista que
Ihe é apresentado. Dessa forma, permanece em aberto a possibilidade de que o sujeito venha a
aceitar que a Terra existia muito antes de seu préprio nascimento, contrariando aquilo que
anteriormente acreditava.

Diferentemente de uma simples mudanga ou substituicdo de opinides ou crengas —
conversao em seu sentido tradicional — a persuaséo, enquanto tipo especifico de conversao, ndo
implica a troca de uma imagem de mundo por outra. A medida que opera na visdo de mundo, a
persuasdo também é capaz de provocar, no nivel da imagem de mundo, a alteracdo interna dessa
mesma imagem. Ao modificar, de alguma forma, as convicgdes fundamentais, reorganizam-se
as certezas em meio a esse quadro de referéncia e, assim, desloca-se o “leito do rio” — conforme
expressdo utilizada por Wittgenstein para designar a reconfiguracdo da prépria imagem de
mundo. Esse processo ndo é abrupto, mas gradativo, pois envolve uma lenta e progressiva
transformacéo que faz emergir uma nova maneira de se dispor diante das coisas.

O dialogo entre aquele que, de um lado, cré que a Terra existe ha bem pouco tempo e
aquele que, de outro, acredita que ela existe ha muito mais tempo, envolve muito mais do que
o simples intercambio de informac@es, opinides ou juizos. 1sso porque, ao que tudo indica, a
idade da Terra esta a desempenhar o papel de certeza basica para ambas as posicdes. Dada a
particularidade da situacdo, o seu tratamento também deve ser diferenciado.

Ao indicar que se trata de um caso especial de conversdo, Wittgenstein sugere a
necessidade de superacdo do modelo tradicional de abordagem da divergéncia em questdo — o
procedimento pautado em explicacdes baseadas em exposi¢cdes ldgico-argumentativas que
visam demonstrar teses. 1sso porque esse tipo de expediente revela-se superficial e insuficiente
para lidar com o nivel profundo de constituicdo de sentido que estd em jogo, ja que 0 caso nao
é de convencimento, mas de persuasdo.

Nessa circunstancia, a abordagem tipica da tradigdo filosofica, que se inclina a tentar
convencer o interlocutor mediante argumentos e demonstragdes, ndo pode ser bem-sucedida
porque ndo ha discordancia de opinibes, mas uma diferenca que é estrutural e profunda

porquanto envolve as certezas constituintes de uma imagem de mundo. Dessa forma, néo se
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pode simplesmente convencer alguém a respeito de algo que, para nos, é trivial (em nossa
imagem de mundo atual, a antiguidade da Terra € uma convic¢cdo fundamental, uma crenca
bésica, isto €, uma certeza que ndo comporta a duvida). Para quem compartilha de uma imagem
de mundo diferente da nossa, o que para nés € um truismo pode nao ser sequer reconhecido
como uma certeza e, inversamente, 0 que para ele é inquestionavel, isto €, fora do alcance da
davida, pode parecer-nos absurdo, pois 0 que € tido como certeza dentro de uma imagem de
mundo pode ndo ser sequer pensavel ou compreensivel dentro de outra. Assim, refutar
argumentos ou apresentar evidéncias — no intuito de convencer — ndo parecem ser estratégias
adequadas para promover a conversdo do sujeito a uma determinada concepgédo, pois, como
afirmamos antes, a divergéncia ndo se da no plano das opinies, mas das certezas.

Nesse terreno movedigo e instavel em que se movem Moore e 0 rei — dado o fato de ndo
haver certezas compartilhadas que constituissem o solo firme para o convencimento — a
persuasdo apresenta-se como via possivel para provocar a reorientacdo do olhar que se pretende
alcangar por meio desse dialogo. A conversdo a uma viséo de mundo diferente ndo se da pela
forca dos argumentos e das provas, mas pelas estratégias persuasivas que promovem o0
deslocamento do olhar do interlocutor, permitindo-lhe reconhecer outras possibilidades
legitimas de sentido distintas daquelas que inicialmente sustentava.

A persuaséo, nesse sentido, ndo se confunde com conversao religiosa. No contexto das
experiéncias religiosas, a conversao configura um processo de substituicdo de um sistema de
crencas por outro. Ao abracar uma nova fé, com sua doutrina e préaticas, o convertido abandona
certas crencas anteriores; adotando outras, ele passa a viver e a cultivar a sua espiritualidade de
acordo com nova perspectiva religiosa a que livremente se filia.

Contudo, ndo é disso que se trata no dialogo de Moore e o rei, dado que a persuasdo, na
acepcao wittgensteiniana, ndo promove a substitui¢do de crencas constitutivas de uma imagem
de mundo, como sucede no caso de crencas religiosas. Diferentemente dos contetdos doutrinais
de uma religido, que podem ser objeto de questionamento, as certezas — convicgdes basicas que
estruturam e sustentam uma imagem de mundo — ao serem pressupostas e estarem implicitas as
nossas experiéncias significativas, razao pela qual ndo se submetem a duvida. Na realidade, tais
crengas basilares sequer precisam ser formuladas, posto estarem incorporadas nas praticas
linguisticas como condic@es para a constituicdo de sentido.

Estando fora do alcance da duvida, ndo faz sentido tratar as certezas como proposi¢oes
ou opinides que pudessem ser simplesmente substituidas por outras, diferentemente do que
ocorre no dominio das experiéncias religiosas. Uma crenca religiosa estd sujeita a

guestionamento, podendo ser aceita ou rejeitada, mas ndo se verifica 0 mesmo com as certezas
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de uma imagem de mundo, j& que essas crencgas nao estdo no mesmo plano. N&o se abraca, nem
se abandona, uma imagem de mundo — como se acolhe ou se rejeita uma religido — porque se
trata do pano de fundo tacito e inquestionavel de nossas praticas significativas. Por essa razao,
a persuasdo é capaz de influir nessa realidade (na imagem de mundo) a medida que opera na
mudanca de olhar (na visdo de mundo), conferindo uma reorientagdo na forma de se
compreender o mundo e de dar-lhe sentido.

Embora compartilhem semelhangas de familia, persuasdo e conversdo religiosa nao sao
equivalentes: a primeira visa promover uma nova forma de ver e interpretar a realidade, de
maneira que o convertido — sujeito que finalmente foi persuadido — passa a considerar como
legitimas perspectivas diferentes da sua. Nao ha uma troca de imagem de mundo, ou o0 abandono
de uma imagem de mundo por outra, tal como ocorrem as substituicdes de crencas no ambito
da religido. A conversdo que a persuasao é capaz de efetuar ndo remete a adogdo de uma nova
imagem de mundo, mas a relativizacdo de posicdo dogmatica a que 0 sujeito pode estar
firmemente apegado, a fim de que ele possa considerar como legitimas outras possibilidades de
constituicdo de sentido que sé@o diferentes da sua propria perspectiva. Para tanto, a persuasdo
apela para a mobilizacdo da vontade do interlocutor — afeta a propria disposicdo do sujeito —
para possibilitar-lhe uma mudanca de olhar.

A reorientacdo na maneira de se considerar as coisas e de dar-lhes sentido reflete a
transformacéo que é operada pela persuasdo, de maneira que, gragas a esse expediente, pode o
sujeito alargar o seu horizonte de compreenséo da realidade. E nesse sentido que se pode afirmar
ser possivel levar o rei a ver o mundo de modo diferente.

Considerando a perspectiva wittgensteiniana de persuasdo como mobilizacdo da
vontade do interlocutor, podemos afirmar que o seu intuito imediato € o de modificar a visdo
de mundo do sujeito. Observando o estilo dialogal adotado por Wittgenstein em seus textos,
isso € facilmente identificavel, pois o autor estd empenhado em persuadir sua audiéncia no
intento de fazé-la ver as coisas sob diferentes perspectivas, experiéncia essa que pode ampliar
o0s horizontes de sua visao de mundo. Especialmente quanto a IF, obra que constitui 0 pano de
fundo conceitual das reflexdes epistemologicas desenvolvidas em SC, pode-se destacar o seu
carater dialogico e persuasivo, como comenta Carvalho: "N&o se trata de uma enunciacao da
verdade, mas de um didlogo no qual os interlocutores percorrem um caminho de transformacéo”
(2022, p. 351). Em vez de apresentar doutrinas ou impor uma viséo de mundo, o texto estrutura-
se de maneira que Wittgenstein, ao explorar diferentes perspectivas sobre as mais variadas
questdes em discussdo, procura persuadir 0s seus interlocutores a mudar o seu estilo de pensar.

Nesse sentido, a obra realiza 0 movimento a que se propde a persuaséo efetivar.
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Tendo discorrido sobre os dois conceitos que estdo relacionados a persuasdo no contexto
de SC, temos condicOes para esclarecer a diferenca entre ambos para, entdo, relacionar uma a
outra. Enquanto visdo de mundo (Weltanschauung) diz respeito a maneira com que o0 sujeito
interpreta a realidade, ou seja, € a maneira como ele vé as coisas, imagem de mundo (Weltbild)
refere-se ao conjunto de certezas — crengas ou convicgdes basilares — que constituem o pano de
fundo e o quadro de referéncia para a compreensdo e a interpretacao da realidade. A partir disso,
podemos considerar que uma Weltbild pode funcionar como pano de fundo implicito e
pressuposto que torna possivel a constituicdo de uma Weltanschauung.

A persuasao, no sentido de Wittgenstein, age diretamente no nivel da visdo de mundo,
sendo que essa mudanca pode levar a uma transformacédo lenta e gradual de uma imagem de
mundo se for capaz de afetar as crencas mais fundamentais, as certezas compartilhadas pelos
sujeitos que constituem o pano de fundo de seu agir no mundo. Nesse Ultimo nivel, a persuasao
opera de modo indireto; as mudancas pelas quais passa uma visao de mundo sdo capazes de
alterar, paulatinamente, a imagem de mundo de que compartilha o sujeito.

O fato de que a persuaséo atua imediatamente na visdo de mundo é ainda mais evidente

na observacdo que faz Moreno (2004, p. 302) a respeito desse processo:

O interlocutor é convidado a mudar o seu ponto de vista habitual e reconhecer
que é possivel e, sobretudo, legitimo assumir outros pontos de vista sobre a
significacdo; essa € a persuasdo gue espera obter Wittgenstein com a sua
terapia: a disponibilidade da vontade do interlocutor para pensar e reconhecer
a legitimidade de sentidos desconhecidos e, mesmo, julgados como sendo
ildgicos ou absurdos relativamente a determinados pontos de vista. Em outros
termos, o interlocutor serd convidado a deixar-se persuadir de que sao
meramente convencionais as fronteiras categoriais com que trabalha o seu
pensamento, ao apreciar, dialogicamente, através de descri¢bes de diferentes
usos de palavras, as indefinidas possibilidades expressivas da linguagem —
possibilidades imprevisiveis a priori, na medida em que sdo indissociaveis de
formas de vida, tais como comer, beber, andar, mas, também, falar, contar
estorias, perceber, pensar, etc.

A mudanca do ponto de vista habitual do interlocutor sugere a modificacéo de sua visao
de mundo que a persuasdo espera operar. Ampliando-a, outros sentidos passam a ser
considerados como legitimos, e isso porque a persuasdo, no sentido terapéutico, é capaz de
mobilizar a vontade do sujeito para que ele mesmo se incline a considerar outras perspectivas
diferentes da sua. A visdo de mundo é transformada e, se isso afetar as certezas, entdo, essa
mudanca também se torna capaz de influir na alteracdo da imagem de mundo de que

compartilnam os sujeitos, ainda que, nesse caso, 0 processo seja mais lento.
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3.5 Pessoa razoavel (verniinftige Mensch) e persuasao

Em SC encontramos a expressao “pessoa razoavel” (vernunftige Mensch) que denota
uma no¢do que também estd relacionada a perspectiva de persuasdo de Wittgenstein. Em
oposicao ao cético, para o qual tudo é passivel de davida, o fildsofo invoca a figura do homem
ou pessoa razoavel para levar o didlogo até o limite do absurdo, demonstrando que certas
davidas, quando levadas ao extremo, perdem o sentido e desestabilizam o conhecimento
produzido pelo fato de minarem as certezas que sdo os fundamentos que o justificam. Por
“pessoa razoavel” entende-se aquele que ndo levanta duvidas onde elas ndo tém sentido, ao
contrério do cético, que questiona até mesmo o que esta fora do alcance da davida. Ao duvidar
de certezas, o cético ndo esta sendo razoavel, como adverte o fildsofo no paragrafo 220: “Uma
pessoa razoavel ndo tem certas duvidas” (Wittgenstein, 2023, p. 86). Razoavel é, portanto, o
sujeito que reconhece os limites da davida e que, quando questiona algo, ele o faz de modo
justificado.

A razoabilidade (Vernunftigkeit) — traco central da figura em comento — decorre do
reconhecimento e da aceitacdo das certezas indubitaveis que estruturam uma imagem de mundo
e que, a partir dela, possibilitam a constituicido de diferentes visdes de mundo.
Consequentemente, tanto a duvida quanto a justificacdo tém limites, sendo esses dados,
justamente, por essas crencas ou conviccdes basilares — as certezas — que justificam e
fundamentam o nosso conhecimento da realidade.

Wittgenstein sustenta que somente faz sentido duvidar dentro de um sistema de certezas
previamente dadas e aceitas, como consta no paragrafo 115: “Quem quisesse duvidar de tudo
sequer chegaria até a davida. O proprio jogo do duvidar ja pressupde a certeza” (Wittgenstein,
2023, p. 57). Isso significa que, na pratica, a duvida radical e absoluta é inviavel, pois se tudo
fosse posto em questdo, entdo, o ato de duvidar ndo poderia ocorrer. O exercicio da contestacéo
exige que se parta de algum lugar, de um ponto de apoio que ofereca condi¢cdes para o duvidar,
um terreno que oferece firmeza que somente as certezas (ou “segurangas”) podem proporcionar.

Além de reconhecer os limites da ddvida, a pessoa razoavel também ndo é dogmatica e,
por isso, abandona a pretensdo da tradicdo filoséfica de conferir um fundamento ultimo para o
conhecimento. Wittgenstein concebe que a justificacdo também tem um fim, ndo sendo possivel
justificar infinitamente, como afirma no paragrafo 192: “E claro que ha justificagdo; mas a
justificagdo tem um fim” (2023, p. 78). Toda justificacdo se apoia em algo e, se formos levar
ao extremo essa tarefa, entrariamos em um regresso infinito que, assim como a ddvida radical,

também nos paralisaria. O fim é dado pelas certezas que, por sua vez, dispensam justificacéo.
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Tais certezas estdo pressupostas as nossas praticas, € 0 caso de “fazer contas”,
mencionado no pardgrafo 212, serve para ilustrar essa situacdo: “Por exemplo: em certas
circunstancias, consideramos uma conta como suficientemente checada. O que nos da direito a
isso? A experiéncia? Sera que ela ndo poderia nos enganar? Em algum ponto precisamos por
fim as justificacOes, e resta entdo a proposicdo: é assim que fazemos contas” (Wittgenstein,
2023, p. 84). A prética sustenta que a conta esta certa, e isso € suficiente para resolvermos os
problemas cotidianos da vida. Reconhecemos e confiamos no resultado para seguir adiante, sem
nos paralisarmos pela duvida se o célculo estd mesmo correto nem pela necessidade infinita de
revisa-lo porque € simplesmente assim que agimos.

Com isso, pode-se dizer que sua razoabilidade denota uma posi¢cdo intermediaria entre
dois extremos, como observa Bento Prado Janior (2021, p.6):

No contexto de Sobre a Certeza, de todo modo, a ideia de Vernunftigkeit
(razoabilidade) é sempre contrastada com a de hybris filoséfica, com o desejo
por um fundamento ultimo, seja mediante o exercicio metédico-metafisico da
davida, seja pela promocdo cognitivo-metafisica das “verdades” do senso
comum; em outras palavras, ela esta sempre em oposicao a Descartes e Moore
(traducdo nossa)

O autor destaca que o sujeito razoavel se contrapde a duas tendéncias influentes da
filosofia — o ceticismo radical e 0 dogmatismo — que sdo representadas, respectivamente, por
pensadores da tradicao filosofica como Descartes e Moore. Em Ultima analise, a razoabilidade
apresenta-se como uma forma de resisténcia a presuncdo ou arrogancia extrema da filosofia
(hybris) de que pode, por um lado, por tudo em suspenso e, de outro, justificar tudo mediante
fundamentos altimos. Trata-se de uma atitude equilibrada que, ao evitar extremos, apresenta-
se como um ponto intermediario entre o cético e o dogmatico.

O papel desempenhado por essa figura, no ambito das discussdes de SC, repercute
diretamente na compreensdo da perspectiva wittgensteiniana de persuasao pelo fato de estar
relacionada aos conceitos de imagem de mundo e de visdo de mundo. Ao nédo levantar ddvidas
desnecessariamente, a pessoa razoavel mantém-se firme no solo comum que fundamenta as
suas praticas, isto €, compartilha de uma mesma imagem de mundo — o que facilita o dialogo e
o0 consenso. O sujeito reconhece e aceita as certezas e, a partir delas, opera sobre esse pano de
fundo, por entender que se trata de uma estrutura que sustenta e confere sentido as suas
experiéncias.

Por outro lado, ao ndo adotar uma posi¢ao dogmatica, ele ndo se encerra em uma Vvisao

de mundo rigida. Ao contrario, admite que sua posicéo inicial também pode ser relativizada, o
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que permite vislumbrar a legitimidade de outras possibilidades de constituicdo de sentido.
Assim, embora ndo exerca desmedidamente a ddvida, a pessoa razodvel mantém-se aberta a
possibilidade de mudanca na maneira de ver e de interpretar o mundo, justamente por nao se
apegar a sua visao de mundo como sendo a Unica legitima — e por reconhecer que imagens de
mundo podem ser modificadas, ainda que de modo lento e gradual.

Ao que parece, 0 sujeito razoavel parece funcionar como um paradigma no interior da
reflexdo epistemoldgica de SC, pois representa a posicao de equilibrio que a persuasdo, na
perspectiva de Wittgenstein, busca promover. Uma pessoa que ndo é razodvel ndo se deixa
convencer pela forgca de argumentos e demonstragdes; assim, para trazé-la a razoabilidade, é
necessario movimentar estratégias persuasivas para que se provoque uma transformacéo em sua
maneira de ver o mundo.

Sob essa perspectiva, a persuasdo pode ser vista como um meio de conduzir a pessoa
ndo razoavel a razoabilidade, entendida aqui como a aceitagdo inconteste das certezas
fundamentais que sustentam uma imagem de mundo e que ndo séo objeto da duvida, bem como
0 reconhecimento dos limites da justificacdo. O objetivo é mobilizar a sua vontade para fazé-lo
ampliar a sua perspectiva e compreensdo da realidade e, assim, relativizar a sua postura

dogmatica.

3.6 Demais ocorréncias de persuasao em SC

Para encerrarmos a exposicdo sobre a perspectiva wittgensteiniana de persuasao no
contexto de SC, resta-nos tecer algumas consideracdes a respeito das duas outras ocorréncias
do termo “persuasdo” na obra. O segundo excerto a tratar desse tema ¢ o paragrafo 612
(Wittgenstein, 2023, p. 202):

Eu disse que iria ‘combater’ o outro, — mas sera entdo que ndo lhe ofereceria
razbes? Certamente; mas qual o alcance delas? No fim das razBes esta a
persuasdo. (Pense no que acontece quando 0s missionarios convertem 0s
nativos.) (grifo do autor).

O fragmento acima aborda dois pontos ja tratados nos topicos anteriores, a saber, a) a
diferenca entre convencimento e persuasdo e, b) a ideia de persuasdo como conversdo. Sobre o
primeiro ponto: o convencimento pode ser alcancado pela exposicdo de razdes, isto é, por
argumentos e provas, mas ha um limite para isso. As razbes tém alcance limitado quando
esbarram na situagcdo em que os sujeitos ndo compartilham de uma mesma imagem de mundo,

pois 0 reconhecimento e a aceitacdo das certezas que constituem esse pano de fundo séo
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condicBes prévias para a constitui¢do de sentido de uma argumentacéo. Sem esse solo comum,
as razBes poderiam soar absurdas para o interlocutor, ja que ele tenderd a compreendé-las a
partir de sua prépria imagem de mundo e, portanto, fora do contexto de sentido em que foram
originalmente concebidas.

Lembremo-nos de que Wittgenstein adverte que a duvida pressupe a certeza. Para que
haja convencimento, é necessario que exista, ao menos, um minimo de acordo entre as partes
envolvidas no dialogo quanto as certezas que tornam possivel, até mesmo, o exercicio da
davida. Ha um limite para o oferecimento de razdes, que é atingido quando se esbarra na
diferenca entre imagens de mundo, ja que as certezas somente fazem sentido no interior da
imagem de mundo de que fazem parte, a medida que, nesse contexto, desempenham a funcéo
de condicionantes da producdo de significagdo — como pressupostos ndo questionaveis que
sustentam o sentido de nossas expressdes linguisticas. Onde ndo se compartilham as mesmas
certezas, a estratégia de se empregar razoes deixa de ser razoavel simplesmente porque elas ndo
sdo compreensiveis para o interlocutor, sendo esse 0 ponto de inflexdo em que entra em cena a
persuasao.

Quanto ao segundo ponto: a men¢do de Wittgenstein ao que ocorre quando missionarios
convertem nativos pode levar a compreensao de que a persuasdo pode ser explicada pela ideia
de conversdo. De fato, podemos considerar persuasdo como conversdo; todavia, devemos ter o
cuidado de salientar que, na verdade, se trata de um tipo especifico, como o filésofo afirma no
paragrafo 92, pois ndo envolve a adocao de nova imagem de mundo, mas na ampliacao da visao
de mundo do interlocutor.

Por fim, a terceira ocorréncia de “persuasao” em SC encontra-se no paragrafo 669
(Wittgenstein, 2023, p.219):

A proposi¢ao “Nao posso estar errado quanto a isso” € certamente usada na
pratica. Mas podemos colocar em divida se ela deve ser entendida em sentido
totalmente estrito ou se, em vez disso, ela é um tipo de exagero, talvez usado
apenas para o proposito de persuasao.

Aqui, persuasdo é tratada de forma secundaria, ja que o texto reflete, primeiramente,
sobre as possibilidades de interpretacdo de um enunciado em particular, para entdo cogitar o
seu eventual uso com finalidade persuasiva. O autor considera que o enunciado do tipo “N&o
posso estar errado quanto a isso” pode, simplesmente, assumir um papel pratico em nossa
linguagem cotidiana, quando, por exemplo, se deseja enfatizar a certeza sobre algo.

No entanto, a filosofia tende a pér em questéo o sentido desse tipo de expressao e acaba,

ndo raras vezes, oferecendo explicacfes que se distanciam do real significado que lhes é
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conferido pelo seu uso efetivo na linguagem ordinéaria. Ao recordar que a linguagem pode
desempenhar uma fungdo pragmaética — como falar com énfase, reforcar uma convicgéo,
exprimir uma ideia ou mesmo persuadir — 0 autor parece estar a dirigir o nosso olhar para o
emprego efetivo da linguagem, reafirmando, dessa maneira, seu esfor¢co de reconduzir os
conceitos do uso metafisico para o uso cotidiano, como afirmado no paragrafo 116 de IF.

Embora a persuasdo ndo seja tratada como tema central da reflexdo desenvolvida no
trecho acima, ela é considerada como um possivel efeito do funcionamento pratico da
linguagem, na medida em que se admite 0 uso de expressdes enfaticas com fins persuasivos.
Isso parece reforcar a ideia de que a compreensdo wittgensteiniana de persuasdo é um
desdobramento da perspectiva linguistica e filos6fica do autor. A persuasdo emerge de nossas
praticas linguisticas como recurso disponivel a provocar mudanga na maneira de se ver o
mundo.

Das trés passagens de SC que tratam explicitamente de persuasdo, o paragrafo 262
apresenta-se como o texto que mais oferece subsidios para a compreensdo dessa no¢ao no
contexto da obra. Isso porque relaciona persuasdo com dois niveis de sentido: explicitamente,
com imagem de mundo e, de modo implicito, com visdo de mundo.

De modo direto, por persuasdo podemos redirecionar o olhar do outro, fazendo-o ver de
diferentes maneiras, 0 que significa provocar uma mudanca em sua visdo do mundo. No
entanto, essa influéncia pode alcancar um plano ainda mais profundo, que subjaz a superficie
em que estdo as visdes de mundo. As certezas fundamentais que formam e sustentam imagens
de mundo também podem ser modificadas, o que ¢ capaz de alterar o proprio “leito do rio”, isto
é, a imagem de mundo de que sdo parte. Assim, na auséncia de um solo firme — isto &, de
pressupostos compartilhados que promovam 0 convencimento por argumentacdo e
demonstracdo — a persuasdo entra em cena como alternativa que viabiliza o dialogo entre
sujeitos que ndo compartilhnam o mesmo pano de fundo que confere sentido as suas experiéncias

de mundo.
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4 PERSUASAO COMO PRATICA FILOSOFICO-TERAPEUTICA

Na presente secdo, analisaremos a perspectiva de persuaséo de Wittgenstein, tal como a
interpretamos, sob um enfoque prético, a fim de evidencid-la como uma prética filosofico-
terapéutica. Abordaremos os recursos estilisticos retoricos que sdo mobilizados pelo préprio
filosofo em seus textos — identificados por nds como técnicas persuasivas, que denominamos
“artes de persuasao” — 0S quais mostram a persuasdo como traco distintivo da atividade
filosofica wittgensteiniana.

Embora as referéncias explicitas a persuasao sejam poucas, € possivel identificar, em
diversas passagens, o exercicio efetivo dessa préatica por parte de Wittgenstein. Em diferentes
momentos, o filosofo emprega expedientes aptos a promover o deslocamento do olhar e a
reorientacdo de perspectivas, 0 que possibilita, em ultima analise, a relativizacdo da atitude
dogmatica do interlocutor, isto é, a cura do dogmatismo.

Dessa maneira, em Wittgenstein encontramos ndo apenas uma concepg¢ao de persuaséo
— gue sustentamos ter sentido terapéutico — mas tambem sua aplicacdo pratica ao longo de suas
incursdes filoséficas. O autor ndo apenas reflete sobre persuasdo e desenvolve algumas
consideracfes que, como vimos, sdo breves e pontuais, como também procura persuadir: 0
filosofo busca exercer esse efeito sobre o0 sujeito com quem dialoga — o interlocutor ou leitor -

0 que indica que a persuasao €, de fato, um traco caracteristico de sua filosofia.

4.1 “Artes de persuasdo”: técnicas persuasivas em Wittgenstein

Até o momento, dedicamo-nos a apresentar a perspectiva de persuasdo que
identificamos nos textos de AC e SC como pratica terapéutica, e ndo como mera estratégia
argumentativa. Em outras palavras, ndo se trata de um instrumento retorico destinado a
convencer o interlocutor; antes, trata-se de um esfor¢o voltado a reorientacdo do olhar e a
promocdo de uma mudanca de perspectiva.

A persuasao se volta, especialmente, a dissolucdo de imagens dogmaticas, cuja rigidez
estd na base das confusGes conceituais presentes em nossa linguagem. Nesse contexto,
pretende-se desfazer o encantamento provocado por formas cristalizadas de ver, a fim de fazer
com que 0 sujeito, ao relativizar sua posigdo inicial dogmaética, possa reconhecer outras
possibilidades legitimas de constitui¢do de sentido.

No entanto, é preciso reconhecer que a persuasdo — enquanto tentativa de mobilizacéo

da vontade do interlocutor para que veja de outro modo — é uma tarefa complexa, pois pode
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envolver o uso de diferentes recursos capazes de provocar esse deslocamento do olhar. O
manejo de alguns instrumentos revela-se Util ao exercicio da persuaséo, e o proprio Wittgenstein
oferece exemplo disso ao recorrer, de maneira contumaz, a essas ferramentas no intuito de
provocar no interlocutor a mudanca de perspectiva.

Tendo procurado dar visibilidade a um tema marginalizado na literatura filosofica, e
defendido uma interpretacdo de persuasdo com sentido terapéutico — o que se coaduna com
prépria concepcdo de linguagem e de filosofia de Wittgenstein — voltamo-nos agora a
identificacdo, nos proprios textos do autor, dos diferentes meios por ele utilizados para
persuadir. Aos recursos mobilizados por ele para a execucdo desse intento chamamos de
técnicas (ou habilidades) persuasivas.

Wittgenstein rejeita 0 modo tradicional de se argumentar, baseado em demonstragdes
que visam convencer o interlocutor a aceitar uma tese ou um ponto de vista especifico. Paraele,
a filosofia ndo consiste em demonstrar ou provar, pois € um exercicio que atua no olhar do
sujeito: uma pratica terapéutica que o liberta de confusbes conceituais e que abre a sua Vvisdo
para sentidos distintos igualmente legitimos. Essa perspectiva se manifesta em sua escrita e, por
isso, € possivel reconhecer, em diversas passagens, que o autor busca, de algum modo, provocar
0 deslocamento da atencdo para diferentes perspectivas, para possibilidades diversas de
constituicdo de sentido.

A persuasdao em Wittgenstein € operativa porque atua na pratica e produz efeitos
concretos no interlocutor. Para tanto, ela envolve a aplicacao diligente e deliberada de recursos
estilisticos que, por sua vez, também sdo retdricos — tais como exemplos, analogias, repeticoes
e a exploracdo de diferencas — que, a depender do contexto, visam fazer emergir novas
perspectivas. Nesse movimento, até mesmo a terapia conceitual — voltada a elucidacdo dos usos
da linguagem — acaba servindo ao propdésito de persuadir.

Esses expedientes constituem, antes de tudo, recursos estilisticos de Wittgenstein,
ligados a maneira particular como ele expressa suas ideias e conduz suas discussdes. A0 mesmo
tempo, reconhecemos que eles exercem efeito persuasivo, pois o filésofo os utiliza para
reorientar o olhar e relativizar posi¢cfes dogmaticas. Por isso, consideramos essas técnicas ou
habilidades como recursos estilisticos retoricos, pois manifestam o estilo de escrita de
Wittgenstein e atuam persuasivamente.

Ao identificarmos os diferentes recursos estilisticos retdricos empregados por
Wittgenstein, buscamos evidenciar que a persuasao, em sua filosofia tardia, se manifesta como
uma pratica efetiva, incorporada em seu proprio exercicio filos6fico. Sua retdrica distingue-se

da retdrica tradicional, pois ndo visa convencer o interlocutor por meio de demonstragdes, mas
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a persuadi-lo, ou seja, a leva-lo a enxergar as coisas de uma outra maneira. Trata-se, portanto,
de uma retdrica que € terapéutica e transformadora, e ndo tedrica ou doutrinaria; é nesse sentido

que Wittgenstein mobiliza as suas técnicas persuasivas.

4.1.1 Artes de persuasdo (Uberredungskiinste)

A concepcgao wittgensteiniana de persuasdo, compreendida em seu sentido terapéutico,
ndo busca a vitdria sobre o interlocutor em uma discussdo, mas promover uma mudanga
profunda na maneira de ver o mundo. E nessa direcdo que o fildsofo mobiliza as técnicas
persuasivas a sua disposicdo. Nesse contexto, a persuasao possui um carater eminentemente
dialégico, e ndo conflitivo. Seu pensamento se constroi a partir do dialogo, e ndo pelo embate
entre opositores.

Ha&, no entanto, uma passagem que, a primeira vista, parece sugerir que a persuasao
envolveria uma dimenséo conflitiva. Trata-se do paragrafo 612 de SC, ja mencionado na se¢ao
anterior, em que o filosofo afirma: “Eu disse que iria ‘combater’ o outro”. Contudo, o termo
“combater” ndo deve ser interpretado em sentido beligerante, como se houvesse uma disputa
entre teses, 0 que é caracteristico dos debates filosoficos tradicionais. Deve-se considerar que,
para Wittgenstein, a filosofia ndo é um campo de embate entre teorias, no qual vence aquele
que apresenta os melhores argumentos e demonstracdes da tese que defende. Em vez disso, ao
concebé-la como um exercicio que visa o esclarecimento dos usos significativos da linguagem,
evidencia-se, entdo, a disposi¢do do filosofo em empregar diversos recursos para persuadir.

Portanto, ao afirmar que “combateria” o outro, Wittgenstein se dispGe a enfrentar
imagens dogmaticas, ndo para derrotar um “adversario”, mas para provocar uma reorientacdo
terapéutica do olhar do interlocutor. Nesse espirito de esforco ativo, o fildsofo ndo busca vencer
o0 outro, mas mobiliza-lo a reconhecer a legitimidade de diferentes perspectivas, pois sua disputa
ndo é contra pessoas, € sim contra imagens que direcionam o0 pensamento para um unico
sentido. Por isso ndo ha opositores ou adversarios a combater, mas interlocutores com quem
dialogar.

Motivado por essa disposicdo ao didlogo, vemos um autor que, em suas reflexdes,
inclina-se as pessoas no intuito de lhes oferecer alguma palavra que contribua para orienta-las
nos caminhos do pensamento. E o que se depreende de um registro datado de 1931 de Cultura
e Valor?® (Wittgenstein, 2020, p. 43):

2Doravante CV.
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A linguagem arma a todos as mesmas ratoeiras; € uma imensa rede de
caminhos transviados facilmente acessiveis. E assim vemos 0s homens, um
apos outro, a andar pelos mesmos caminhos, e ja sabemos onde é que fardo
um desvio, onde continuardo a andar em frente sem reparar na bifurcacao, etc.
O que tenho de fazer é, portanto, erigir postes de sinalizagdo em todas as
bifurcacbes em que h& caminhos errados, de modo a ajudar as pessoas perto
dos locais perigosos.

Esse trecho evidencia que Wittgenstein, hd muito tempo, ndo tencionava impor sua
perspectiva aos interlocutores. Em atitude de abertura ao outro, o filésofo ndo busca impor
argumentos, mas provocar uma mudanca, uma reconfiguracdo, no olhar dos sujeitos por meio
do didlogo. Nesse sentido entende-se o seu objetivo de erigir postes de sinalizacdo para que 0s
proprios sujeitos reconhecessem os desvios em que estavam incorrendo.

Sem interesse no conflito, o fildsofo procurava estabelecer pontes e, para isso, procurava
manter um dialogo que fosse Util e proveitoso. E dessa disposicdo dialdgica que emerge o
carater terapéutico da sua filosofia, e € com esse espirito que podemos compreender as
diferentes técnicas ou habilidades da persuasdo que o filésofo empregou ao longo de seus
textos, isto €, como postes de sinalizacdo que auxiliam o interlocutor a reconhecer desvios.

Em sintonia com sua abordagem persuasiva, o proprio filosofo apresenta uma expressao
mais apropriada para nomear o conjunto de recursos que utiliza para persuadir. Em OFM
encontramos a seguinte observacdo: “‘A demonstracdo esta |4 apenas para nos persuadir? —
Mas ela sé nos persuade a acreditar no que é verdade!” Sim, que estas artes de persuasdo sejam
bem-sucedidas parece ser o critério desta «para esta» verdade. // Critério para que a proposicao
seja verdadeira” (Wittgenstein, 2022c, p. 621, grifo nosso). Wittgenstein emprega “artes de
persuasio” (Uberredungskiinste®®) para designar as técnicas ou habilidades utilizadas para
persuadir. A expressdo esta no plural justamente para denotar a variedade desses recursos a
disposicéo do filosofo.

A persuasdo, entendida como pratica terapéutica, busca curar o dogmatismo. No
entanto, somente o dialogo é capaz de fazer alguém vir a se reconhecer como enfermo. Por isso
a expressdo “artes de persuasdo” revela-se apropriada para designar as técnicas ou habilidades
persuasivas no horizonte filoséfico de Wittgenstein. Tais instrumentos pressupdem uma relacéo
dialbgica entre as partes, afastando-se da logica da imposicdo ou da postura combativa

frequentemente associadas a retorica tradicional.

%00 termo também pode ser traduzido como “habilidades de persuasdo" ou "técnicas de persuasio".
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Wittgenstein apresenta uma variedade de métodos persuasivos em seus didlogos. Assim
como ndo h&d uma Unica terapia, mas uma multiplicidade de abordagens e estratégias
terapéuticas, o autor nos mostra que ha varias técnicas e habilidades que podem ser aplicadas
nesse contexto. A exposicdo desses instrumentos tem o escopo de evidenciar que Wittgenstein,
de fato, utiliza a persuaséo em sua filosofia, porém de maneira radicalmente distinta da retorica
tradicional. Isto posto, passamos agora a analise de algumas artes de persuasao presentes em

seus textos.

4.1.1.1 Anélise gramatical (terapia conceitual)

Embora a persuasdo seja reconhecida como uma terapia com imagens, ndo devemos
subestimar o potencial que tem a analise gramatical, ou terapia conceitual, como ferramenta
persuasiva. 1sso porque ainda que ambas as terapias atuem em niveis distintos de constitui¢éo
de sentido — conceitos e imagens — 0s processos se complementam. Porém, como a analise da
gramatica do uso das palavras é capaz de persuadir?

Os conceitos com 0s quais operamos, quando submetidos a investigacdo gramatical,
expressam usos significativos em um contexto constituido por imagens de diferentes aspectos
da realidade. Se o significado de um conceito deriva de seu uso, entdo seu padrdo de correcao
é determinado por essas mesmas imagens. Recordemos que na secdo anterior discorremos
brevemente que enquanto os conceitos sao definidos pelo uso das palavras, as imagens podem
ser compreendidas como perspectivas, abordagens, ideias ou concepcdes, isto €, como modos
de se considerar as coisas. Imagens funcionam como um quadro de referéncia que estrutura e
molda a maneira como compreendemos algo.

Quando efetuamos a analise gramatical de um conceito, entramos em contato com
imagens que, nesse caso, consistem em perspectivas a respeito de elementos extralinguisticos
tais como forma(s) de vida, costumes, habitos e instituicdes que orientam a aplicacdo das
palavras em cada jogo de linguagem. Portanto, cada uso conceitual esbarra, indiretamente, em
uma imagem ou diferentes imagens que constituem a sua significacao.

Com isso se quer manifestar 0 seguinte: “[...] as proprias imagens ‘fazem parte’,
legitimamente, dos jogos de linguagem, uma vez que exercem funcdes importantes em nossa
vida” (Moreno, 1995, p; 40). N&o h& jogo de linguagem — 0 emprego de conceitos —sem relacdo
com imagens. A abordagem wittgensteiniana da terapia conceitual, no intento de elucidar as
regras que orientam o uso das palavras nos jogos de linguagem para desfazer confusdes

conceituais, tem também o conddo de desfazer mas interpretacGes, perspectivas equivocadas,
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ou seja, de mostrar a inadequacdo de algumas imagens que podem ser desviantes por ndo
colocarem as questdes em seus devidos lugares. A terapia conceitual, em especial, tem o poder
de desestabilizar imagens rigidas e dogmaticas para abrir espaco a novas formas de
compreenséo.

Um exemplo do modo como a andlise gramatical opera para persuadir encontra-se no
paréagrafo 59 de IF (Wittgenstein, 2022a, p. 67):

“Nomes designam apenas o que ¢é elemento da realidade. O que ndo pode ser
destruido; o que permanece 0 mesmo em toda mudanga.” — Mas 0 que é isso?
— Nos certamente ja o tinhamos em mente enquanto falavamos a frase! Ja
exprimiamos uma representacdo completamente determinada. Uma
determinada imagem que queremos empregar.

A expressdo do interlocutor, que esta entre aspas, manifesta a ideia de que um nome (na
linguagem) designa um objeto (no mundo), sendo esse objeto o significado do préprio nome, o
que reflete a concepcéo referencialista de linguagem que Wittgenstein procura mostrar como
sendo limitada. Nesse caso, porém, acrescenta-se ainda uma afirmag@o mais contundente, a de
que existe um nucleo duro da realidade, algo que simplesmente ndo pode ser destruido nem é
passivel de mudanca, o que vem a ser propria esséncia do objeto. Consequentemente, para o
interlocutor, é apenas sobre essa “substancia” que recai a designagdo por nomes.

Diante de uma posicédo essencialista e dogmatica assertiva, o fildsofo passa a relativiza-
la, com o intento de mostra-la como sendo uma imagem entre tantas outras possiveis, em vez
de se tratar de uma descricdo de fato propriamente dita. Na continuidade do mesmo paragrafo,

Wittgenstein passa a desconstruir essa imagem dogmatica (Wittgenstein, 2022a, p. 67):

Pois a experiéncia ndo nos mostra esses elementos. O que vemos Sao partes
constituintes de algo composto (uma poltrona, por exemplo). Dizemos que 0
encosto é uma parte da poltrona, ele préprio, por sua vez, composto de
diferentes ripas de madeira; ao passo que um pé é uma parte constituinte
simples. Vemos também um todo que se altera (é destruido) enquanto suas
partes constituintes permanecem inalteradas. Esses sdo 0s materiais a partir
dos quais produzimos aquela imagem da realidade.

Apo6s decompor um objeto qualquer — no caso, uma poltrona — mostrando as partes que
podem ser divididas ainda mais, o que revela ndo haver esse ndcleo essencial de que acredita o
dogmatico, Wittgenstein parece ironizar o seu interlocutor ao dizer que, no final das contas, séo
essas pequenas partes (encosto, ripas de madeira, pés...) que, de fato, existem, e que ainda
poderiam ser decompostas. Com isso se identifica o seguinte movimento retorico do filosofo:

com a anélise gramatical ele esta a persuadir o interlocutor a ver quéo limitada é a concepgao
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referencialista de linguagem, que privilegia 0 modelo designativo em detrimento da variedade
de fungdes assumidas pela linguagem.

Nesse paragrafo Wittgenstein ndo se deteve em analisar especificamente a gramatica do
conceito “nome”, mas o seu didlogo tem o potencial de persuadir o dogmatico de que a sua
posicdo é equivocada. Ao menos € de se reconhecer o seu intento de possibilitar o dialogo para
que se proceda, efetivamente, a investigacdo gramatical do uso dessa palavra em cada jogo de
linguagem. O que nos interessa, nesse ponto, € mostrar a relacdo entre terapia conceitual e
terapia de imagem: ao se proceder a analise gramatical, abre-se espaco para a possibilidade de
cura da imagem dogmatica e desviante que esta na base de mal-entendidos, como € o caso da
concepcao referencialista.

Em outros momentos, Wittgenstein procede a terapia conceitual para proporcionar a
cura de uma imagem da linguagem. Ao apresentar diversos usos das palavras nos jogos de
linguagem, ele procura nos persuadir de que a designacdo de objetos — absolutizada pela
concepcao referencialista como sendo a Unica funcao da linguagem — &, na verdade, apenas um
uso possivel da linguagem entre tantos outros.

Ademais, a terapia conceitual, que pode ser sintetizada naquilo que Glock chama de
conselho metodologico de Wittgenstein — “Nao pergunte pelo significado, pergunte pelo uso”
(1998, p. 360) — no escopo de orientar a investigacado sobre significados em direcdo ao emprego
cotidiano das palavras, tem também a capacidade de afetar imagens cristalizadas e nunca antes
colocadas em questdo. Esse também é um modo de se empregar a analise gramatical como o
objetivo de persuadir, o que € um intento realmente transformador, como reconhece Marcelo
Carvalho (2022, p.351):

O leitor das Investigacdes filosoficas se reconhece, desde o inicio do texto,
como parte do livro que percorre: o texto ndo pretende enunciar como opera a
linguagem ou alinhar argumentos contra seus adversarios. Ele se atribui o
papel muito mais circunstancial e delicado de revisitar com o leitor a maneira
como compreendemos a linguagem e ajuda-lo a se desfazer de suas ilusdes e
preconceitos. N&o se trata de uma enunciacdo da verdade, mas de um dialogo
em que os interlocutores percorrem um caminho de transformacédo (grifo do
autor)

Se a abordagem linguistica de Wittgenstein visa desfazer confusdes conceituais, deve-
se ter em conta que, com essa medida, ela também atinge ilusdes e preconceitos, vale dizer, as
imagens subjacentes aos conceitos e que até mesmo intermediam a relacdo do sujeito com a
realidade, como um par de Oculos colocados diante de seus olhos. Nesse sentido, o

comprometimento com a linguagem ordinaria proporciona o desfazimento de qualquer
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possibilidade de envolvimento com proposta de cunho metafisico, como as imagens legadas

pela tradicdo filosofica.

4.1.1.2 Exemplos

O emprego de exemplos, embora seja uma arte de persuasdo, ndo € uma estratégia
exclusiva de Wittgenstein, e, quando ele o utiliza, nem sempre o faz com a intencdo de
persuadir. No entanto, encontramos no autor a possibilidade de usar exemplos como técnica ou
habilidade persuasiva.

Como exemplos podem persuadir? Ha diversas maneiras de fazer isso, entre as quais
estd a capacidade de ilustrar usos diversos da linguagem, o que viabiliza explorar outras
possibilidades de significados. Nesse processo, novas e diferentes perspectivas emergem, o que
pode ser capaz de mobilizar a vontade do interlocutor para se inclinar a relativizar sua posicao
dogmatica a fim de reconhecer a legitimidade de sentidos diferentes dos seus.

Um claro emprego de exemplos para fins de persuasdo é o proprio texto de IF, como
ressalta Marcelo Carvalho (2022, p.350-351):

Ao colocar a citacdo de Agostinho no inicio do livro, Wittgenstein pode
desdobrar seu texto de maneira puramente “negativa”, investigando e
desmontando as concepcdes associadas a descricdo do aprendizado da
linguagem proposta por Agostinho, sem que seja necessario afirmar nada
como sendo a “natureza” da linguagem. O texto pode se articular como uma
série de argumentos e exemplos contra Agostinho, delineando, por certo, uma
concepc¢do sobre a linguagem, mas que s6 se revela ao leitor como uma
imagem lentamente esculpida, que se vislumbra a cada vez que uma lasca de
pedra € retirada.

Sem qualquer definicdo ou afirmacdo prévia, Wittgenstein articula a construcao do texto
com o uso de exemplos que, gradativamente, levam o leitor a perceber o quanto a concep¢éo
referencialista de linguagem é limitada ao restringi-la exclusivamente a funcdo de nomear
objetos. Os exemplos suscitam novos e diferentes significados que se complementam e
reforcam a perspectiva do filésofo de que a linguagem pode desempenhar diversos papeis a
depender do contexto de uso. Nesse sutil movimento, o interlocutor é convidado, a cada
oportunidade, a reconsiderar a sua posicdo dogmatica a fim de relativiza-la. Assim, percebe-se
a forca do emprego de exemplos para persuadir.

Pelas inimeras vezes em que Wittgenstein recorre a exemplos, entre outras artes de
persuasdo que ele utiliza, pode-se considerar que o préprio texto de IF é um exemplo de

persuasdo: ‘“Nao se trata de uma enunciagdo da verdade, mas de um didlogo em que os
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interlocutores percorrem um caminho de transformagdo” (Carvalho, 2022, p. 351). A obra é um
didlogo e, como vimos anteriormente, o didlogo é uma caracteristica da perspectiva de
persuasao de Wittgenstein. Ao percorrer o texto, o autor conduz o leitor a um itineréario de
profunda mudanca de perspectiva. Ao fim, o interlocutor pode ser curado do dogmatismo, e
ISSO gragas ao emprego de exemplos, entre outros recursos persuasivos.

Além de evidenciarmos o fato de que o uso de exemplos constitui uma técnica ou
habilidade persuasiva largamente empregada por Wittgenstein, reforca nosso entendimento a
importante recomendacdo feita pelo filésofo no paragrafo 593 de IF: “Uma das causas
principais das doencas filosoficas — uma dieta unilateral: alimenta-se 0 pensamento com apenas
um tipo de exemplos” (Wittgenstein, 2022a, p. 309). Essa observacdo denota o carater
terapéutico dessa técnica ou habilidade persuasiva.

A dieta unilateral, que consiste em nutrir o pensamento tdo somente com um Unico tipo
de exemplo, é o dogmatismo que a persuasio, em sentido wittgensteiniano, pretende curar. E
por isso que essa arte da persuasdo preza pela utilizacdo dos mais variados exemplos. A
exploracdo de situacOes, experiéncias e possibilidades diversas proporciona uma experiéncia
enriquecedora porque alarga os horizontes de perspectivas da realidade, o que propicia a cura
de doencas filosoficas provocadas pela limitacdo de uma perspectiva dogmatica.

No entanto, o uso de diferentes tipos de exemplos nédo € indiscriminado, mas merece a
devida atencdo, j& que devem ser selecionados aqueles que melhor servem ao propdésito de
persuadir. Sobre esse ponto, merece destaque um breve registro de 1949 de CV (Wittgenstein,
2020, p.157):

Meu proprio pensamento sobre a arte e os valores é muito mais desiludido do
que teria sido possivel aos homens de hd cem anos. Todavia, tal ndo quer dizer
gue seja mais correto por causa disso. Significa apenas que, no primeiro plano
do meu espirito, tenho exemplos de degeneracdo, que no deles ndo estavam
presentes.

No texto acima W.ittgenstein reconhece a existéncia de exemplos atuais que
simplesmente ndo existiam no passado. Com a dinamica da linguagem, novos exemplos podem
emergir enguanto outros caem em desuso. Além disso, cada contexto pode demandar a
aplicacdo de exemplos mais adequados com as circunstancias, enquanto alguns outros podem
se revelar inadequados ou irrelevantes. Compreender e estar atento a esse movimento serve para

selecionar exemplos que contribuam de forma mais eficaz para persuadir.
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4.1.1.2.1 Exemplos pessoais

H& um tipo especifico de exemplo que merece detida consideracdo dado o seu forte
apelo persuasivo. Trata-se dos casos em que Wittgenstein relata suas préprias experiéncias, as
suas vivéncias. Em diversas ocasides o filosofo evoca exemplos pessoais e, com isso, sinaliza
a sua profunda conviccao de que a filosofia comunica algo que esta estreitamente relacionado
a vida e que ndo ¢é alheio a essa realidade. Pode-se considerar que o uso de exemplos pessoais
denota o aspecto ético do seu pensamento a medida que reflete 0 comprometimento de si mesmo
com a imagem que sustenta, o seu engajamento com aquilo que propde para o interlocutor. A
apresentacdo de experiéncias individuais € uma forma de testemunho que é capaz de provocar
empatia e, por fim, persuadir.

Um exemplo de aplicacdo dessa arte de persuasdo € encontrado no discurso intitulado
Conferéncia sobre Etica®, proferido por Wittgenstein em 17 de novembro de 1929 em
Cambridge. Nessa oportunidade, ele advogou pela autonomia da dimensdo dos valores morais,
as quais permeiam e orientam nossas experiéncias humanas, no intento de salvaguardar a ética
de uma eventual reducéo a uma compreensao cientificista.

Em CE o autor sustenta a convic¢do de que os valores ndo constituem fatos do mundo
e que, portanto, nao sdo passiveis de descricdo, uma vez que nenhum enunciado de fato — isto
é, as proposicbes da ciéncia natural — comporta emitir juizo de valor absoluto.
Consequentemente, ndo ha nada a ser dito (com sentido) sobre ética.

Ainda que néo seja possivel dizer algo sobre ética, Wittgenstein reconhece a importancia
desse tipo de experiéncia. A dimensdo dos valores € uma vivéncia do ser humano. Contudo,
nossos enunciados a seu respeito ndo passam de expressdes subjetivas desse aspecto da vida, a
qual é digna de profundo respeito. E exatamente essa a concluséo do texto (Wittgenstein, 2017,
p. 81):

A Etica, na medida em que nasce do desejo de dizer alguma coisa sobre 0
significado ultimo da vida, do bom absoluto, do que tem valor absoluto, ndo
pode ser uma ciéncia.

Aquilo que ela diz nada acrescenta ao nosso conhecimento, em qualquer
sentido.

Mas é o testemunho de uma tendéncia da mente humana que eu pessoalmente
ndo posso deixar de respeitar profundamente e que nunca me ocorreria
ridicularizar.

$1Doravante CE. O texto da conferéncia é o Unico escrito do filésofo especialmente dedicado a ética.
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Wittgenstein ndo ridiculariza a ética; ao contrario, ele oferece seu proprio exemplo como
uma forma possivel de abordar o tema. O testemunho pessoal € utilizado para persuadir 0s
interlocutores a reconhecerem a legitimidade de uma perspectiva que valoriza o respeito a
dimens&o ética da existéncia humana. Ao compartilhar com a audiéncia o exemplo pessoal de
radical deferéncia a esse aspecto da vida, seu discurso, talvez, pode despertar certo grau de
empatia no publico. Assim, o exemplo de vida assume um forte apelo persuasivo, mesmo no
caso de uma cultura dominada pela ciéncia.

Além de CE, outro caso de emprego de exemplo pessoal, desta vez mais trivial,
encontra-se no paragrafo 162 de SC (Wittgenstein, 2023, p. 70):

Em geral, considero verdadeiro aquilo que figura em manuais de Geografia,
por exemplo. Por qué? Eu digo: Todos esses fatos foram confirmados centenas
de vezes. Mas como eu sei isso? Qual é minha evidéncia para isso? Eu tenho
uma imagem de mundo. Ela é verdadeira ou falsa? Antes de qualquer outra
coisa, ela é o substrato de todas as minhas pesquisas e afirmacdes. As
proposigdes que a descrevem ndo estdo todas sujeitas, na mesma medida, a
checagem.

A principio, pode parecer estranho que o filosofo se apresente como alguém que
considera verdadeiro o que esta exposto em manuais de geografia. No entanto, nesse contexto,
seu testemunho é crucial. Em didlogo com o cético radical, Wittgenstein defende que ha um
limite para a davida, que séo as certezas que formam nossa imagem de mundo, tal como vimo
na terceira se¢ao. Aqui, serve-nos o exemplo pessoal do autor que é empregado com o objetivo
de nos persuadir de sua perspectiva.

A partir do que acabamos de expor, podemos considerar que o exemplo pessoal é
também uma arte de persuasdo que podemos extrair dos textos de Wittgenstein. A sua
especificidade esta em inserir um componente ético a perspectiva de persuasao do filésofo.
Exemplos pessoais servem como testemunhos que demonstram 0 compromisso do sujeito com
0 que expde, pois ao apresenta-los como vivéncias, eles tém o potencial de promover a
persuasdo de maneira mais eficaz.

Além disso, esse recurso reflete a perspectiva de Wittgenstein de que filosofia e vida
estdo intimamente ligadas. Recordemo-nos da comparacao entre filosofia e arquitetura, feita
por ele em uma observagéo de 1931 de CV: “O trabalho em filosofia — tal como muitas vezes o
trabalho em arquitetura — é, na realidade, mais um trabalho sobre si proprio. Sobre a nossa
prépria interpretacdo. Sobre a nossa maneira de ver as coisas (e sobre o que delas se espera)
(Wittgenstein, 2020, p. 40). Ao filosofar, trabalhamos com imagens — ou seja, operamos com

perspectivas que tendem a moldar nossa forma de compreender o mundo. Isso significa que,
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antes de persuadir 0s outros, somos nés mesmos persuadidos & medida que avangamos nesse
esforco. Uma vez que se tenha realizado em nds a transformacdo do olhar, temos maiores
chances de provocar a persuasdo de nossos interlocutores gracas a confianca e a empatia
despertadas por nosso préprio exemplo, por nosso proprio testemunho de vida.

4.1.1.3 Analogias

Wittgenstein recorria frequentemente as analogias como técnicas ou habilidades
persuasivas porque elas sdo capazes de conectar elementos familiares a conceitos abstratos, o
que facilita a compreenséo e pode promover a persuasao. Um caso particularmente interessante
desse recurso encontra-se no paragrafo 18 de IF, no qual o filosofo estabelece a analogia entre
uma velha cidade e a linguagem: “Pode-se ver nossa linguagem como uma cidade antiga”
(2022a, p. 31). Todos conhecemos como as cidades sdo organizadas, especialmente as mais
antigas, pois nelas coexistem casas velhas e novas, ruas tortuosas e retas, pragas, entre tantos
outros elementos que compdem o espago urbano e que se acumulam no tempo. Quando se atenta
para 0 modo como uma antiga urbe é organizada, as transformacdes pela qual passa, sua
estrutura dinamica e ndo uniforme, entdo, tem-se uma instancia de comparacdo para ilustrar
como também opera a linguagem, ja que essa funciona de modo analogo.

Nesse caso, a analogia pretende nos persuadir de que a linguagem ndo é uniforme e
rigida como equivocadamente pressupde a concepcao referencialista, mas € uma estrutura
complexa e dindmica, tal como uma velha cidade. Aqui ndo se trata de um exemplo
propriamente dito, até porque cidade ndo € exemplo de linguagem; trata-se, antes, de uma
analogia que torna compreensivel a perspectiva de linguagem de Wittgenstein.

Para que a analogia seja eficiente e possa persuadir, é preciso escolher bem a instancia
com a qual se faz a comparacéo. O cuidado a ser tomado é o de optar por algo que seja familiar
ao interlocutor. Para tanto, é necessario levar em consideracdo até mesmo as caracteristicas
pessoais do sujeito. Por exemplo, uma analogia que remeta a elementos de uma cultura
especifica pode ndo fazer sentido a quem ndo pertence a ela. Como resultado, a analogia ndo
mobilizaria a vontade do sujeito, o que comprometeria o seu efeito persuasivo

H& uma observacdo de Wittgenstein em CV, datada de 1931, que expressa, de modo

semelhante, o cuidado na escolha de analogias (Wittgenstein, 2020, p. 47):

Por vezes, diz-se que a filosofia de um homem é uma questdo de
temperamento, e nisso hd algo de verdadeiro. A preferéncia por certas
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analogias poderia olhar-se como uma questdo de temperamento e esta na base
de muito mais desacordos do que poderia afigurar-se.

A filosofia ndo é somente uma questdo de razdo, mas também de estilo e sensibilidade.
Nesse sentido, entende-se que a escolha por certas analogias ndo é neutra, mas reflete uma
determinada perspectiva, 0 modo de ver as coisas de quem deseja persuadir. Considerando que
a persuasé@o nao opera no plano puramente racional, mas envolve a mobilizagcéo da vontade do
interlocutor, entdo, também se deve escolher analogias que sejam mais adequadas as
disposicdes e as experiéncias de quem se pretende persuadir. Ao atuar também no
temperamento do interlocutor, a analogia € capaz de provocar a mudanca de perspectiva

pretendida pela persuasao.

4.1.1.4 Repeticdes

Em geral, autores da tradicdo filosdfica prezam pela linearidade textual, isto €, pela
organizacdo logica e sequencial das ideias segundo uma estrutura mais ou menos definida que
pode incluir introducdo, desenvolvimento e conclusdo. A linearidade contribui tanto para a
fluidez da leitura quanto para a compreenséo do leitor.

Entretanto, em Wittgenstein observa-se o contrario, pois a repeticdo é uma caracteristica
marcante de seu estilo. Um mesmo argumento é revisitado repetidamente pelo filésofo, sempre
que considera necessario, a fim de examinar as questdes sob diferentes perspectivas.

O filésofo era ciente de seu estilo repetitivo, como se verifica em nota de 1929 de CV
(Wittgenstein, 2020, p. 11):

Considero nova a minha prépria maneira de filosofar, e continuo ainda a
pensar que assim €; € por isso que tao frequentemente necessito de me repetir.
Para uma nova geracdo, ela ter-se-4 tornado uma segunda natureza e as
repeticBes parecerdo magadoras. Para mim, as repeti¢cGes sdo necessarias.

Em contraste com o estilo linear caracteristico de seu velho modo de pensar®?, no
fragmento acima o autor reconhece a necessidade de se repetir e 0 associa ao novo estilo. Longe
de considerar as repeticbes como algo enfadonho ou cansativo, o filosofo as entende como
necessarias a ponto de descrevé-las como sua segunda natureza. Isso revela o quanto essa

técnica € indissociavel de seu pensamento.

%2Recordemos que TLP esta altamente estruturado segundo uma sequéncia numerada de proposicdes. A rigida
organizacdo dos argumentos reflete o firme compromisso de Wittgenstein com o estilo linear e dotado de precisao
I6gica que, na filosofia tardia, foi abandonado.
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Em outra parte de CV, desta vez um registro de 1930 esclarece a finalidade das
repetices: “Cada uma das frases que escrevo procura exprimir tudo, isto €, a mesma coisa,
repetidas vezes; € como se elas fossem simplesmente visdes de um mesmo objeto, obtidas de
angulos diferentes” (Wittgenstein, 2020, p. 23). O estilo repetitivo tem como prop6sito permitir
a analise de um determinado ponto em questdo sob multiplas perspectivas, ampliando a sua
compreensdo. Temas ja abordados sdo revisitados, mas sempre com uma nova abordagem.
Nesse processo, ha uma renovacao constante, pois a questdo é examinada sob um angulo
diferente. A repeticdo ndo é uma mera reproducdo do que foi dito, mas uma estratégia que
permite ampliar o horizonte de significacdo.

A referéncia ao seu estilo repetitivo reaparece, desta vez, no Prefacio de IF. Apos
confidenciar terem sido frustradas as tentativas de organizar os resultados de sua pesquisa em
torno de uma unica direcdo — o estilo linear de textos da tradicao filosofica —Wittgenstein admite
que suas observagdes constituem, antes, esbocos de paisagens® (Wittgenstein, 2022a, p. 18):

Os mesmos pontos, ou praticamente os mesmos, foram repetidamente
abordados, sempre a partir de diferentes perspectivas, e sempre foram
esbocadas novas imagens. Um sem-nimero delas eram mal desenhadas, ou
pouco caracteristicas, maculadas por todas as falhas de um mau desenhista. E
uma vez que estas foram eliminadas, restou um nimero de imagens passaveis,
as quais precisaram, entdo, ser ordenadas e frequentemente aparadas de modo
que pudessem oferecer ao observador uma imagem da paisagem. — Assim,
este livro €, na verdade, apenas um album.

O uso de repeticdes era tdo natural para Wittgenstein que ele achava forcado direcionar
seus pensamentos de maneira linear. E o que conclui Baker e Hacker: “Este é o seu modo natural
de pensar; ser forcado a pensar de forma sequencial [...] é tortura para ele” (2005a, p, 38,
traducdo nossa).

Ainda quanto ao Prefacio, o penultimo paragrafo traz uma declaracdo interessante:
“Com meu escrito, eu ndo gostaria de poupar outros de pensar. Pelo contrario, se isso fosse
possivel, gostaria de incitar alguém a pensar por conta propria” (Wittgenstein, 2022a, p. 19).
Pelo exposto, o texto tem a clara intencdo de mobilizar a vontade do interlocutor, isto é, de

persuadi-lo a pensar por si mesmo e considerar a legitimidade de diferentes perspectivas.

3E digno de nota que, na apresentacio de OFM, Jodo José R. L. de Almeida observa o seguinte: “[...] a unidade
narrativa de um texto de Wittgenstein é certamente a observa¢do. N&o é o livro como um todo, nem um certo
conjunto de observacdes dedicadas ao mesmo assunto. O nucleo filoséfico da discussdo dialdgica do autor se
restringe nitidamente ao escopo do que investiga dentro de um fragmento textual em particular” (2022, p. XIII,
grifo do autor). As observacdes filosdficas do autor estdo associadas a técnica ou habilidade da repeticéo porque,
a cada novo fragmento, 0 mesmo assunto € revisto a partir de uma outra perspectiva. O carater fragmentario de
sua produgio filoséfica acabou por produzir aquilo que ele mesmo chamou de “4lbum”, isto ¢, uma cole¢do de
eshogos das paisagens (pensamentos) pelas quais percorrera a sua investigacao nas mais variadas diregdes.
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Nesse contexto, o uso de repeticGes desempenha uma fungdo persuasiva. Embora
Wittgenstein ndo se refira especificamente a esse recurso, o estilo repetitivo da obra sugere que
as repetices podem ser utilizadas com esse propdésito, mostrando que o emprego de repetices

é uma arte a servigo da persuasdo.

4.1.1.5 Explorando diferencas

Explorar diferencas ¢ uma estratégia persuasiva que identificamos, por exemplo, no
contexto de AC (Wittgenstein, 2009, p. 57):

Chamo muitas vezes a vossa atengdo para certas diferencas, e.g. nestas aulas
tentei mostrar-vos que o Infinito ndo € tdo misterioso quanto parece. O que
faco é também persuasdo. Se alguém disser: “Nao ha diferenga”, ¢ eu disser:
“Ha” estou a persuadir, estou a dizer “Nédo quero que olhem para isto dessa
maneira”. Suponham que vos quero mostrar quao desencaminhadoras sdo as
expressdes de Cantor. Perguntam: “O que ¢é que quer dizer com
desencaminhadoras? Por que caminhos levam?”.

E importante salientar o motivo pelo qual o filésofo chama a atencdo dos interlocutores
para que notem as diferencas. O contexto envolve duas formas diferentes de persuadir que séo
contrapostas: 0 modo dogmatico e 0 modo de Wittgenstein. O destaque as diferencas tem o
relevante mérito de revelar que, no fundo, trata-se de um conflito entre diferentes perspectivas
de mundo.

O modo dogmatico de persuadir que, em AC, esta relacionado a psicanalise e a ciéncia,
estd pautado em uma imagem cientificista da realidade. O cientificismo € a conviccao de que a
ciéncia é a unica forma legitima de conhecimento, refletindo uma postura dogmatica porque,
ao considerar a superioridade da ciéncia, acaba por desprezar outras formas de compreensao da
realidade, tais como a filosofia, a religido e a arte.

No fragmento acima a perspectiva cientificista transparece na referéncia a Georg Cantor
[1845-1918], matematico alemdo que se dedicou ao estudo do infinito na matematica. Sua
contribuicdo para a matematica é considerada revolucionaria, pois, ao desenvolver a teoria dos
conjuntos, ele demonstrou a existéncia de diferentes tamanhos de infinito. Em particular,
mostrou que o conjunto dos nimeros naturais é um infinito contavel, enquanto o conjunto dos
nameros reais € um infinito incontavel.

Ao criticar o conceito de infinito de Cantor, Wittgenstein ndo estad a propor uma
investigacdo matematica, pois 0 seu interesse é gramatical. O que, de fato, o interessa é o

esclarecimento da gramatica do conceito de infinito. O filésofo compreende que o significado
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de uma palavra € o uso que dela fazemos nos jogos de linguagem. Portanto, para elucidar a
gramatica de “infinito”, ele entende ser necessario realizar a analise gramatical do uso desse
conceito em um determinado contexto linguistico.

Como o significado é determinado pelo uso, entdo, qualquer conceito que ultrapasse 0s
limites da aplicacdo pratica da linguagem tende a refletir uma interpretacdo dogmatica. Esse €
0 caso de Cantor, cuja compreensdo de infinito passou a ser considerada como o Unico
significado legitimo do conceito devido ao cientificismo. Em outras palavras, a ciéncia
matematica é elevada a condicdo de Unica forma legitima de atribuir significado ao conceito de
infinito, como se representasse uma interpretacdo privilegiada. Nisso repousa 0 Seu
dogmatismo.

Wittgenstein argumenta que as expressoes de Cantor podem ser desencaminhadoras se
tomadas dogmaticamente. E por isso que o filésofo se esforca em destacar as diferencas: ao
apontar para outros usos da linguagem, o interlocutor ndo se encerra em uma compreensao

rigida e fechada, j& que passa a admitir a legitimidade de outros sentidos.

4.2 Persuasdo em Wittgenstein: uma perspectiva pratica

As técnicas ou habilidades persuasivas, que sao facilmente identificaveis nos textos de
Wittgenstein, foram aqui elencadas, destacadas e explicadas com o objetivo de evidenciar a
indissociabilidade entre linguagem e pratica de acordo com a perspectiva do filosofo. Os
recursos estilisticos retéricos que denominamos ‘“artes de persuasdo” ndo foram
necessariamente mobilizados por Wittgenstein com o intuito de persuadir; antes, emergem de
sua pratica filosofica como meios de expressdo que sdo proprios do seu pensamento e que
marcam o estilo caracteristico dos textos do autor. No entanto, a medida que favorecem o
didlogo com os interlocutores, favorecendo a reorientacdo do olhar para o reconhecimento de
outras possibilidades legitimas de constituicdo de sentido, tornam-se também potenciais
instrumentos persuasivos.

No inicio desta secdo, salientamos o carater dialégico do modo wittgensteiniano de
persuadir. Em sua abordagem filosofica, Wittgenstein ndo concebe persuasdo como imposicao,
mas como didlogo que, por sua vez, constitui um espaco privilegiado para a exploracdo de
perspectivas diferentes com o intuito de ampliar o campo de possibilidades de significacao.

A linguagem é capaz de desempenhar fungdes completamente distintas a depender de
cada contexto. H& muitos usos da linguagem e, portanto, uma riqueza de significados a serem

mais bem elucidados. Contra o dogmatismo de uma imagem de linguagem calcada em uma
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Unica funcéo, o didlogo proporciona o0 ambiente propicio para que a persuasdo possa ocorrer e,
dessa forma, possibilitar a percepcéo de outras fungdes igualmente legitimas da linguagem.

A perspectiva wittgensteiniana de persuasdo, fundamentada no didlogo, esta
profundamente conectada a concep¢do da linguagem como um fendmeno dindmico e
complexo. Nesse contexto, o uso de cada um dos expedientes discutidos nesta se¢do, mesmo
quando n&o tem o objetivo imediato de persuadir, pode contribuir para desencadear o processo
persuasivo — o deslocamento de perspectivas.

Além disso, pelo emprego das “artes de persuasdo”, encontramos em Wittgenstein ndo
apenas uma compreensao filosofica do tema da persuasdo, mas também uma pratica persuasiva
que aprofunda o nosso entendimento dessa perspectiva. A concepcdo de persuasdo, em seu
sentido terapéutico, tal como o defendemos neste trabalho, é colocada em movimento a medida
que o filésofo se dispde a provocar, mediante a aplicacdo de recursos estilistico retdricos, a
reorientacdo do olhar do seu interlocutor, favorecendo a abertura para diferentes possibilidades
legitimas de constitui¢éo de sentido.

Com isso, encontramos em Wittgenstein, ndo apenas o desenvolvimento de uma
concepcao de persuasdo que decorre de sua perspectiva de linguagem e de filosofia, como
também uma pratica efetiva: uma acdo deliberada, fruto do seu engajamento ativo, 0 que
podemos considerar como sendo uma perspectiva pratica de persuasdo. Ao aplicar as técnicas
persuasivas para conduzir o interlocutor a ver de outra maneira, o filésofo confere um uso

pratico a concepcao de persuasao; nesse sentido, sua concepcdo torna-se acao.
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CONCLUSAO

A reconstrugdo argumentativa da perspectiva de persuasdo em Wittgenstein,
empreendida aqui a semelhanca da resolugdo de um quebra-cabeca, buscou dar visibilidade a
um aspecto ainda negligenciado de sua filosofia. Em raz&o das escassas referéncias diretas do
autor ao tema, aliadas as interpretacBes que tendem a restringir o alcance de seu sentido, a
persuasdao acabou por ocupar um lugar secundario na literatura filoséfica, permanecendo, por
isso, um tépico marginal ainda em desenvolvimento.

A partir dos textos de Wittgenstein, ndo apenas destacamos as mencdes explicitas ao
tema, mas também sustentamos uma leitura que articula persuasdo com o proprio exercicio
filosofico do autor. Defendemos que, em Wittgenstein, a persuasdo é concebida como uma
pratica filosofica-terapéutica que opera o deslocamento de perspectiva, isto é, a reorientacdo do
olhar do interlocutor. Desse modo, o fildsofo ndo apenas apresenta uma concepcao de
persuasdo, mas a pée em pratica e, também ele, persuade.

A concepgdo de persuasdo em Wittgenstein, tal como a interpretamos, expressa-se como
pratica que reflete diretamente sua perspectiva de linguagem e de filosofia, como delineado na
fase madura de seu pensamento. Se, para o0 autor, de acordo com sua concepgdo linguistica,
admitir que o significado das palavras depende do uso implica no reconhecimento da
diversidade de sentidos, entdo compreende-se o papel da persuasédo em promover a abertura do
interlocutor a novos e diferentes modos de significar. Enquanto a imagem tradicional de
linguagem tende a encerrar o entendimento do sujeito no dogmatismo, ao leva-lo a considerar
apenas um unico sentido legitimo, a persuasdo entra em cena para relativizar essa posicao,
permitindo o reconhecimento da possibilidade de que outros sentidos sdo igualmente legitimos.
E nesse horizonte que a persuasio se revela enquanto esforco de fazer o outro ver distintos usos
significativos da linguagem.

Ao promover a reorientacdo do olhar, a persuasdo expressa a compreensdo
wittgensteiniana de que a filosofia é uma atividade, e ndo uma teoria. Em Wittgenstein, a
filosofia ndo se propde a formular teses e a dar explicacdes sobre a realidade, detendo-se apenas
na funcdo de esclarecer o uso da linguagem, no intento de dissolver problemas filoséficos
advindos de confusbes conceituais que ocorrem quando nos afastamos do uso efetivo da
linguagem. E justamente porque aflora nesse contexto — filosofia como atividade terapéutica —
que se compreende o aspecto pratico da persuasdo que vislumbramos no autor, como um

exercicio envidado na mobilizacdo da vontade do interlocutor para o deslocamento de seu olhar.
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Isto posto, o tema da persuasdo em Wittgenstein ndo é meramente conceitual ou tedrico,
ja que o filésofo ndo propGe uma teoria da persuasdo. Nao sendo algo que possa ser explicado
ou definido segundo uma estrutura conceitual, a persuasdo se manifesta no préprio uso da
linguagem, no esforgco de promover a reorientacdo do olhar dos sujeitos e de torna-los capazes
de reconhecer a legitimidade de perspectivas distintas.

Também ndo se trata de uma questdo de retdrica, pois o filosofo ndo procura convencer.
Seu objetivo ndo € vencer o interlocutor no debate, derrotando-o por meio de um discurso que,
articulando técnicas e argumentos, vise impor uma tese ou garantir a adesdo a um ponto de
vista. Antes, trata-se de promover um didlogo que desperte no sujeito a disposicdo para
relativizar sua posicéo inicial e abrir espago para considerar a diversidade de significados que
emergem de nossas praticas humanas. Nesse contexto, ndo ha adversarios a combater, mas
vozes com quem dialogar.

A leitura que defendemos de persuasdo em Wittgenstein assume, portanto, um sentido
terapéutico, na medida em que se apresenta, ndo como teoria nem como tentativa de obtencao
de adesdo racional a uma tese, mas como movimento de transformacdo do olhar. Persuasdo ndo
é teGrica nem argumentativa, mas uma pratica filoséfico-terapéutica que se expressa no esforgo
de mobilizar a vontade do sujeito para fazé-lo ver outras possibilidades legitimas de
constituicdo de sentido.

Nesse movimento dialogico, e utilizando-se das “artes de persuasdo” — 0S recursos
estilisticos retdricos que consideramos serem técnicas ou habilidades persuasivas que
identificamos o préprio filosofo empregar — promove-se a cura do dogmatismo. Quando uma
imagem é absolutizada, isto é, quando apenas um modo de se considerar as coisas é entendido
como sendo o Unico legitimo — o que configura o dogmatismo — entdo, a persuasao como pratica
filosofico-terapéutica apresenta-se como instrumento apto a promover a saude do
entendimento. Por esse expediente, perspectivas diferentes passam a ser consideradas, e a
posicdo dogmatica € relativizada.

Assim, acreditamos ter alcancado, nesse momento, 0 objetivo a que nos propomos, que
foi o de ampliar o sentido de persuasdo no autor. Em Wittgenstein encontramos uma perspectiva
operativa de persuasao que reflete um caminho ndo-dogmatico, muito menos impositivo, de se

estabelecer pontes por meio do dialogo.
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